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Введение 

 

Актуальность и научная значимость настоящего исследования. Главной 

целью любой коммерческой деятельности предприятия является получение 

прибыли.  Финансовый результат выражается в виде прибыли или убытка и 

определяется как разница между полученными доходами и понесёнными 

расходами хозяйствующего субъекта. Показатели финансовых результатов 

характеризуют абсолютную эффективность деятельности организации. 

Анализ отчёта о финансовых результатах даёт чёткое представление об 

эффективности работы компании, чем и обуславливается актуальность 

исследования выбранной темы исследования. 

Актуальность темы исследования заключается, прежде всего, в том, что 

процесс формирования финансового результата, как части учетного процесса, 

представляет собой не только обособленный финансовый показатель 

деятельности организации, но и оказывает непосредственное влияние на 

качественные характеристики бухгалтерской отчетности.  Показатели 

финансовых результатов позволяют дать оценку эффективности ведения 

предприятием предпринимательской деятельности, повысить его значимость 

перед участниками коммерческой деятельности. Прибыльные предприятия 

обеспечивают укрепление бюджета региона и государства с помощью 

уплачиваемых налогов, вызывают интерес у инвесторов и партнеров, что 

способствует повышению деловой активности в сферах деятельности 

предприятия. 

Объекты исследования: предприятия газовой отрасли ООО «Газпром 

Инвест» «Ноябрьск», ООО «Газпром Инвест» «Иркутск», ООО «Газпром 

Инвест» «Томск». 

Предмет исследования: финансовые результаты деятельности 

организации. 

Цель исследования: провести оценку финансовых результатов 

деятельности организаций и предложить метод совершенствования их 
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анализа. 

Гипотеза исследования состоит в том, что для предприятий газовой 

отрасли необходимо разработать усовершенствованный метод анализа 

финансовых результатов. 

В процессе исследования необходимо решить следующие задачи: 

– рассмотреть теоретические основы финансовых результатов 

организаций; 

– отразить порядок раскрытия и проанализировать финансовые 

результаты в отчетности предприятий газовой отрасли; 

– предложить пути совершенствования анализа финансовых 

результатов и основные направления их повышения на предприятиях 

газовой промышленности. 

Теоретико-методологическую основу исследования составили 

нормативно-правовые акты в области бухгалтерского учёта, а также научные 

труды таких ведущих экономистов как Н. П. Кондракова, Н. Н. Бондиной, Ю. 

И. Сигидова, Е. Б. Герасимовой, С. А. Бороненковой, В. Я. Позднякова и 

других исследователей, публикации и статьи периодической печати.  

Базовыми для настоящего исследования явились также годовая 

бухгалтерская отчётность предприятий газовой отрасли, их учетная политика, 

рабочий план счетов, экономические и аналитические данные. 

Методы исследования: исследование осуществлялось с помощью 

общенаучных методов, как анализ, логический подход, системность и 

комплексность, сравнение, документальное наблюдение, измерение. В ходе 

работы были использованы различные методы экономического анализа, такие 

как горизонтальный (временной) анализ, вертикальный анализ (структурный), 

факторный анализ, табличный и графические методы. 

Опытно-экспериментальной базой исследования: исследование 

проводилось на базе ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск». 

Научная новизна исследования заключается в совершенствовании  

методики анализа финансовых результатов предприятий газовой отрасли. 
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Теоретическая значимость исследования заключается в 

совершенствовании отдельных положений в области анализа финансовых 

результатов деятельности организации. 

Практическая значимость исследования заключается в том, что 

предложенные мероприятия могут быть использованы в деятельности 

предприятий газовой отрасли. 

Достоверность и обоснованность результатов исследования 

обеспечивались: 

 бухгалтерской отчетностью ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск». 

 бухгалтерской отчетностью ООО «Газпром Инвест» «Иркутск». 

 бухгалтерской отчетностью ООО «Газпром Инвест» «Томск». 

Личное участие автора в организации и проведении исследования 

состоит в анализе и исследовании финансовых результатов предприятий 

газовой отрасли. 

Апробация и внедрение результатов работы велись в течение всего 

исследования. Его результаты докладывались на следующих конференциях: 

 "Экономика и социум" №5(99) 2022. 

На защиту выносятся: 

 на основе анализа определений различных авторов, было предложено 

авторское определение дефиниции «финансовые результаты 

предприятия»; 

 систематизированы основные методы анализа финансовых 

результатов организации, выявлены их методологические 

недостатки;  

 разработана методика ретроспективного и перспективного анализа 

рентабельности предприятий газовой отрасли. 

Структура магистерской диссертации. Работа состоит из введения, 3 

разделов, заключения, содержит 2 рисунка, 15 таблиц, список используемой 

литературы и используемых источников (60 источник), 3 приложений. 

Основной текст работы изложен на 89 страницах.  
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1 Теоретические основы финансовых результатов организаций 

 

1.1 Понятие и сущность финансового результата 

 

Под финансовым результатом принято понимать конечный итог 

хозяйственной деятельности. Финансовые результаты являются важнейшим 

экономическим показателем, характеризующим результат деятельности 

организации и эффективность использования ее ресурсов. «На значение 

финансового результата влияют такие показатели, как величина реализации 

продукции (товаров, услуг, работ), доход от внереализационных сделок, а 

также расходы, понесенные в связи с изготовлением, приобретением и 

реализацией продукции» [30, c. 110]. 

В учебных пособиях по бухгалтерскому учету и анализу приведены 

различные определения ученых-экономистов относительно понимания ими 

сущности понятия «финансовые результаты» (таблица 1). 

 

Таблица 1 - Понимание сущности понятия «финансовые результаты» 

предприятия 

 

Автор Определение 

В.В. Ковалев Понимает финансовый результат как разницу между доходами 

организации и ее затратами [18, с.356]. 

Н.А. Толкачева Характеризует «финансовый результат как прирост или 

уменьшение капитала предприятия в процессе осуществления 

им финансово-хозяйственной деятельности, который выражается 

в виде прибыли или убытка» [51, с.55]. 

О. В. Ефимова По мнению автора, «финансовый результат является прибылью, 

но она также отмечает, что действительно конечным 

результатом является тот, правом распоряжаться которым, 

обладают собственники. В мировой практике под таким  

конечным результатом подразумевается «прирост чистых 

активов» [15, с.28]. 
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Продолжение таблицы 1 

Автор Определение 

Г. В. Савицкая Считает, что «финансовые результаты деятельности 

предприятия характеризуются суммой полученной прибыли и 

уровнем рентабельности» [44, с.284]. 

Я.В. Соколов Утверждает, что «финансовый результат  это разница между 

доходами и расходами предприятия или как трактует мировая 

практика прирост/убыль его чистых активов» [47, с.56]. 

Г. М. Лисович Характеризуют финансовый результат как это разность между 

выручкой и затратами на ее получение, что в итоге: прибыль или 

убыток [26, с.97].  

Н. П. Кондраков Понимает под финансовым результатом разницу между 

выручкой от реализации продукции (работ, услуг) в 

действующих ценах без НДС и акцизов, экспортных пошлин и 

других вычетов, которые предусмотрены действующим 

законодательством РФ, и затратами на производство продукции 

и ее реализации, которая скорректирована на разницу прочих 

доходов и расходов [22, с.525]. 

И. А. Лысов Рассматривает «финансовые результаты как системное понятие, 

которое отражает совместный результат от производственной и 

коммерческой деятельности предприятия в виде выручки от 

реализации, а также конечный результат финансовой 

деятельности в виде прибыли и чистой прибыли» [27, с.25] 

 

Исходя из определений разных авторов, можно сделать вывод, что 

финансовый результат представляет собой изменение стоимости собственного 

капитала предприятия, сформированного в процессе его деятельности за счет 

чистой прибыли [59]. 

Понятие финансового результата в российском законодательстве о 

бухгалтерском учете не закреплено. В налоговом учете находят применение, 

но не раскрываются, такие термины, как «результат хозяйственной 

деятельности организаций» и «экономический результат». Первый термин 

понимается как товарная продукция, выполняемые работы и оказываемые 

услуги. Второй термин имеет более широкое понимание, включающее в себя 

финансовый результат [24, с.324]. 

Понятие «финансовые результаты» в бухгалтерском учете находит 

отражение в Плане счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной 

деятельности организаций и Инструкции по его применению. Финансовые 

результаты составляют отдельный раздел Плана счетов, который называется 
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«Финансовые результаты». В этом разделе находят отражении данные о 

доходах и расходах по основной и прочей деятельности предприятия. 

Доходы и расходы, являясь основными элементами структуры 

финансового результата, составляют методологические и методические 

основы формирования информации, которая является важнейшей составной 

частью процедур при определении финансовых результатов [58]. 

Основным источником изучения финансовых результатов и 

эффективности работы предприятия является Отчет о финансовых 

результатах, содержание которого регламентируется разделом 5 ПБУ 4/99 

«Бухгалтерская отчетность организации». 

Все доходы и расходы предприятия отражаются в Отчете о финансовых 

результатах. Данные о финансовом результате деятельности предприятия 

имеют большое значение, как для внутренних, так и для внешних 

пользователей [60]. 

Прибыль представляет собой разницу между совокупностью всех 

полученных доходов и расходов. Иными словами, при получении прибыли 

предприятие остается «в плюсе». Бывают ситуации, в которых сумма 

совокупных расходов превышает совокупные доходы, в этом случае 

предприятие несет убытки [57]. 

Согласно «Отчету о финансовых результатах, различают следующие 

показатели прибыли:  

– валовая прибыль; 

– прибыль от продаж; 

– прибыль до налогообложения; 

– чистая прибыль» [22, c. 30]. 

«Валовая прибыль – один из промежуточных показателей прибыли, 

который отражается в отчете о финансовых результатах и представляет собой 

разницу между полученной от реализации услуг выручкой и себестоимостью. 

Тем самым показывает уровень прироста капитала и эффективность 

оказываемых услуг: как общих, так и в разбивке по видам деятельности» [21]. 
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«Прибыль (убыток) от продаж – это финансовый результат производства 

и реализации. Прибыль от продаж составляет основную массу прибыли 

предприятия, характеризует результаты основной деятельности и зависит от 

формирования дохода и расхода по основной деятельности. Прибыль (убыток) 

от продаж образуется как результат покрытия валовой прибылью 

коммерческих и управленческих расходов. Это главный элемент прибыли до 

налогообложения, который у нормально функционирующей организации 

составляет основу чистой прибыли и отражает роль маркетинговых и 

производственных факторов при формировании финансовых результатов. 

Прибыль (убыток) до налогообложения – это конечный финансовый 

результат, включает результаты основной и прочей деятельности. Прибыль до 

налогообложения характеризует величину общего экономического эффекта, 

полученного от финансово-хозяйственной деятельности в обычных условиях 

функционирования организации [1].  

Чистая прибыль (убыток) является важнейшим показателем, 

обобщающим результаты хозяйственной деятельности и влияние факторов 

налогообложения. Эта та часть прибыли, остающаяся в распоряжении 

организации после начисления текущего налога на прибыль, а также с учетом 

отложенных налоговых активов и отложенных налоговых обязательств» [19]. 

Отчет о финансовых результатах – это одна их основных форм 

бухгалтерского учета в России. Он описывает результаты деятельности 

организации за год. Показывает причины, по которым образовались прибыль 

или убыток. Данные в отчете показываются за прошедший и предшествующий 

год. Для каждой строчки предусмотрен индивидуальный код. Он указывается 

отдельно в каждом столбике [56]. 

Таким образом, финансовый результат представляет собой изменение 

стоимости собственного капитала предприятия, сформированного в процессе 

его деятельности за счет чистой прибыли. Отчет о финансовых результатах – 

это унифицированная форма бухгалтерской (финансовой) отчетности. В свою 

очередь бухгалтерская (финансовая) отчетность – это информация о 
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финансовом положении экономического субъекта на отчетную дату, 

финансовом результате его деятельности и движении денежных средств за 

отчетный период, систематизированная в соответствии с требованиями. В 

форме отчета о финансовых результатах содержатся отдельные строки для 

доходов и расходов от стандартных видов деятельности. Результативный 

показатель отчета - финансовый результат, который характеризует 

экономический итог хозяйственной жизни организации, который 

показывается в виде отчета о финансовом результате.  

 

1.2 Нормативное регулирование формирования финансовых 

результатов 

 

«Ведение бухгалтерского учета осуществляется в соответствии с 

нормативными документами, имеющими разный статус. Нормативное 

регулирование бухгалтерского учета в России сформировано в виде 

четырехуровневой системы: 

Первый уровень – нормативно-правовой, включающий регулирование 

на основе федеральных законов, правительственных постановлений, 

президентских указов. 

Второй уровень – стандартизация учета операций и установление общих 

правил по оформлению хозяйственных операций. 

Третий уровень – методические указания, инструкции, план счетов, 

рекомендации и иные аналогичные документы.  

Четвертый уровень – организационно-распорядительные документы, 

формирующие учетную политику предприятия, которые разрабатываются 

самим предприятием. Это приказы, распоряжения, рабочие инструкции, 

указания по учету конкретных объектов и операций» [20]. 

К документам нормативного регулирования бухгалтерского учета 

финансовых результатов в России относятся следующие [53]. 
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Гражданский Кодекс Российской Федерации от 26.01.1996г. № 14 – ФЗ. 

Гражданское законодательство определяет правовое положение участников 

гражданского оборота, основания возникновения и порядок осуществления 

права собственности и других важных прав, регулирует договорные и иные 

обязательства, а также другие имущественные и личные неимущественные 

отношения, основанные на равенстве, автономии воли и имущественной 

самостоятельности участников. 

Налоговый Кодекс Российской Федерации. Часть первая от 31.07.1998г. 

№ 146-ФЗ (ред. от 17.02.2020 г.) и часть вторая от 05.08.2000г. № 117-ФЗ. 

Регулирует отношения по установлению, введению и взиманию налогов и 

сборов, а также отношения, возникающие в процессе осуществления 

налогового контроля. 

Федеральный закон «О бухгалтерском учете» от 06.12.2011г. № 402-ФЗ. 

Описывает организацию бухгалтерского учета, основы требований к ведению 

учета и первичным документам; устанавливает нормы оценки имущества и 

обязательств предприятии [52]. 

Федеральный закон «О формах бухгалтерской отчетности», 

утвержденный приказом Минфина России от 02.07.2010г. № 67н. 

Регламентирует формы бухгалтерской отчетности организации. 

Положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской 

отчетности в Российской Федерации. Утверждено приказом Минфина РФ от 

29.07.1998г. № 34н. Данное Положение определяет порядок организации и 

ведения бухгалтерского учета, составления и представления бухгалтерской 

отчетности юридическими лицами по законодательству Российской 

Федерации, независимо от их организационно-правовой формы (за 

исключением кредитных организаций и государственных (муниципальных) 

учреждений), а также взаимоотношения организации с внешними 

потребителями бухгалтерской информации. 

План счетов бухгалтерского учета и инструкция по его применению, 

утвержденных приказом Минфина РФ от 31.10.2000г.№ 94н. Устанавливает 
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счета и субсчета, которые компании используют для учета финансовых 

результатов. 

ПБУ 1/2008 «Учетная политика организации», утвержденное приказом 

Минфина РФ от 06.10.2008г. № 106н. Данный документ регламентирует 

порядок бухгалтерского и налогового учета, то краткое содержание правил, 

которыми компания обязана руководствоваться при ведении учета в тех 

случаях, когда есть возможность выбора из нескольких вариантов [50]. 

ПБУ 4/99 «Бухгалтерская отчетность организации», утвержденное 

приказом Минфина РФ от 06.07.1999г. № 43н. Устанавливает состав, 

содержание и методические основы формирования бухгалтерской отчетности 

организаций, являющихся юридическими лицами по законодательству РФ, 

кроме кредитных организаций и государственных (муниципальных) 

учреждений. 

ПБУ 9/99 «Доходы организации», утвержденное приказом Минфина РФ 

от 06.05.1999г. № 32н. Положение устанавливает правила формирования в 

бухгалтерском учете информации о доходах коммерческих организаций 

(кроме кредитных и страховых организаций), являющихся юридическими 

лицами по законодательству Российской Федерации. 

ПБУ 10/99 «Расходы организации», утвержденное приказом Минфина 

РФ от 06.05.1999г. № 32н. Положение устанавливает правила формирования в 

бухгалтерском учете информации о расходах коммерческих организаций 

(кроме кредитных и страховых организаций), являющихся юридическими 

лицами по законодательству Российской Федерации. 

ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль», утвержденное 

приказом Минфина РФ от 19.11.2002г. № 114н. Устанавливает понятия 

отложенных налоговых активов, обязательств и порядок их отражения в учете 

и отчетности [49]. 

Международные стандарты финансовой отчетности представляют собой 

международную систему принципов составления бухгалтерской, финансовой 
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отчетности. Основным принципом МСФО является рекомендательный 

характер, а не законодательно - правовой. 

Согласно Международному стандарту финансовой отчетности (IAS) 1 

«Представление финансовой отчетности» целью которого является 

обеспечение сопоставимости финансовой отчетности организации с ее 

финансовой отчетностью за предыдущие периоды, а также с финансовой 

отчетностью других организаций.  

«Отчет о совокупном доходе — это документ, отражающий стоимость 

прибыли, убытков и другие изменения в общем доходе за отчетный период. 

Подготовка этого документа регулируется (IAS) 1 «Представление 

финансовой отчетности». Отчет может содержать один или несколько 

разделов: 

 отчет о прибылях и убытках; 

 отчет о прочем совокупном доходе» [12]. 

«Предприятия должны знать, что, согласно МСФО (IAS) 1, информация 

об общем доходе может быть выражена двумя способами: 

 как единый отчет о совокупном доходе, который будет отражать как 

доходы и убытки предприятия, так и другие ее общие доходы; 

 как два отдельных отчета: отчет о прибылях и убытках и о прочем 

совокупном доходе организации. 

Каждое предприятие, независимо от способа представления 

информации, должно указать в отчете о доходах общую сумму прибыли, а 

также общую сумму дохода. 

Часть отчета о совокупном доходе, отражающая прибыль и убытки 

предприятия, создается так же, как и отчет о финансовых результатах, который 

используется в России [48]. 

Часть отчета, касающаяся учета прибыли и убытков предприятия, в 

основном создана в порядке, аналогичном правилам, существующим в 

российской практике. А именно: отчет начинается с оборота предприятия и 

заканчивается доходом до уплаты налогов» [15]. 
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«Отчет о совокупном доходе состоит из трех разделов: Доходы, 

Расходы, Прибыль за год. Отчет о совокупном доходе заканчивается строкой 

«Прибыль за год», которая показывает итоговый результат от деятельности 

компании за год» [15].  

Таким образом, основной целью отчета о совокупном доходе является 

отображение общей прибыли, то есть суммы поступлений, доходов за вычетом 

всех расходов, и того, какой доход причитается держателем капитала 

предприятия. 

 

1.3 Методы анализа финансовых результатов организаций 

 

На сегодняшний день существует достаточно много различных 

методических подходов к анализу финансовых результатов, предлагаемыми 

авторами современной экономической литературы. Далее представим методы 

и этапы анализа финансовых результатов с точки зрения различных авторов 

(рисунок 1). 

Важно помнить, в финансовом анализе нет жестких правил. Это 

означает, что метод расчета и набор исходных и итоговых показателей 

аналитик всегда выбирает сам. 

В результате рассмотрения методов анализа финансовых результатов с 

точки зрения различных авторов была определена методика анализа, 

включающая: 

 изучение и сравнение изменений каждого показателя за отчетный 

период с базисным (горизонтальный анализ); 

 вертикальный анализ аналогичных статей; 

 расчет показателей рентабельности; 

 рассмотрение того, как некоторые отдельные факторы влияют на 

прибыль (факторный анализ) [46]. 
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Рисунок 1 – Методики анализа финансовых результатов организации 

 

«Целью анализа финансовых результатов является разработка и 

принятие обоснованных управленческих решений, направленных на 

повышение эффективности деятельности предприятия [34, с.99]. 

Основными задачами анализа финансовых результатов деятельности 

предприятия являются: 

 систематический контроль за формированием финансовых  

результатов; 

 структурный анализ доходов и расходов предприяти; 

 анализ динамики доходов и расходов; 

 сопоставляются темпы роста валовой прибыли и прибыли от продаж; 

 сопоставляются темпы роста прибыли от продаж и прибыли (убытка) до 

налогообложения; 

 анализ показателей рентабельности. 

С.А. Бороненкова  

 изучение объема, состава, структуры и динамики прибыли (убытка) до 

налогообложения в разрезе основных источников её формирования; 

 анализ прибыли (убытка) от продаж; 

 анализ прибыли (убытка) от прочей деятельности; 

 анализ чистой прибыли (убытка); 

 анализ совокупного финансового результата; 

 выявление резервов повышения финансовых результатов. 

С.И. Крылов  

 анализ состава и динамики прибыли; 

 анализ состава прибыли, её структуры, динамики и выполнение плана; 

 анализ прибыли от реализации продукции и услуг; 

 анализ ценовой политики и факторный анализ уровня среднереализованных цен; 

 анализ прочих доходов и расходов; 

 анализ рентабельности предприятия; 

 анализ использования прибыли. 

Г.В. Савицкая  

 структурный анализ доходов и расходов предприятия; 

 анализ динамики доходов и расходов; 

 расчет финансовых коэффициентов, характеризующих относительный уровень 

доходов и расходов. 

Т.У. Турманидзе  

 формирование показателей, в которых проявляются финансовые результаты 

организации; 

 анализ по абсолютным и относительным показателям; 

 исследование влияния на величину прибыли различных факторов; 

 анализ влияния инфляции на финансовые результаты от продаж продукции; 

 анализ «качества» прибыли; 

 маржинальный анализ прибыли. 

А.Д. Шеремет  
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 определение влияния как объективных, так и субъективных факторов 

на финансовые результаты; 

 выявление резервов увеличения суммы прибыли и уровня 

рентабельности и прогнозирование их величины; 

 оценка работы предприятия по использованию возможностей 

увеличения прибыли и рентабельности; 

 разработка мероприятий по освоению выявленных резервов» [32, с. 

415]. 

Методика анализа финансовых результатов представляет собой 

совокупность приемов и способов, которые применяются при проведении 

анализа финансово-хозяйственных операций организации [25, с.24].  

«Направления анализа финансовых результатов включают: 

 исследование изменений каждого показателя за текущий 

анализируемый период («горизонтальный анализ»); 

 исследование структуры соответствующих показателей и их 

изменений («вертикальный анализ»); 

 изучение динамики изменения показателей за ряд отчетных периодов 

(«трендовый анализ»);  

 исследование влияние факторов на прибыль («факторный анализ»)» 

[21, с. 32]. 

Особое внимание при анализе прибыли уделяется изучению влияния 

факторов, влияющих на прибыль от продажи продукции. 

По методике, предложенной Л.В. Донцовой Н.А. и Н. А  Никифоровой 

при проведении факторного анализа прибыли от продажи необходимо 

учитывать влияние инфляции [26, с. 151]. 

Факторный анализ по методике Л.В. Донцовой Н.А. и Н. А Никифоровой 

включает следующие этапы: 

«I этап – Влияние инфляции на выручку от продаж. Выручка от продажи 

в отчетном периоде в сопоставимых ценах рассчитывается по формуле: 
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В1 =  В1 / 𝐽ц,                                           (1)                                                              

где В1  – выручка от продажи в сопоставимых ценах; 

В1 – выручка от реализации продукции в отчетном периоде; 

Jц – индекс цен» [4]. 

 

Выручка от реализации продукции в отчетном году по сравнению с 

прошедшим периодом рассчитывается по формуле: 

 

∆В кол − во продукции =  В1 –  В0,               (2)                                            

где В0 - выручка от продажи в базисном периоде. 

 

II этап – Влияние на прибыль от продаж фактора «Цена» [42]. 

Определение степени влияния изменения цены на изменение суммы 

прибыли от продажи рассчитывается по формуле: 

 

Пп(ц) =
Вц×𝑅𝑝0

100
                                              (3) 

 

«III этап – «Количество реализованной продукции». Влияние на сумму 

прибыли от продажи (ПП) изменения количества реализованной продукции 

рассчитывается по формуле: 

 

 

∆Пп(к) =
[(𝐵1−𝐵0)−∆𝐵𝑥]×𝑅𝑝0

100
 =

∆Bц×𝑅𝑝0

100
                         (4)  

              

где ∆Пп(к) – изменение прибыли от продажи под влиянием фактора 

«количество реализованной продукции»; 

В1 – В0  –выручка от продажи в отчетном (1) и базисном (0) периодах; 

∆Вц  – показатель, изменение выручки от продажи под влиянием цены; 

р

0R  – рентабельность продаж в базисном периоде.    
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IV этап - Влияние на прибыль от продаж фактора «Себестоимость 

реализованной продукции».  Влияние определяется по формуле: 

 

∆Пп(с) =
𝐵1×(УС1−УС0)

100
                                         (5)                                       

где УС1 и УС0  – соответственно уровни себестоимости в отчетном и базисном 

периодах. 

 

V этап - Влияние на прибыль от продаж фактора «Коммерческие 

расходы». Влияние определяется по формуле: 

 

∆Пп(кр) =
В1×(УКР1−УКР0)

100
                                  (6)                                    

где УКР1 и УКР0  – соответственно уровни коммерческих расходов в отчетном 

и базисном периодах. 

 

VI этап - Влияние на прибыль от продаж фактора «Управленческие 

расходы». Влияние определяется по формуле: 

 

∆Пп(ур) =
В1×(УУР1−УУР0)

100
                                 (7)                                              

где УУР1 и УУР0  – соответственно уровни управленческих расходов в 

отчетном и базисном периодах» [26]. 

 

«Результаты факторного анализа прибыли от продажи используются для 

принятия экономических решений, направленных на эффективное 

использование ресурсов, выбор наилучшего варианта инвестиций, 

обоснование перспективы развития предприятия. 

Система показателей финансовых результатов включает в себя не только 

абсолютные показатели, но и относительные показатели эффективности 

хозяйствования, к которым относятся показатели рентабельности» [17] 

(таблица 2). 
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«Существует два пути увеличения финансовых результатов 

предприятия: 

 обеспечение роста конечного результата производства – прибыли, 

объемов производства и реализации продукции при тех же затратах и 

соблюдении требований к качеству продукции (работ, услуг); 

 обеспечение снижения затрат ресурсов на единицу результата при 

повышении качества продукции (работ, услуг)» [30, с.32]. 

 

Таблица 2 - Основные показатели рентабельности  

 

Наименование 

показателя 

Формула расчета Характеристика 

Рентабельность 

продаж, % 

 

𝑅п =
Прибыль от продаж

выручка
× 100% 

«Показывает, сколько 

прибыли получит 

предприятие с каждого рубля 

реализованной продукции» 

[3]. 

Рентабельность 

финансово – 

хозяйственной 

деятельности, % 

 

𝑅д =
Чистая прибыль

выручка
× 100% 

«Показывает, сколько чистой 

прибыли получит 

предприятие на единицу 

выручки. Данный показатель 

характеризует эффективность 

всей деятельности 

предприятия» [23]. 

Рентабельность 

затрат, % 

 

𝑅𝑐 =
Прибыль от продаж

Полная себестоимость продаж

× 100% 

«Показывает, сколько 

прибыли получит 

предприятие с каждого 

рубля, затраченного на 

производство и реализацию 

продукции» [31]. 

Рентабельность 

активов, % 

𝑅𝑂𝐸 =  Чистая прибыль /

 Среднегодовая стоимость капитала ×

 100% 

«Характеризует уровень 

экономической 

рентабельности» [33]. 
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Продолжение таблицы 2  

Наименование 
показателя 

Формула расчета Характеристика 

Рентабельность 
собственного 
капитала, % 

𝑅СК 
=  Чистая прибыль 
/ Среднегодовая стоимость собственного капитала 
×  100% 

«Показывает 
эффективность 
использования 
собственного 
капитала» [35] 

Экономическая 
рентабельность, 
% 

 
 

𝑅э =
Прибыль от продаж

Среднегодовая стоимость капитала
 × 100% 

«Показывает, 
насколько 
эффективно 
используется 
активы 
предприятия» 
[38]. 

 

«Размер выручки от реализации зависит от особенностей предприятия, 

но имеется ряд общих направлений ее увеличения. К ним относятся:  

 увеличение объема производства и реализации продукции (работ, 

услуг); 

 повышение качества продукции; 

 расширение ассортимента согласно имеющемуся спросу; 

 своевременная отгрузка продукции контрагентам; 

 улучшение работы финансово-сбытовых служб предприятия; 

 совершенствование кредитных и расчетных отношений; 

 применение экономически обоснованных цен» [40, с.26].  

Снижения себестоимости возможно за счет: 

 применения производительной техники, что позволит снизить 

расходы топлива и электроэнергии, затрат на ремонт и техобслужива-

ние машин и оборудования; 

 повышения сменности с изменением режима работы предприятия, 

оборудования, которое используется при производстве продукции, 

внедрения экономичной технологии; 

 проведения реорганизации управления производством; 

 улучшения использования рабочей силы -  определение и 

поддержание оптимальной численности персонала; повышение 
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уровня квалификации; применение прогрессивных систем и форм 

оплаты труда; улучшение условий труда; механизация и 

автоматизация всех производственных процессов;  

 экономии материальных ресурсов за счет рационального снабжения, 

хранения и расходования [16]. 

Таким образом, приведенный порядок проведения анализа финансовых 

результатов позволит обеспечить системный подход к его изучению, дать 

полную оценку финансовым результатам предприятия, позволит выявить 

негативные тенденции в его деятельности и имеющиеся резервы увеличения 

финансовых результатов предприятия. 

В результате теоретических и методологических аспектов учета 

финансовых результатов можно сделать следующие выводы:  

 финансовый результат представляет собой изменение стоимости 

собственного капитала предприятия, сформированного в процессе 

его деятельности за счет чистой прибыли. Доходы и расходы 

являются основными элементами структуры финансового результата 

[14]; 

 доход представляет собой любое поступление денежных средств или 

материальных ценностей, которые обладают денежной стоимостью. 

Доход предприятия можно охарактеризовать как увеличение его 

активов или уменьшение обязательств, которое приводит к 

увеличению собственного капитала; 

 «расходы – это уменьшение экономических выгод при выбытии 

денежных средств, имущества или увеличении обязательств, что 

приводит к уменьшению капитала, не связанного с уменьшением 

вкладов собственников» [7]; 

 учет финансовых результатов регламентируется целым перечнем 

нормативных актов бухгалтерского учета, которые содержат 

принципы, правила и способы ведения бухгалтерского учета, важная 

роль при этом отведена влиянию на отечественное законодательство 
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международных стандартов бухгалтерской отчетности; 

 анализ финансовых результатов позволит обеспечить системный 

подход к его изучению, дать полную оценку финансовым 

результатам предприятия, позволит выявить негативные тенденции в 

его деятельности и имеющиеся резервы увеличения финансовых 

результатов предприятия [13]. 

Подводя итоги, можно сделать вывод, что финансовый результат – это 

важнейший экономический показатель, который характеризует результат 

деятельности предприятия. Основным источником изучения финансовых 

результатов и эффективности деятельности является Отчет о финансовых 

результатах, где отражаются все доходы и расходы предприятия. Разница 

между доходами и расходами представляет собой прибыль или убыток, что 

свидетельствует о положительной или же об отрицательной работе 

предприятия. Составление финансовой отчетности по Международным 

стандартам носит рекомендательный характер. Целью данной отчетности 

является обеспечение сопоставимости финансовой отчетности организации с 

ее финансовой отчетностью за предыдущие периоды, а также с финансовой 

отчетностью других организаций. Целью анализа финансового результата 

является оценка финансового состояния предприятия. В процессе анализа 

проверяют степень выполнения планов по доходам, прибыли, рентабельности, 

изучают их динамику, определяют и измеряют, влияние факторов на 

финансовые результаты. 
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2 Порядок раскрытия и анализ финансовых результатов в 

отчетности предприятий газовой отрасли 

 

2.1 Организационно-экономическая характеристика предприятий 

газовой промышленности 

 

Газовая промышленность России — отрасль топливно-энергетического 

комплекса России, занимающаяся добычей, транспортировкой, хранением и 

переработкой газа (природного газа, попутного нефтяного газа). 

«Доля газа на внутреннем рынке в топливно-энергетическом балансе 

России в 2021 году составила 53,2%, что в 1,9 раза выше уровня США и 

Канады, сопоставимой с Россией по климатическим условиям. 

Предполагается, что примерно такая же доля газа в энергобалансе Российской 

Федерации в прогнозный период сохранится и составит в 2030 году 50,3 - 

53,1% в зависимости от варианта. 

Рост внутреннего спроса на газ за весь период до 2030 года не превысит 

101 - 101,5% в год. При прогнозируемых темпах роста экономики в 

зависимости от варианта развития умеренная динамика внутреннего спроса на 

газ будет сохраняться за счет внедрения газосберегающих технологий и 

использования других видов топлива. 

На уровень внутреннего потребления существенное влияние оказывает 

формирование внутрироссийского рынка газа, который способствует 

внедрению рыночных отношений, стимулированию межтопливной 

конкуренции и внедрению энергосберегающих технологий» [44]. 

В данном исследовании проанализированы предприятия газовой 

промышленности, такие как ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск», ООО 

«Газпром Инвест» «Иркутск», ООО «Газпром Инвест» «Томск». 

Общество с ограниченной ответственностью «Газпром инвест» (до 15 

марта 2013 года ООО «Газпром инвест Запад») — 100% дочернее общество 

ПАО «Газпром» — основано в 2007 году. 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A2%D0%BE%D0%BF%D0%BB%D0%B8%D0%B2%D0%BD%D0%BE-%D1%8D%D0%BD%D0%B5%D1%80%D0%B3%D0%B5%D1%82%D0%B8%D1%87%D0%B5%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D0%BF%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%81_%D0%A0%D0%BE%D1%81%D1%81%D0%B8%D0%B8
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A2%D0%BE%D0%BF%D0%BB%D0%B8%D0%B2%D0%BD%D0%BE-%D1%8D%D0%BD%D0%B5%D1%80%D0%B3%D0%B5%D1%82%D0%B8%D1%87%D0%B5%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D0%BF%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%81_%D0%A0%D0%BE%D1%81%D1%81%D0%B8%D0%B8
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Штаб-квартира компании расположена в Санкт-Петербурге. 

Региональные управления ООО «Газпром Инвест» работают в Вологде, 

Калининграде, Краснодаре, Ростове-на-Дону, Торжке и Ухте.  

ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» находится по адресу: 629807, РФ, 

Ямало-Ненецкий автономный округ, г. Ноябрьск, ул. Ленина, д. 49. 

Основным видом деятельности компании является Строительство 

инженерных коммуникаций для водоснабжения и водоотведения, 

газоснабжения. 

Для эффективного анализа финансовых результатов ООО «Газпром 

Инвест «Ноябрьск» рассмотрены ключевые экономические показатели 

(таблица 3). Данные взяты с Отчета о финансовых результатах за 2020 и 2021 

годы (приложения А, Б). 

 

Таблица 3 – Основные показатели финансово-хозяйственной деятельности 

ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» за 2019-2021 года 

 

Показатели 2019 г. 2020 г. 2021 г.  

Отклонение 

2019/2018 

Отклонение 

2020/2019 

+/- % +/- % 

1. Выручка, тыс. руб. 64 650 053 62 530 700 81 025 067 -2 119 353 -3,3 18 494 367 29,6 

2. Себестоимость продаж, 

тыс. руб. 
56 843 518 53 579 425 69 554 625 -3 264 093 -5,7 15 975 200 29,8 

3. Валовая прибыль (убыток), 

тыс. руб. 
7 806 535 8 951 275 11 470 442 1 144 740 14,7 2 519 167 28,1 

4..Коммерческие расходы, 

тыс. руб. 
- 258 887 46 096 - - -212 791 -82,2 

5..Управленческие расходы, 

тыс. руб. 
5 296 240 5 447 712 5 233 757 151 472 2,9 -213 955 -3,9 

6..Прибыль (убыток) от 

продаж, тыс. руб. 
2 510 295 3 244 676 6 190 589 734 381 29,3 2 945 913 90,8 

7. Доходы от участия в 

других организациях, тыс. 

руб. 

4 790 11 295 94 420 6 505 135,8 83 125 735,9 

8..Проценты к получению, 

тыс. руб. 

232 919 124 968 50 260 -107 951 -46,3 -74 708 -59,8 

9. Прочие доходы, тыс. руб. 546 322 465 226 1 100 955 -81 096 -14,8 635 729 136,6 

10. Прочие расходы, тыс. руб. 975 767 1 868 022 2 423 263 892 255 91,4 555 241 29,7 

11..Прибыль (убыток) до 

налогообложения, тыс. руб. 

2 318 559 1 978 143 5 012 961 -340 416 -14,7 3 034 818 153,4 
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Продолжение таблицы 3 

Показатели 2019 г. 2020 г. 2021 г. 

Отклонение 

2020/2019 

Отклонение 

2021/2020 

+/- % +/- % 

12..Текущий налог на 

прибыль, тыс. руб. 
678 261 864 649 1 295 071 186 388 27,5 430 422 49,8 

13. Чистая прибыль (убыток), 

тыс. руб. 
1 608 026 1 311 973 4 367 436 -296 053 -18,4 3 055 463 232,9 

14. Совокупный финансовый 

результат периода, тыс. руб. 
2 245 640 1 423 297 4 839 842 -822 343 -36,6 3 416 545 240,0 

15..Численность персонала, 

чел. 
4 365 4 758 4 775 393 9,0 17 0,4 

 

Основной доход, на протяжении всего анализируемого периода ООО 

«Газпром Инвест» «Ноябрьск» получает за счет выручки от продаж. В 2019 

году она составила 64 650 053 тыс. руб., в 2020 году выручка снизилась на 2 

119 353 тыс. руб., или 3,3 % и составила 62 530 700 тыс. руб., в 2021 году 

наблюдается рост на 18 494 367 тыс. руб., или 29,6 % и составляет уже 81 025 

067 тыс. руб.  

Себестоимость продаж имеет самый низкий показатель в 2020 году и 

составляет 53 579 425 тыс. руб., в 2019 году показатель себестоимости был 

выше данных 2020 года на 3 264 093 тыс. руб., или 5,7 %. В 2021 году 

себестоимость составила 69 554 625 тыс. руб., что выше, чем в 2020 года на 15 

975 200 тыс. руб., или 29,8 %. 

«Валовая прибыль от реализации продукции (услуг) в 2019 году была 

получена в сумме 7 806 535 тыс. руб., в 2020 году наблюдается рост по данной 

статье на 1 144 740 тыс. руб., или 4,7 % и уже на конец 2020 года валовая 

прибыль равна 8 951 275 тыс. руб. В 2021 году валовая прибыль также 

продолжает увеличиваться, увеличение составило 2 519 167 тыс. руб., или 28,1 

%, на конец года была зафиксирована сумма в размере 11 470 442 тыс. руб.» 

[43]. 

«Текущий налог на прибыль в 2019 году составил 678 261 тыс. руб., в 

2020 и 2021 годах наблюдается рост на 186 388 тыс. руб., или 27,5 % и на 430 

422 тыс. руб., или 49,8 %. Соответственно в 2020 году текущий налог на 

прибыль составил 864 649 тыс. руб., а в 2021 году уже 1 295 071 тыс. руб.» [4]. 
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Чистая прибыль ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» в 2019 году была 

получена в размере 1 608 026 тыс. руб., в 2020 году идет небольшое снижение 

на 296 053 тыс. руб., или 18,4 % и на конец года организация показывает 

чистую прибыль в размере 1 311 973 тыс. руб. В 2021 году в ООО «Газпром 

Инвест» «Ноябрьск» отмечен существенный рост по данному показателю, так 

на конец 2021 года, чистая прибыль составила 4 367 436 тыс. руб., что выше 

предыдущего года на 3 055 463 тыс. руб., или 232,9 %. 

Совокупный финансовый результат Общества в 2019 году составляет 2 

245 640 тыс. руб., в 2020 году 1 423 297 тыс. руб., снижение составило 822 343 

тыс. руб., или 36,6 %. В 2021 году финансовый результат был показан с 

существенным ростом, и к концу года цифра равняется 4 839 842 тыс. руб., что 

выше предыдущего года на 341 6545 тыс. руб., или 240 %. 

Численность персонала ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» в течение 

всего анализируемого периода существенно не изменялась. В 2019 году в 

Обществе работало 4 365 чел., а в 2020 году персонал увеличился на 393 

человека, или 9 % и составил 4 758 чел. В 2021 году в Общество 

присоединилось 17 единиц персонала, и на конец года численность персонала 

составило 4 775 человек, что на 0,4 % выше предыдущего периода. 

Таким образом, ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» является дочерним 

обществом ПАО «Газпром». Деятельность Общества осуществляется в 

полном соответствии с нормами законодательства Российской Федерации.  

Основные показатели финансово-хозяйственной деятельности за 2019-

2021 годы свидетельствуют о том, что ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 

ведет достаточно эффективную деятельность, несмотря на отклонения в 2020 

году по сравнению с 2019 годом. В 2020 году наблюдалось снижение многих 

показателей, но в 2021 году Обществу удалось исправить ситуацию 

значительно увеличив многие показатели за исключением: коммерческих и 

управленческих расходов, а также процентов к получению. 

Следующий объект исследования - ООО «Газпром Инвест» «Иркутск». 

Адрес компании: 664003, РФ, г. Иркутск, ул. Парковая, д. 16. 
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Основным видом деятельности компании является Строительство 

инженерных коммуникаций для водоснабжения и водоотведения, 

газоснабжения. 

Для оценки финансовых результатов деятельности проанализирована 

группа финансовых показателей ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» за 2019-

2021 годы на основе бухгалтерской отчетности. Динамика показателей 

финансово-экономической деятельности ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» 

за 2019-2021 гг. представлена в таблице 4. 

 

Таблица 4 – Динамика показателей финансово-экономической деятельности 

ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» за 2019-2021 гг. 

 

Показатель 2019 г. 2020 г. 2021 г. 

Абсолютное 

отклонение 

Темп роста, 

% 

2020 г.от 

2019 г. 

2021 г.от 

2020 г. 

2020 г. 

/2019 г. 

2021 г. 

/2020 г. 

Выручка, тыс. руб. 106565100 111267700 109478100 4702600 -1789600 104,41 98,39 

Себестоимость продаж, 

тыс. руб. 88400500 94379300 92612900 5978800 -1766400 106,76 98,13 

Прибыль от продаж, 

тыс. руб. 4551490 2700630 2481620 -1850860 -219010 59,34 91,89 

Чистая прибыль, тыс. 

руб. 3828700 2969850 2305620 -858850 -664230 77,57 77,63 

Среднегодовая 

стоимость основных 

средств, тыс. руб. 99180,5 76296,5 97818,5 -22884 21522 76,93 128,21 

Дебиторская 

задолженность, тыс. 

руб. 5141090 5785530 6159030 644440 373500 112,54 106,46 

Кредиторская 

задолженность, тыс. 

руб. 12239700 12987500 13068200 747800 80700 106,11 100,62 

Среднесписочная 

численность, чел  45 45 52 – 7 – 115,6 

Среднемесячная 

заработная плата одного 

работающего, руб. 35 236 36 523 38043 1287 1520 103,65 104,16 

Фонд оплаты труда, 

тыс. руб. 19027,4 19722,4 23738,8 695 4016,4 103,65 120,36 

Производительность 

труда, тыс. руб. /чел. 2368113,3 2472615,6 2105348,1 104502,2 -367267,5 104,41 85,15 

Фондоотдача руб./руб. 1074,46 1458,36 1119,20 383,9 -339,2 135,73 76,74 
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Продолжение таблицы 4 

Показатель 2019 г. 2020 г. 2021 г. 

Абсолютное 

отклонение 

Темп роста, 

% 

2020 г.от 

2019 г. 

2021 г.от 

2020 г. 

2020 г. 

/2019 г. 

2021 г. 

/2020 г. 

Оборачиваемость 

дебиторской 

задолженности, об. 20,73 19,23 17,78 -1,50 -1,46 92,78 92,42 

Оборачиваемость 

кредиторской 

задолженности, об. 8,71 8,57 8,38 -0,14 -0,19 98,40 97,78 

 

В соответствии с данными таблицы 4, наблюдается рост выручки в 2020 

году на 4702600 тыс. руб. или на 4,41%. В 2021 году выручка компании 

снизилась на 1789600 тыс. руб., или на 1,61%.  

Вместе с выручкой изменяется и себестоимость продаж не только в 

абсолютном выражении, но и в удельном отношении к выручке.  

«Себестоимость продаж увеличилась в 2020 году по сравнению с 2019 

годом на 5978800 тыс. руб., или на 6,76%. В 2021 году себестоимость продаж 

снизилась на 1766400 тыс. руб. или на 1,87%.  

Структура и уровень полной себестоимости сложился под влиянием 

фактора коммерческих расходов. Полная себестоимость увеличивается более 

высокими темпами, чем рост выручки.  

В связи с данным фактором прибыль от продаж в ООО «Газпром 

Инвест» «Иркутск» снижается. В 2020 году прибыль от продаж снизилась на 

1850860 тыс. руб., в 2021 году прибыль от продаж снизилась на 219010 тыс. 

руб. 

Вследствие этого, и чистая прибыль предприятия показывает 

отрицательную тенденцию на протяжении исследуемого периода. В 2020году 

чистая прибыль составила 3828700 тыс. руб. В 2021 году показатель снизился 

на 858580 тыс. руб. и составил 2969850 тыс. руб. В 2021 году чистая прибыль 

снизилась на 664230 тыс. руб. 
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Среднесписочная численность работников предприятия за 2020 год 

составила 45 человек, среднесписочная численность за 2021 год составила 52 

человека, увеличение среднесписочной численности на 7 человек (15,6 %). 

Среднемесячная заработная плата в 2020 году увеличилась на 3,65% и 

составила 36523 руб., в 2021 году увеличилась на 4,16 % и составила 38043 

руб. 

Отрицательным моментом наблюдается увеличение как дебиторской, 

так и кредиторской задолженности на протяжении всего анализируемого 

периода. Так в 2020 году дебиторская задолженность увеличилась на 644400 

тыс. руб., или на 12,54%, кредиторская задолженность – на 747800 тыс. руб., 

или на 6,11%. В 2021 году дебиторская задолженность увеличивается еще на 

373500 тыс. руб. (6,46%) кредиторская задолженность – на 80700 тыс. руб. 

(0,62%). 

Снижение выручки в 2021 году отразилось на снижении всех 

показателей финансово-хозяйственной деятельности ООО «Газпром Инвест» 

«Иркутск». 

Данное обстоятельство объясняется тем, что темпы роста выручки 

отстают от темпов роста дебиторской и кредиторской задолженности» [43]. 

На основании проведенного анализа можно сделать вывод о снижении 

деловой активности предприятия в целом и об уменьшении эффективности его 

деятельности, снижении уровня отдачи вложенных средств. 

Третьим объектом исследования является - ООО «Газпром Инвест» 

«Томск». 

Адрес компании: 634034, РФ, г. Томск, пр. Ленина, д. 39. 

Основным видом деятельности компании является также строительство 

инженерных коммуникаций для водоснабжения и водоотведения, 

газоснабжения. 

В таблице 5 представлен анализ финансово-экономических показателей 

деятельности ООО «Газпром Инвест» «Томск» за 2019-20211 гг. 
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Таблица 5 – Анализ основных финансово–экономических показателей ООО 

«Газпром Инвест» «Томск» за 2019-2021 гг. 

 

Показатели 2019 г. 2020 г. 2021 г. 
Абс. откл. 
2020-2019 

Абс. откл. 
2021-2020 

Выручка, тыс. руб. 7502144,00 7918251,00 7708286,00 416107,00 -209965,00 
Себестоимость, тыс. 
руб. 

5364115,00 5036781,00 5895635,00 -327334,00 858854,00 

Валовой доход, тыс. 
руб. 

2138029,00 2881470,00 1812651,00 743441,00 
-

1068819,00 
Прибыль от продаж, 
тыс. руб. 

1596230,00 1750740,00 1631347,00 154510 -119393,00 

Рентабельность 
продаж, % 

21,27 22,10 21,16 0,82 -0,94 

Налог на прибыль, тыс. 

руб. 
319246,00 350148,00 326269,00 30902,00 -23879,00 

Чистая прибыль, тыс. 

руб. 
1276984,00 1400592,00 1305077,00 123608,00 -95515,00 

Рентабельность, % 17,02 17,69 16,93 0,67 -0,76 

Средняя списочная 

численность 

работников, чел. 

479,00 485,00 480,00 6,00 -5,00 

Производительность 

труда, тыс. руб. 
15662,09 16326,29 16058,92 664,00 -267,00 

 

Анализируя представленную таблицу, можно сказать, что выручка в 

2021 году уменьшилась на 209965 тыс. руб. и стала равна 7708286 тыс. руб. 

Валовый доход также уменьшился на 1068819 тыс. руб. и составил 3526982 

тыс. руб. Но, стоит отметить, что себестоимость также стала меньше в 2020 

году на  858 854 тыс. руб. Вместе с этим прибыль от продаж показала 

отрицательную динамику, она упала на 119393 тыс. руб. Рентабельность 

предприятия составила 16,93%, уменьшившись на 0,76%. Чистая прибыль 

изучаемого объекта в 2021 году с учетом вычета налога в 2021 году показала 

падение на 95515 тыс. руб., составив 1305077 тыс. руб. 

Производительность труда на 1 работника предприятия, несмотря на 

сокращение численности на 5 человек, уменьшился на 267 тыс. руб. 
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Таким образом, можно сделать вывод, что на сегодняшний день 

предприятие ООО «Газпром Инвест» «Томск» является функционирующим и 

рентабельным, с определенной организационной структурой управления. 

Итак, по итогам анализа можно утверждать, что предприятия газовой 

отрасли за исследуемый период функционировали достаточно стабильно. 

«Газовая отрасль пострадала от падения спроса в период пандемии в меньшей 

степени, чем нефтяная. Спрос на газ сокращается в основном в 

промышленности и в коммерческом секторе. В электроэнергетике его 

динамика в первую очередь зависит от особенностей национального 

регулирования и структуры мощностей. В качестве кратко- и среднесрочных 

последствий, безусловно, существует значительный риск изменения сроков 

реализации текущих проектов (новые трубопроводы, заводы СПГ, 

газохимические производства) из-за срыва графика поставок оборудования и 

карантина рабочей силы. Коронакризис вероятно приведет к корректировке 

инвестиционных программ, заморозке и полной отмене части новых, в 

особенности капиталоемких, проектов. Возможны изменения в подходе 

финансового сектора к финансированию газовой отрасли - крупным проектам 

будет сложнее получить необходимое банковское финансирование в пост-

коронавирусном мире» [18]. 

 

2.2 Порядок раскрытия финансовых результатов в финансовой 

отчетности предприятий 

 

Бухгалтерский учет на рассматриваемых предприятиях газовой 

промышленности ведется бухгалтерской службой. Бухгалтер руководствуется 

в своей деятельности учетной политикой, утвержденной руководителем 

организации. Руководитель несет ответственность за организацию 

бухгалтерского учета на предприятии. 

Бухгалтерский и налоговый учет на предприятиях газовой 

промышленности ведется в программе 1С: Бухгалтерия 8. 
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Предприятия оформляют факты хозяйственной жизни первичными 

учетными документами, которые содержат обязательные реквизиты, 

установленные Федеральным законом «О бухгалтерском учете». Формы 

первичных учетных документов разрабатываются и утверждаются 

отдельными распорядительными документами, как корпоративные формы. В 

формах первичных учетных документов могут содержаться дополнительные 

реквизиты в целях получения необходимой информации для налогового учета. 

Предприятия используют также унифицированные формы первичных 

учетных документов, утвержденные государственными органами. Первичные 

учетные документы, формы которых не утверждены отдельными 

распорядительными документами предприятий, но использование которых 

согласовано сторонами в рамках заключенных договоров, при условии 

содержания обязательных реквизитов, установленных Федеральным законом 

«О бухгалтерском учете», используются для отражения операций по 

договорам с контрагентами [55, с. 529]. 

Формы регистров бухгалтерского учета разрабатываются и 

утверждаются предприятиями в соответствии с Федеральным законом «О 

бухгалтерском учете». Первичные учетные документы и регистры 

бухгалтерского учета составляются на бумажном носителе и (или) в виде 

электронного документа, подписанного электронной подписью. Все формы 

отчетных документов: анализы счетов, журналы-ордера по счетам, 

аналитические журналы, ведутся в электронном виде, основные из них 

распечатываются в конце месяца и подписываются, другие распечатываются 

при необходимости [55, с. 530]. 

Предприятия газовой промышленности ведут денежное измерение 

фактов хозяйственной жизни, активов, обязательств, источников 

финансирования деятельности, доходов, расходов и иных объектов 

бухгалтерского учета в рублях и копейках [55, с. 530]. 

Предприятия применяют рабочий План счетов ПАО «Газпром», 

который разработан на основе утвержденного Минфином России Плана 
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счетов с учетом специфических требований, применяемых программным 

продуктом [55, с. 531]. 

Предприятия самостоятельно организуют и осуществляют внутренний 

контроль совершаемых фактов хозяйственной жизни, ведения бухгалтерского 

учета и составления бухгалтерской (финансовой) отчетности [55, с. 531]. 

Отражение информации о доходах и расходах в бухгалтерском учете 

осуществляется на основе Положения по бухгалтерскому учету «Доходы 

организации» (ПБУ 9/99), утвержденного приказом Минфина России от 

06.05.1999 № 32н, и Положения по бухгалтерскому учету «Расходы 

организации» (ПБУ 10/99), утвержденного приказом Минфина России от 

06.05.1999 № 33н. 

В бухгалтерском учете рассматриваемых предприятий газовой 

промышленности применяется метод определения доходов (выручки) от 

продажи товаров, продукции (работ, услуг), а также основных средств и иного 

имущества в соответствии с допущением временной определенности фактов 

хозяйственной деятельности (принцип начисления), то есть «по отгрузке» – на 

дату отгрузки товаров, продукции (выполнения работ, оказания услуг), 

основных средств и иного имущества при условии перехода права 

собственности на них к покупателю и выполнения других необходимых 

условий [55, с. 563]. 

«В составе прочих доходов предприятий признаются: 

– дивиденды – по мере объявления; 

– доходы по выбывшим финансовым вложениям (векселя). 

Учет доходов (выручки) от продажи товаров, продукции (работ, услуг) 

ведется по видам деятельности. Выручка от выполнения работ с длительным 

циклом определяется по завершении выполнения работ в целом» [55, с. 563]. 

Выручка от предоставления имущества в аренду и продажи других 

товаров, продукции, работ и услуг предприятий отражается по кредиту счета 

90 «Продажи» и передается в ПАО «Газпром» по авизо (извещению) через 
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счет 79 «Внутрихозяйственные расчеты» для отражения в ПАО «Газпром» на 

субсчетах счета 90 «Продажи». 

Доход в виде процентов на остаток денежных средств на банковском 

счете признается ежемесячно в сумме, определенной на основе процентной 

ставки, установленной договором банковского счета и подлежащей 

применению в истекшем месяце. Если в истекшем месяце наступили события, 

которые по условиям договора банковского счета являются основанием для 

пересмотра применяемой процентной ставки в отношении прошлых периодов, 

то в этом месяце производится перерасчет ранее признанного в бухгалтерском 

учете дохода исходя из измененной процентной ставки. Разница между 

суммой дохода, рассчитанного по измененной процентной ставке, и суммой 

дохода, ранее признанного, включается в финансовые результаты отчетного 

года [55, с. 564]. 

«На предприятиях газовой промышленности доходом (расходом) от 

валютно-обменных операций является сумма выгоды (потерь) от этих 

операций. 

Сделки по договорам купли-продажи и иные сделки, связанные с 

передачей имущества, в целях признания выручки (дохода) рассматриваются 

с учетом передачи контроля над активом покупателю. Контроль над активом 

включает в себя возможность определять, как актив и получать выгоды от 

актива» [55, с. 564]. 

Расходами по обычным видам деятельности на предприятиях газовой 

промышленности признаются расходы связанные с производством 

продукции, выполнениям работ, оказанием услуг, продажей товаров.  

Прочие расходы на предприятиях газовой промышленности, 

следующие: 

 отчисления в резервы по оценочным обязательствам, создаваемые в 

соответствии с правилами бухгалтерского учета; 

 проценты, уплачиваемые организацией за предоставленные ей в 

пользование денежные средства (кредиты, займы); 
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 расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием 

основных средств и иных активов; 

 убытки прошлых лет, признанные в отчетном году; 

 расходы социального характера. 

Бухгалтерский учет расходов на предприятиях газовой 

промышленности ведется по видам деятельности в порядке, установленном 

Инструкцией по учету издержек обращения при продаже газа, а также учету 

расходов по другим обычным видам деятельности Общества и прочих 

расходов, с формированием дополнительной аналитической информации по 

видам продукции и товаров. Обеспечивается раздельный учет расходов, 

связанных с продажей газа и жидких углеводородов на экспорт [55, с. 551]. 

В бухгалтерском учете Общества расходы, связанные с производством 

продукции, выполнением работ и оказанием услуг, формируются по видам 

деятельности в размере фактических затрат без учета общехозяйственных 

расходов. Затраты на производство жидких углеводородов и газа горючего 

природного сухого отбензиненного формируются в разрезе организаций-

переработчиков и видов готовой продукции, полученной из 

нефтегазопереработки. При этом стоимость сырья и услуг по переработке 

включаются в себестоимость готовой продукции пропорционально 

количеству полученной в результате переработки продукции. 

Расходы на добычу полезных ископаемых формируются в размере 

фактических затрат, связанных с их добычей, в разрезе лицензионных 

участков и единовременно включаются в себестоимость готовой продукции 

(сырья, материалов) по видам. 

Расходы, связанные с геологическим изучением недр и производством 

геолого-разведочных работ, независимо от стадии освоения лицензионного 

участка, признаются расходами по обычным видам деятельности, 

формируются в разрезе лицензионных участков и единовременно 

списываются в себестоимость продажи газа. 
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Незавершенное производство оценивается по фактической 

производственной себестоимости без учета общехозяйственных расходов. 

Аналогичный порядок применяется к оценке остатков готовой продукции на 

складе. При оценке и учете себестоимости готовой продукции счет 40 

«Выпуск продукции (работ, услуг)» не применяется. 

К управленческим расходам на предприятиях газовой промышленности 

относятся общехозяйственные расходы, которые ежемесячно списываются в 

полной сумме на финансовые результаты отчетного периода.  

Состав коммерческих и управленческих расходов, их группировка по 

элементам и статьям, распределение и списание устанавливаются 

Инструкцией по учету издержек обращения при продаже газа, а также учету 

расходов по другим обычным видам деятельности и прочих расходов [55, с. 

553]. 

Управленческие расходы учитываются на счете 26 

«Общехозяйственные расходы», признаются в полном размере в качестве 

расходов по обычным видам деятельности и ежемесячно списываются на 

результаты финансово-хозяйственной деятельности в дебет счета 90 

«Продажи» [55, с. 551]. 

Общехозяйственные расходы, списанные на результаты финансово-

хозяйственной деятельности, распределяются по видам проданной продукции, 

выполненных работ, оказанных услуг, а также проданных товаров 

пропорционально удельному весу выручки от их продаж в общей сумме 

выручки от продаж. 

В случае если объем выручки от продаж прочей продукции, товаров, 

работ и услуг (вид деятельности – продажа прочей продукции, товаров, работ 

и услуг) не превышает размера 5 % от общей суммы выручки по всем видам 

продаж продукции, товаров, работ и услуг, общехозяйственные расходы на 

продажу прочей продукции, товаров, работ и услуг не распределяются. 

Коммерческие расходы учитываются на счете 44 «Расходы на продажу» 

и признаются в качестве расходов по обычным видам деятельности. 
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В связи с оформлением операций по принятию к учету расходов на 

продажу жидких углеводородов – готовой продукции и товаров по единым 

первичным учетным документам осуществляет их учет на субсчетах 4410 

«Расходы на продажу жидких углеводородов» как расходы, связанные с 

движением однородных по своим качественным характеристикам 

материальных ценностей. В этом случае расходы, учтенные на субсчетах 4410 

«Расходы на продажу жидких углеводородов», при списании в дебет счета 90 

«Продажи» либо счета 45 «Товары отгруженные» распределяются 

пропорционально количеству проданных (отгруженных) жидких 

углеводородов по видам. Расходы на продажу жидких углеводородов 

списываются по их видам на результаты финансово-хозяйственной 

деятельности в дебет счета 90 «Продажи» в доле, приходящейся на проданную 

продукцию, и в дебет счета 45 «Товары отгруженные» в доле, приходящейся 

на отгруженную продукцию, через посредника. При этом, расходы на продажу 

жидких углеводородов в части прямых расходов списываются по их видам с 

включением непосредственно в дебет счета 90 «Продажи» (дебет счета 45 

«Товары отгруженные») конкретных видов проданных (отгруженных) жидких 

углеводородов [8]. 

Расходы по оплате услуг посредника распределяются на отдельные 

договоры на продажу жидких углеводородов пропорционально выручке.  

Расходы на продажу газа горючего природного, включая газ горючий 

природный сухой отбензиненный, как вид продукции нефтегазопереработки, 

учтенные на субсчетах 4420 «Издержки обращения», распределяются по их 

видам пропорционально объему транспортируемого газа по следующим 

направлениям: 

 на проданный (отгруженный) газ – списываются в дебет счета 90 

«Продажи» в доле, приходящейся на проданный газ, и в дебет счета 

45 «Товары отгруженные» в доле, приходящейся на отгруженный газ; 

 на газ, закачанный в подземное хранилище газа (ПХГ), и газ, 

находящийся в трубопроводах – учитываются на данном субсчете как 
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расходы по газу, оставшемуся на остатке;  

 на потери газа – списываются в дебет счета 92 «Прочие 

(внереализационные) расходы». 

При этом расходы на продажу газа распределяются по данным 

направлениям в части:  

 транспортных расходов и расходов по хранению газа – на основании 

отдельных расчетов;  

 прочих расходов – прямым способом. 

Расходы, приходящиеся на газ, отобранный из ПХГ, включаются в 

состав расходов на проданный (отобранный) газ в сумме, определенной как 

произведение отношения расходов, приходящихся на остаток газа в ПХГ на 

начало отчетного периода, к объему газа в ПХГ на начало отчетного периода 

на объем проданного (отобранного) газа [5]. 

Для обобщения информации о доходах и расходах в Плане счетов на 

предприятиях газовой промышленности предусмотрены три счета:  

 90 «Продажи» – обобщается информация о доходах и расходах, а 

также формируется финансовый результат от обычных видов 

деятельности, в том числе от выполненных работ; 

 91 «Прочие доходы и расходы» – обобщается информация о прочих 

доходах и расходах, формируется финансовый результат от прочих 

видов деятельности, кроме чрезвычайных доходов и расходов;  

 99 «Прибыли и убытки» – обобщается информация о полученных в 

отчетном году финансовых результатах. 

К счету 90 предусмотрены следующие субсчета: 

 90.1 «Выручка» – отражается выручка от основной деятельности; 

 90.2 «Себестоимость продаж» – отражается себестоимость 

продукции, списанная на реализацию; 

 90.3 «Налог на добавленную стоимость» – отражаются суммы НДС, 

причитающиеся к получению от покупателя (заказчика); 

 90.9 «Прибыль/убыток от продаж» – отражается финансовый 
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результат от реализации [9]. 

В конце месяца складываются суммы по каждому субсчету, считаются 

обороты по кредиту 90.1, по дебету 90.2 и 90.3. Из суммарного оборота по 

дебету отнимается оборот по кредиту.  

По окончании года счет 90 закрывается, сальдо каждого субсчета равно 

нулю, при этом каждый субсчет закрывается на субсчет 90.9. 

Для обобщения информации о прочих доходах и расходах на 

предприятиях газовой промышленности использует счет 91 «Прочие доходы 

и расходы», к которому открыты следующие субсчета: 

 91.1 «Прочие доходы»; 

 91.2 «Прочие расходы»; 

 91.9 «Сальдо прочих доходов и расходов». 

В конце каждого месяца счет 91 «Прочие доходы и расходы» 

закрывается на счет 99 «Прибыли и убытки». 

Бухгалтерская прибыль до налогообложения формируется по кредиту 

счета 99 по результатам отчетного года в соответствии с правилами 

бухгалтерского учета. Согласно п.20 ПБУ 18/02 организация обязана 

рассчитать налог на прибыль с учетом штрафов за нарушения налогового 

законодательства и сумм условного расхода (или условного дохода), 

отражаемых по дебету счета 99. Итоговый финансовый результат 

деятельности организации в отчетном году отражает показатель «Чистая 

прибыль (убыток) отчетного года».  

Формирование чистой прибыли (убытка), как конечного финансового 

результата осуществляется на счете 99 «Прибыли и убытки» по алгоритму 

(рисунок 2).  

 

 

Рисунок 2 – Схема формирования прибыли хозяйствующего субъекта 
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За счет общей прибыли (убытка) уплачиваются налоговые санкции и 

налог на прибыль. 

Рассматриваемые предприятия газовой промышленности применяют 

общую систему налогообложения. «Общества самостоятельно формируют в 

бухгалтерском учете информацию о налоге на прибыль в соответствии с ПБУ 

18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль организаций». При этом 

временные и постоянные разницы определяются исходя из его доходов и 

расходов, включенных в консолидированную налоговую базу КГН в 

соответствии с нормами Налогового кодекса Российской Федерации.  

Для целей исчисления налога на прибыль доходы признаются в том 

отчетном (налоговом) периоде, в котором они имели место, независимо от 

фактического поступления денежных средств, иного имущества (работ, услуг) 

и (или) имущественных прав (метод начисления). Величина текущего налога 

на прибыль определяется на основании данных, сформированных в 

бухгалтерском учете. При этом величина текущего налога на прибыль должна 

соответствовать сумме начисленного налога на прибыль, отраженного в 

сводном налоговом реестре по налогу на прибыль отчетного налогового 

периода» [37].  

В таблице 6 в качестве примера представлены бухгалтерские записи по 

порядку отражения в отчете о финансовых результатах доходов и расходов по 

обычным видам деятельности ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск». 

«Проценты к получению (строка 2320) - указываются проценты по 

займам, предоставленным другим предприятиям, проценты по облигациям, 

проценты от банка за использование денег на текущем счете. 

Проценты к уплате (строка 2330) - указывается сумма процентов, 

уплачиваемых предприятием за предоставление средств в пользование по 

займам (в том числе привлечению заемных средств путем выпуска векселей, 

выпуску и продаже облигаций) и займам (в том числе товарным и 

коммерческим)» [21]. 
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Таблица 6 - Порядок отражения в отчете о финансовых результатах доходов и 

расходов по обычным видам деятельности в ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» 

 

Строка Формула расчета Сумма 

тыс. руб. 

 Шифр и наименование основного 

счета 

Шифр и наименование 

регулирующего счета 

 

2110 Кт оборот по субсчету 90-1 

«Выручка» 

Дт оборот по субсчетам  

90-3 "НДС", в 

корреспонденции со 

счетом 68 90-4 "Акцизы", в 

корреспонденции со 

счетами 68 90-5 

"Экспортные пошлины". 

517275 

2120 Дт оборот по субсчету 90-2 

«Себестоимость» в 

корреспонденции со счетами 20, 40, 

41, 43, 45 кроме счета 44 и 26   

 512063 

2100 Строка 2100 = строка 2110 - строка 2120. Если полученный 

результат отрицателен, то он указывается в круглых скобках. 

5212 

2210 Дт оборот по субсчету 90-2 

«Себестоимость» в 

корреспонденции со счетом 44 

 14868 

2200 Строка 2200 = строка 2100 - строка 2210 - строка 2220. Если 

полученный результат отрицателен, то он указывается в круглых 

скобках.  

(9656) 

 

«Прочие доходы (строка 2340) - отражает информацию о прочих 

доходах предприятия, не упомянутых выше. В строке «Прочие доходы» 

показаны поступления: 

 за временное пользование имуществом и НМА, материалов и других 

активов без НДС;  

 доходы от ликвидации основных средств;  

 штрафы, пени, неустойки полученные;  

 безвозмездно полученные активы;  

 суммы кредиторской задолженности, по которой истек срок исковой 

давности или нереальные ко взысканию. 

Сумма прочих доходов указывается в отчете о финансовых результатах 
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без учета подлежащих получению от юридических и физических лиц: НДС; 

акцизов; и иных аналогичных обязательных платежей» [34]. 

«Прочие расходы (строка 2350) -отражается информация о прочих 

расходах предприятия, не упомянутых выше. Строка «Прочие расходы» 

отражает затраты: 

 расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием 

основных средств и иных активов; 

 расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными 

предприятиями; 

 штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров; 

 возмещение причиненных организацией убытков; 

 убытки прошлых лет, признанные в отчетном году; 

 суммы дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой 

давности, других долгов, нереальных для взыскания; 

 расходы, возникающие как последствия чрезвычайных обстоятельств 

хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, 

национализации имущества и т.п.)» [21]. 

В таблице 7 представлена взаимосвязь отчета о финансовых результатах 

и счета 91 «Прочие доходы и расходы» в ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» 

Порядок отражения в отчете о финансовых результатах ООО «Газпром 

Инвест» «Иркутск» показателей, связанных с расчетом налога на прибыль. 

«Прибыль (убыток) до налогообложения (строка 2300) - определяется 

расчетом как сумма всех прибылей и доходов, уменьшенная на сумму всех 

убытков и расходов. Если полученный результат отрицательный, то он 

указывается в скобках. 

Текущий налог на прибыль (строка 2410) - сумма налога на прибыль 

отражается на субсчете 68-4 «Расчеты по налогу на прибыль» в 

корреспонденции со счетом 99 «Прибыли и убытки». 
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Таблица 7 - Взаимосвязь отчета о финансовых результатах и счета 91 «Прочие 

доходы и расходы в ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» 

 

Строка Формула расчета Сумма 

тыс. руб. 

 Шифр и наименование основного 

счета 

Шифр и наименование 

регулирующего счета 

 

2320 Кт оборот субсчета 91-1 «Прочие 

доходы» (в части начисленных к 

получению процентов по договору 

займа и по облигациям), в 

корреспонденции с счетами 76, 51  

 518 

2330 Дт оборот субсчета 91-2 «Прочие 

расходы» (в части начисленных к 

уплате процентов по договору займа)  

в корреспонденции со счетом 66, 67.  

Данный показатель указывается в 

Отчете о финансовых результатах в 

круглых скобках. 

 12509 

2340 Кт оборот субсчета 91-1 «Прочие 

доходы» (за исключением доходов, 

включенных в строку 2310 и 2320), в 

корреспонденции со счетами 62, 76.  

Дт оборот по субсчету 

91-2 в корреспонденции 

со счетами 68 (НДС, 

акцизы) 

141540 

2350 Дт оборот по субсчету 91-2 (за 

исключением расходов, включенных 

в строку 2330 и 2340).  Величина 

прочих расходов указывается в 

Отчете о финансовых результатах в 

круглых скобках. 

 24207 

 

Постоянные налоговые обязательства (активы) (строка 2421) - 

отражается разница между налогом на прибыль, рассчитанным по данным 

налогового учета, и налогом на прибыль, рассчитанным на основе 

бухгалтерской прибыли. 

Изменение отложенных налоговых активов (SHE), строка 2450 - если 

расходы признаются в бухгалтерском учете раньше, а прибыль позже, чем в 

налоговом, возникают вычитаемые временные разницы (TDD). 

Строка 2500 «Совокупный финансовый результат периода» 

характеризует изменение капитала в течение отчетного года в результате 

операций и других событий, которые не являются изменениями в результате 

операций с собственниками» [18]. 
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В таблице 8 представлен порядок отражения в отчете о финансовых 

результатах показателей, связанных с расчетами по налогу на прибыль в ООО 

«Газпром Инвест» «Томск». 

 

Таблица 8 - Порядок отражения в отчете о финансовых результатах ООО 

«Газпром Инвест» «Томск» показателей, связанных с расчетами по налогу на 

прибыль 

 

 Показатель Код  

строки 

Расчет Сумма тыс. 

руб. 

Прибыль 

(убыток) до 

налогообложения 

2300 строка 2200 + строка 2310 + строка 2320 

+ строка 2340 - строка 2330 - строка 2350. 

95686 

Текущий налог 

на прибыль 

2410 строка 2300*0,2 - строка 2421 - 2430 + 

2450   

528 

В том числе 

постоянные 

налоговые 

обязательства 

(активы) 

2421 Разница между кредитовым и дебетовым 

оборотами за отчетный период по счету 

99 субсчет «Постоянное налоговое 

обязательство». Если результат 

положительный, его вычитают из строки 

2410, если отрицательный - прибавляют) 

1317 

Изменение ОНО 2430 Разница между кредитовым и дебетовым 
оборотами счета 77 в корреспонденции 
со счетом 68. Если результат 
положительный, его вычитают из строки 
2410, если отрицательный - прибавляют. 

24005 

Изменение ОНА 2450 Разница между дебетовым и кредитовым 
оборотами счета 09 в корреспонденции 
со счетом 68  

226 

Чистая прибыль 2400 Строка 2300 - строка 2410 - строка 2430 + 
строка2450 - строка 2460 

70927 

Совокупный 
финансовый 
результат 
периода 

2500 Строка 2400 + Строка 2510 + Строка 2520 70927 

 

На основании данных первичных документов, внесенных в программу в 

течение месяца, бухгалтер ежемесячно в журнале-ордере № 11 отражает 

информацию по кредиту счета 90 «Продажи» и в журнале-ордере № 15 

отражает информацию по кредиту счета 91 «Прочие доходы и расходы», 99 

«Прибыли и убытки». 

Итог оборотов по корреспондирующим счетам подсчитывается в конце 
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месяца в каждом журнале, после чего сумма кредитового оборота переносится 

на счет главной книги итоговой суммой за месяц. Затем по данным счетов 

главной книги составляется оборотно-сальдовая ведомость, в которой должно 

быть три пары равенств:  

– итог дебетового и кредитового сальдо на начало отчетного периода;  

– итог дебетового и кредитового оборота за отчетный период;  

– итог дебетового и кредитового сальдо на конец отчетного периода [11].  

Соблюдение этого условия свидетельствует о полноте и правильности 

записи хозяйственных операций на счетах бухгалтерского учета Общества. 

На основании данных по сальдо на конец отчетного периода оборотно-

сальдовой ведомости составляется бухгалтерский баланс, который является 

основной формой бухгалтерской отчетности. По данным главной книги 

составляется Отчет о финансовых результатах, в котором приводится 

информация о доходах и расходах организации нарастающим итогом с 1 

января по 31 декабря. 

 

2.3 Комплексный анализ финансовых результатов предприятий 

 

Анализ финансовых результатов деятельности предприятий газовой 

промышленности дает представление о том, насколько эффективно они 

работают. Основная задача анализа – раскрыть причины падения прибыли и 

уменьшения рентабельности.  

В таблице 9 проведен горизонтальный анализ показателей ООО 

«Газпром Инвест» «Ноябрьск», данные для таблицы взяты из Отчета о 

финансовых результатах за 2020 и 2021 гг. приложения А, Б. 

Основным источником формирования прибыли ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» за весь анализируемый период является прибыль от продаж. В 

2019 году суммарный объем выручки в ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 

составил 64 650 053 тыс. руб. В 2020 году наблюдается снижение на 2 119 353 

тыс. руб., или 96,72 %., в 2021 году суммарный объем выручки увеличивается 
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18 494 367 тыс. руб., или 129,58 % по сравнению с предыдущим годом. 

Прирост объема предоставляемых товаров и услуг положительно влияет на 

финансовое положение предприятия, увеличивает его долю рынка. На конец 

2020 года суммарный объем выручки составлял 81 025 067 тыс. руб.  

 

Таблица 9 – Горизонтальный анализ показателей ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» за 2019-2021 года 

 

Показатели 2019 г. 2020 г. 2021 г. 

Отклонение 

2020/2019 

Отклонение 

2021/2020 

Абс. +/- Отн. % Абс. +/- Отн. % 

1. Выручка, тыс. руб. 64 650 053 62 530 700 81 025 067 -2 119 353  96,72 18 494 367  129,58 

2. Себестоимость продаж, тыс. 

руб. 
56 843 518 53 579 425 69 554 625 -3 264 093 94,26 15 975 200  129,82 

3. Валовая прибыль (убыток), 

тыс. руб. 
7 806 535 8 951 275 11 470 442 1 144 740 114,66 2 519 167  128,14 

4..Коммерческие расходы, 

тыс. руб. 
- 258 887 46 096 - - -212 791  17,81 

5. Управленческие расходы, 

тыс. руб. 
5 296 240 5 447 712 5 233 757 151 472 102,86 -213 955  96,07 

6..Прибыль (убыток) от 

продаж, тыс. руб. 
2 510 295 3 244 676 6 190 589 734 381 129,25 2 945 913  190,79 

7. Доходы от участия в других 

организациях, тыс. руб. 
4 790 11 295 94 420 6 505 235,80 83 125  835,95 

8..Проценты к получению, 

тыс. руб. 
232 919 124 968 50 260 -107 951 53,65 -74 708  40,22 

9. Прочие доходы, тыс. руб. 546 322 465 226 1 100 955 -81 096 85,16 635 729  236,65 

10. Прочие расходы, тыс. руб. 975 767 1 868 022 2 423 263 892 255 191,44 555 241  129,72 

11..Прибыль (убыток) до 

налогообложения, тыс. руб. 
2 318 559 1 978 143 5 012 961 -340 416 85,32 3 034 818  253,42 

12..Текущий налог на 

прибыль, тыс. руб. 
678 261 864 649 1 295 071 186 388 127,48 430 422  149,78 

13. Чистая прибыль (убыток), 

тыс. руб. 
1 608 026 1 311 973 4 367 436 -296 053 81,59 3 055 463  332,89 

 

Себестоимость продаж в 2019 году составила 56 843 518 тыс. руб., в 

2020 году наблюдается снижение себестоимости на 3 264 093 тыс. руб., или 

94,26 %. А в 2021 году отмечено существенное увеличение себестоимости на 

15 975 200 тыс. руб., или 129,82 %. Из приведенных данных видно, что полные 

затраты на производство и продажу продукции (услуг) увеличивались более 

высокими темпами (129,82 %), чем объем продаж (129,58 %). В 2020 году 
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снижение себестоимости продукции превышает снижение выручки, что явно 

является негативной тенденцией, свидетельствующей о том, что предприятие 

значительно экономит на сырье. Во второй половине периода ситуация 

обратная, и рост себестоимости ниже роста выручки.  

В 2019 году валовая прибыль была получена в сумме 7 806 535 тыс. руб. 

В 2020 году наблюдается рост валовой прибыли на 1 144 740 тыс. руб., или 

114,66 % и на конец 2020 года она равнялась 8 951 275 тыс. руб. Поскольку в 

абсолютном выражении выручка увеличилась больше, чем себестоимость, в 

2021 году также возросла валовая прибыль предприятия на 2 519 167 тыс. руб., 

или 128,14 % и составила 11 470 442 тыс. руб. В целом положительное 

значение показателя свидетельствует об эффективном контроле над 

себестоимостью продукции. 

Коммерческие расходы крайне необходимы для продвижения 

продукции, наращивания сбыта. Коммерческие расходы ООО «Газпром 

Инвест» «Ноябрьск» в 2019 году отсутствовали. В 2020 году сумма 

коммерческих расходов равна 258 887 тыс. руб., к концу 2021 года 

предприятие сократило данный показатель в 5 раз (-212 791 тыс. руб., или -

17,81 %, и на конец 2021 года сумма коммерческих расходов составила 46 096 

тыс. руб.  

Управленческие расходы в 2019 году составили 5 296 240 тыс. руб., в 

2020 году был отмечен небольшой рост на 151 472 тыс. руб., или 102,86 % и 

составили 5 447 712 тыс. руб. Увеличение управленческих расходов на фоне 

снижения выручки является негативным фактором, поскольку это может 

свидетельствовать о нерациональном использовании полученной выручки в 

течении года [54]. В 2021 году предприятие смогло снизить данные расходы 

на 213 955 тыс. руб., или 96,07 %., на конец года управленческие расходы 

равны 5 233 757 тыс. руб. Данный факт несомненно сказался на себестоимости 

продукции, а значит на ее конкурентоспособности и в конечном итоге на 

прибыли предприятия. 
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Прибыль от продаж, несмотря на изменения во всех затратах 

предприятия за весь анализируемый период показывала рост. Так в 2019 году 

прибыль от продаж была равна 2 510 295 тыс. руб., а в 2020 и в 2021 годах 

отмечен рост на 734 381 тыс. руб., или 129,25 % и на 2 945 913 тыс. руб., или 

190,79 %, что является положительным моментом в работе Общества. 

Доходы от участия в других организациях за весь анализируемый период 

существенно увеличились, так в 2019 году сумма полученных доходов была 

равна 4 790 тыс. руб., в 2020 году был отмечен рост показателя на 6 505 тыс. 

руб., или 235,80 %, это говорит о том, что объем инвестиций в долевые ценные 

бумаги увеличился, что и привело к увеличению размера дивидендов,  

полученных в результате успешной деятельности компаний, являющимися 

объектами инвестиций. В 2021 доходы по данной статье росли со 

стремительной скоростью, почти в 2 раз, и на конец года были равны 94 420 

тыс. руб., или 835,95 %. 

Отрицательным моментом в деятельности ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» можно отметить уменьшение процентов к получению на 107 951 

тыс. руб., или 53,65 % в 2020 году, и на 74 708 тыс. руб., или 40,22 % в 2021 

году это говорит о том, что предприятие не расширяет свою финансовую 

деятельность, не активно вкладывает свои финансы в акции, облигации других 

предприятий. 

Прочие доходы и расходы отражают, прежде всего, результаты от 

инвестиционной и финансовой деятельности организации и от операций с 

имуществом организации [54]. В 2019 году прочие доходы были получены в 

сумме 546 322 тыс. руб. В 2020 году доходы по данной статье сократились на 

81 096 тыс. руб., или 85,16 %, что свидетельствует о снижение 

инвестиционной активности предприятия. В 2021 году ситуация обратная, 

прочие доходы увеличились почти в 2 раза и на конец года составили 1 100 955 

тыс. руб. (+635 729 тыс. руб., или 236,65 %). Несмотря на то, что прочие 

расходы за анализируемый период показывали рост и спад показателей, 

прочие расходы за весь анализируемый период росли стремительными 
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темпами. Эти траты, как и доходы очень важны в рамках общей бизнес-

практики Общества, без них не обойтись, несмотря на то что они являются 

вспомогательными. 

Так в 2019 году прочие расходы ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 

составили 975 767 тыс. руб., в 2020 году 1 868 022 тыс. руб., а в 2021 году уже 

2 423 263 тыс. руб. Рост показателя в 2020 и 2021 годах составил 892 255 тыс. 

руб. и 555 241 тыс. руб., соответственно, 191,44 % и 129,72 %. 

Показатель прибыли до налогообложения является главным критерием 

эффективности работы ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» в отчетном 

периоде, так как уже чистая прибыль формируется за вычетом ставки налога 

на прибыль и корректировки отложенных налоговых активов и обязательств.  

Анализируя динамику показателей, составляющих прибыли до 

налогообложения за 2019-2021 года, можно выявить синхронность и 

равномерное изменение показателей. Как правило, синхронность показателей 

– это относительно хороший признак работы предприятия. К примеру, в 2020 

году выручка и себестоимость имела тенденцию к снижению, а в 2021 году 

показала рост. Также и в статье прибыль до налогообложения, в 2020 году 

отмечен небольшой спад в сумме 340 416 тыс. руб., или 85,32 %, а в 2021 году 

отмечен существенный рост на 3 034 818 тыс. руб., или 253, 42 %. Здесь можно 

говорить о том, что расходы увеличиваются прямо пропорционально доходам 

предприятия.  

Текущий налог на прибыль за весь анализируемый период увеличивался 

несмотря на то, что чистая прибыль ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» не 

имела четкой односторонней тенденции. Так в 2020 году чистая прибыль 

снизилась на 296 053 тыс. руб., или 81,59 %, а налог на прибыль увеличился 

на 186 388 тыс. руб., или 127,48 %. В 2021 году чистая прибыль существенно 

увеличилась на 3 055 463 тыс. руб., или 332,89 %, а налог увеличился на 

430 422 тыс. руб., или 149,78 %. 

Как результат рассмотренных выше факторов, ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» сформировало положительный финансовый результат в 2021 
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году. Это безусловно положительное явление, которое свидетельствует о том, 

что Общество действует эффективно и может генерировать прибыль для своих 

инвесторов. Сумма чистой прибыли в 2019 году составила 1 608 026 тыс. руб., 

в 2020 году была равна 1 311 973 тыс. руб., а в 2021 году 4 367 436 тыс. руб., – 

увеличение составило более чем в 3 раза.  

Несмотря на то, что чистая прибыль выросла по сравнению с 

предыдущим годом, необходимо проанализировать обоснованность роста 

издержек и разработать план по минимизации себестоимости, пересмотреть 

номенклатуру продаж и по возможности начать развивать направление 

деятельности, которое сейчас не является основным.  

В таблице 10 представлен вертикальный анализ показателей ООО 

«Газпром Инвест» «Ноябрьск» за 2019-2021 года.  

В результате проведения вертикального анализа Отчета о финансовых 

результатах ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» видно, что наибольший 

удельный вес в выручке занимает себестоимость, в 2019 году ее доля 

составляет 87,92 %, в 2020 году 85,68 %, а в 2021 году она составила 85,84 %. 

В 2020 году доля валовой прибыли увеличилась на 2,24 % и составила 

14,32 %, а в 2021 году снизилась по сравнению с 2020 годом на 0,16 % и 

составила 14,16 %.  

Доля коммерческих расходов в общей структуре довольно 

незначительна. В 2019 году коммерческие расходы отсутствуют, в 2020 году 

они составляют 258 887 тыс. руб., или 0,41 %. В 2021 году наблюдается 

снижение на 0,36 % и в 2021 году коммерческие расходы равны 46 096 тыс. 

руб., или 0,06 %. 

Управленческие расходы в структуре выручки занимают немного 

больше, так в 2019 году управленческие расходы составляют 5 296 240 тыс. 

руб., или 8,19 %. В 2020 году их доля в структуре увеличилась на 0,52 % и 

составляла 5 447 712 тыс. руб., или 8,71 %. В 2021 году составляют 5 233 757 

тыс. руб., или 6,64 %. 
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Таблица 10 – Вертикальный анализ показателей ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» за 2019-2021 гг. 

 

Показатели 2019 г. 

Уд. 

вес, % 2020 г. 

Уд. 

вес, % 2021 г.  

Уд.  

вес, % 

Отклонени

е  

2020/2019 

Отклонени

е 

2021/2020 

1..Выручка, 

тыс. руб. 
64 650 053 100,00 62 530 700 100,00 81 025 067 100,00 - - 

2..Себестои-

мость продаж, 

тыс. руб. 

56 843 518 87,92 53 579 425 85,68 69 554 625 85,84 -2,24% 0,16 

3. Валовая 

прибыль 

(убыток), тыс. 

руб. 

7 806 535 12,08 8 951 275 14,32 11 470 442 14,16 2,24% -0,16 

4..Коммерчес-

кие расходы, 

тыс. руб. 

- - 258 887 0,41 46 096 0,06 - -0,36 

5. Управленче-

ские расходы, 

тыс. руб. 

5 296 240 8,19 5 447 712 8,71 5 233 757 6,46 0,52 -2,25 

6..Прибыль 

(убыток) от 

продаж, тыс. 

руб. 

2 510 295 3,88 3 244 676 5,19 6 190 589 7,64 1,31 2,45 

7..Доходы от 

участия в дру-

гих организа-

циях, тыс. руб. 

4 790 0,01 11 295 0,02 94 420 0,12 0,01 0,10 

8..Проценты к 

получению, 

тыс. руб. 

232 919 0,36 124 968 0,20 50 260 0,06 -0,16 -0,14 

9..Прочие до-

ходы, тыс. руб. 
546 322 0,85 465 226 0,74 1 100 955 1,36 -0,10 0,61 

10..Прочие рас-

ходы, тыс. руб. 
975 767 1,51 1 868 022 2,99 2 423 263 2,99 1,48 0,00 

11..Прибыль 

(убыток) до 

налогообложе-

ния, тыс. руб. 

2 318 559 3,59 1 978 143 3,16 5 012 961 6,19 -0,42 3,02 

12..Текущий 

налог на при-

быль, тыс. руб. 

678 261 1,05 864 649 1,38 1 295 071 1,60 0,33 0,22 

13. Чистая 

прибыль (убы-

ток), тыс. руб. 

1 608 026 2,49 1 311 973 2,10 4 367 436 5,39 -0,39 3,29 

 

Рассматривая структуру показателей в динамике, заметно, что в целом 

по предприятию происходит как снижение, так и увеличение удельного веса 

всех показателей, кроме прибыли от продаж. Здесь отмечается рост в 2019 

году на 1,31 % и в 2021 году на 2,45 %. В 2019 году прибыль занимала 3,88 %, 

в 2020 году 5,19 % и в 2021 году уже 7,64 %. Увеличение удельного веса 
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прибыли от продаж вызвано прежде всего снижением затрат на производство, 

более эффективного использования имеющихся мощностей. Это снижение 

является хорошим направлением для предприятия. Снижение удельного веса 

этого показателя стало возможно за счет того, что предприятие в 2021 году 

стало применять принципы бережливого производства.  

Доходы от участия в других организациях в структуре баланса имеют 

очень низкий удельный вес на протяжении всего анализируемого периода. Так 

в 2019 году показатель был равен 0,01 %, в 2020 наблюдается небольшое 

увеличение на 0,01 % и занял в общей структуре 0,02 %, в 2021 году также 

виден небольшой рост на 0,10 % и в общей структуре отдано 0,12 %. 

Предприятие тем самым можно охарактеризовать весьма низкой 

инвестиционной активностью.  

Также об этом свидетельствует и тот факт, что проценты к получению в 

общей структуре занимают менее 1 %. В 2019 году 0,36 %, в 2020 году 

отмечено снижение на 0,16 %, следовательно, процент стал равен 0,2. В 2021 

году также наблюдается снижение на 0,14 %, и на конец 2021 года, проценты 

полученные занимают только 0,06 % в общей структуре. 

Прочие доходы в ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» практически 

отсутствовали, в 2019 и 2020 годах их доля составила 0,85 % и 0,74 %, 

соответственно, снижение на 0,10 % было вызвано спадом в доходах по 

полученным процентам. В 2021 году отмечен небольшой рост в структуре по 

данной статье на 0,61 % и на конец года составлял 1,36, что также связанно с 

увеличением инвестиционной активности предприятия. 

Прочие расходы напротив, показывают небольшой рост, и имеют 

удельный вес в 2019 году 1,51 %. В 2020 году их доля в структуре 

незначительно изменилась на 1,48 % и составила как в 2020, так и в 2021 году 

2,99 %. 

Прибыль до налогообложения занимает 3,59 % от общей структуры. В 

2020 году отмечено снижение на 0,42 % и на конец года показатель равен 3,16 



 53 

%. В 2021 году прослеживается небольшое увеличение, на 3,02 % и на конец 

года показатель занимает 6,19 % в общей структуре. 

Текущий налог на прибыль в течение всего анализируемого периода 

укрепляет свои позиции в общей структуре, так в 2019 году его доля 

составляла 1,05 % увеличив свои позиции в 2020 году на 0,33 %. и на конец 

года занял место в 1,38 %. В 2021 году также наблюдается рост на 0,22 %, на 

конец года для равнялась 1,6 % в общей структуре. 

Особое внимание следует обратить на анализ чистой прибыли, так как 

доля чистой прибыли в выручке снизилась в 2019 году с 2,49 % по сравнению 

с 2020 годом до 2,1 % и увеличилась в 2021 году до 5,39 %. Несмотря на 

повышение доли в 2021 году – «это может свидетельствовать о снижении 

финансовой устойчивости и финансовой мобильности, так как способность 

предприятия совершать реинвестирования чистой прибыли в создание новых 

основных средств, нематериальных активов (научных разработок и патентов) 

снизилась. Чистая прибыль является одним из итоговым фактором оценки 

эффективности функционирования предприятия и снижение чистой прибыли 

приводит к утрате инвестиционной привлекательности в долгосрочной 

перспективе» [54]. 

Далее проведем факторный анализ, чтобы рассмотреть, как отдельные 

факторы влияют на прибыль. Используя формулы, приведенные в главе 1, 

произведем расчет прибыли за 2019-2021 года.  

Расчет прибыли за 2019 год: 

П = 64 650 053 – 56 843 518 – 5 296 240 = 2 510 295 тыс. руб. 

Расчет прибыли за 2020 год: 

П = 62 530 700 – 53 579 425 – 5 447 712 – 258 887 = 3 244 676 тыс. руб. 

Расчет прибыли за 2021 год: 

П = 81 025 067 – 69 554 625 – 5 233 757 – 46 096 = 6 190 589 тыс. руб. 

«Анализ финансовых результатов предприятия следует начать с оценки 

динамики показателей балансовой и чистой прибыли за отчетный период. Для 
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того чтобы изучить прибыль от реализации продукции (работ, услуг), 

необходимо дать общую оценку изменения прибыли» [39]. 

Изменение прибыли за 2020/2019 года: 

±П = 3 244 676 – 2 510 295 = 734 381 тыс. руб. 

Изменение прибыли за 2021/2020 года: 

±П = 6 190 589 – 3 244 676 = 2 945 913 тыс. руб. 

Наблюдается изменение прибыли в 2020 году по сравнению с 2019 

годом на 734 381 тыс. руб., т. е. прибыль увеличилась на 29,25 %. В 2021 году 

также произошли изменения прибыли по сравнению с 2020 годом, прибыль 

стремительно возросла на 2 945 913 тыс. руб., или 90,79 %. 

«Определим количественное влияние изменений факторов. 

Проиллюстрируем методику расчета влияния отдельных факторов на 

изменение валовой прибыли. Ниже представлен расчет индекса изменения 

выручки от продажи товаров по сопоставимым ценам, по формуле (6)» [29]. 

Индекс изменения выручки от продажи товаров за 2020/2019 года: 

Ив = 62 530 700 / 64 650 053 = 0,967 % 

Индекс изменения выручки от продажи товаров за 2021/2020 года: 

Ив = 81 025 067 / 62 530 700 = 1,296 % 

Воздействия изменения выручки от продажи товаров рассчитываем 

двумя методами.  

Изменение валовой прибыли за 2020/2019 года: 

ВП = 7 806 535 * 0,967 – 7 806 535 = - 257 615,655 тыс. руб. 

Изменение валовой прибыли за 2021/2020 года: 

ВП = 8 951 275 * 1,296 – 8 951 275 = 2 649 577,4 тыс. руб. 

Изменение валовой прибыли в базисном периоде за 2020/2019 года: 

ВП = 7 806 535 * (0,967 – 1) = - 257 615,655 тыс. руб. 

Изменение валовой прибыли в базисном периоде за 2021/2020 года: 

ВП = 8 951 275 * (1,296 – 1) = 2 649 577,4 тыс. руб. 

Исходя из расчетов двумя методами, результаты получились 

аналогичными. За период 2019-2020 года наблюдаются снижение валовой 
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прибыли на 257 615,655 тыс. руб. А за период 2020-2021 года произошел 

прирост валовой прибыли на 2 649 577,4 тыс. руб. 

В таблице 11 произведем расчет показателей рентабельности за 2019-

2021 гг. 

Из таблицы 11 видно, что рентабельность продаж существенно 

увеличивается за весь анализируемый период. Получается, с что каждым 

годом ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» работает более эффективно и 

увеличивает часть прибыли. Так в 2019 году, рентабельность продаж 

составила 3,88 %, в 2020 году уже 5,19 % и в 2021 году 7,64 %, что в 2 раза 

выше показателя за 2020 год. 

 

Таблица 11 – Расчет показателей рентабельности ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» за 2019-2021 гг. 

 

Наименование показателя 
Расчет показателей 

2019 г. 2020 г. 2021 г. 

1. Рентабельность продаж, %  2 510 295 
= 3,88 

 3 244 676 = 

5,19 

 6 190 589 
= 7,64 

64 650 053 62 530 700 81 025 067 

2..Рентабельность общей 

деятельности, % 

 2 318 559 = 

3,59 

 1 978 143 = 

3,16 

 5 012 961 
= 6,19 

64 650 053 62 530 700 81 025 067 

3..Рентабельность общая 

(чистая), % 

 1 608 026 = 

2,49 

 1 311 973 = 

2,10 

 4 367 436 
= 5,39 

64 650 053 62 530 700 81 025 067 

4 Рентабельность активов, %  1 608 026 = 

1,24 

 1 311 973 
= 1 

 4 367 436 
= 8,13 

129 749 072 130 968 490 53 727 606 

5..Рентабельность 

собственного капитала, % 

 1 608 026 = 

6,01 

 1 311 973 = 

4,66 

 1 311 973 
= 3,94 

26 738 014 28 161 311 33 284 465 

6..Рентабельность 

производства, % 

 2 510 295 

= 3,45 

 3 244 676 

= 4,19 

 6 190 589 

= 38,01 (69 461 299 + 

+ 3 300 912) 

(74 918 843 +  

+ 2 493 881) 

(13 450 634 + 

+ 2 836 746) 

 

Также ежегодный рост отмечается и показателе рентабельность общей 

деятельности, в 2019 году показатель был равен 3,59 %, в 2020 году 3,16 %, а 

в 2021 году предприятие смогло увеличить рентабельность почти в 2 раза и 

показатель был равен 6,19 %. Рост показателя говорит о том, что Общество 

работает эффективнее каждый год. 

По показателю рентабельность общая (чистая), практически каждый год 

заметен рост, за исключением небольшого снижения в 2020 году. Этот 
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показатель характеризует эффективность всей деятельности предприятия. Не 

существует нормативных значений для показателя, для каждого субъекта 

бизнеса этот показатель определяется самостоятельно и может зависеть от 

множества факторов, в том числе отраслевых, региональных и временных [54]. 

Но тем не менее увеличение данного показателя говорит о правильно 

выбранной стратегии предприятия. В 2019 году общая рентабельность была 

равна 2,49 %, в 2020 году отмечено несущественное снижение и показатель 

был равен 2,10 % и в 2021 году показатель был равен 5,39 %. 

Рентабельность активов на данном предприятии показывает весьма 

низкие показатели, так в 2018 году данный показатель был равен 1,24 %, в 2020 

году равен 1 %. На конец 2021 года составляет 8,13 %, что свидетельствует о 

весьма низкой эффективности использования имущества. Для 

производственной организации нормальным считается показатель, равный 15-

20 %.  

Рентабельность собственного капитала – первый из показателей, за 

которым стоит следить владельцу бизнеса, он показывает, насколько здоров 

бизнес и эффективно ли работают деньги. А если точнее – сколько копеек 

приносит каждый рубль, вложенный в бизнес. Рентабельность собственного 

капитала за анализируемый период имеет тенденцию к снижению, в 2019 году 

показатель был равен 6,01 %, в 2020 году уже 4,66 % и на конец 2021 года 

показатель принял самое минимальное значение 3,94 %. Данный показатель 

очень низок, оптимальным значением является не менее 10 % по зарубежным 

источникам, а с учетом российской инфляции не менее 17 %. 

Рентабельность производства в 2019 году составила 3,45 %, в 2020 году 

4,19 %, в 2021 году составила 38,01 %. Рентабельность производства – один из 

ключевых параметров, благодаря которому можно определить, насколько 

эффективна деятельность предприятия, следовательно, эффективность работы 

предприятия в 2021 году существенно увеличилась. 
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В таблице 12 приведены результаты расчетов показателей 

рентабельности, а также рассчитано абсолютное отклонение за 2019-2021 

года. 

 

Таблица 12 – Показатели рентабельности ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 

за 2019-2021 гг. 

 

Наименование показателя 
2019 

г. 

2020 

г. 

2021 

г.  

Отклонение 

2020/2019 

+/- 

Отклонение 

2021/2020 

+/- 

1. Рентабельность продаж, % 3,88 5,19 7,64 1,31 2,45 

2. Рентабельность общей 

деятельности, % 
3,59 3,16 6,19 -0,43 3,03 

3. Рентабельность общая (чистая), % 2,49 2,10 5,39 -0,39 3,29 

4. Рентабельность активов, % 1,24 1 8,13 -0,24 7,13 

5 Рентабельность собственного 

капитала, % 
6,01 4,66 3,94 -1,35 -0,72 

6. Рентабельность производства, % 3,45 4,19 38,01 0,74 33,82 

 

Анализируя таблицу 12, можно сделать вывод о том, что по основным 

показателям рентабельности ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» в 2021 году 

наблюдается рост, за исключением рентабельности собственного капитала. Но 

там не менее все показатели имеют весьма низкий уровень рентабельности. 

Основное увеличение более 33,82 % произошло в рентабельности 

производства. В 2020 году предприятие получало на каждый рубль в 

себестоимости 4,19 рубля прибыли и 3,45 рублей в 2019 году. В 2021 году на 

рубль приходится уже 38,01 руб., что свидетельствует существенной 

оптимизации производственного процесса, увеличение составило 0,74 % в 

2020 году и 33,82 % в 2021 году. 

Увеличение показателя рентабельности продаж в 2020 году составило 

1,31 % и 2021 году на 2,45 %, это свидетельствует о росте объемов продаж и 

снижении себестоимости.  

Рентабельность собственного капитала в течение всего анализируемого 

периода падала, в 2020 году по сравнению с 2019 годом снижение составило 
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1,35 %, а в 2021 году сократилась на 0,72 % по сравнению с 2020 годом, что 

свидетельствует недостаточной эффективности привлечения инвестиционных 

вложений в предприятие. 

Рентабельность общей деятельности также имеет весьма низкие 

показатели, что не может характеризовать работу предприятия с лучшей 

стороны, так в 2020 году рентабельность общей деятельности снизалась с 3,59 

% до 3,16 % это на 0,43 %, а в 2021 году был рост на 3,03 % и на конец года 

рентабельность составляла 6,19 %.  

Общая (чистая) рентабельность также не отличается существенным 

ростом и хорошими показателями, что также характеризует Общество 

негативно. Так в 2020 году отмечено снижение с 2,49 % в 2019 до 2,10 % в 

2020. Снижение составило 0,39 %. В 2021 году отмечен небольшой рост на 

3,29 % и на конец года показатель был равен 5,39 %. 

Рентабельность активов в 2019 году составляет 1,24 % и в 2020 году 

составляет 1 %, такие показатели указывают на критический уровень, 

несмотря на резкое увеличение в 2021 году на 7,13 %, показатель остается 

очень низким что свидетельствует о весьма нерациональном использования 

имущества. 

Таким образом, можно сделать вывод, что предприятие финансово 

неустойчиво, имеет низкую рентабельность для поддержания 

платежеспособности на приемлемом уровне. Как правило, такое предприятие 

имеет просроченную задолженность. Чтобы вывести компанию из кризиса, 

необходимо внести существенные изменения в финансово-хозяйственную 

деятельность. Инвестирование в предприятие связано с повышенным риском. 

Чтобы оценить состояние финансовых результатов двух других 

объектов исследования, проведем расчет рентабельности. 

В таблице 13 представлен расчет показателей финансовой 

рентабельности ООО «Газпром Инвест» «Иркутск». 

По показателям финансовой рентабельности ООО «Газпром Инвест» 

«Иркутск» в 2021 году наблюдалось снижение почти в 5-6 раз. Это обозначает, 
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что собственные и заемные средства использовались неэффективно. 

Остальные показатели рентабельности также снизились, что характеризует 

деятельность предприятия с отрицательной стороны. 

 

Таблица 13 - Показатели рентабельности ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» 

за 2019-2021 гг. 

 

Показатели 2019 2020 2021 Отклон

ение 

2020/20

19 

+/- 

Отклоне

ние 

2021/ 

2019 

+/- 

1. Рентабельность собственного капитала 

по прибыли до налогообложения, % 

5,85 12,08 2,08 6,23 -10,00 

2. Рентабельность собственного капитала 

по чистой прибыли, % 

8,70 9,66 1,67 0,96 -7,99 

3. Рентабельность перманентного капи-

тала по чистой прибыли, % 

8,5 9,62 1,66 1,12 -7,96 

4. Общий показатель рентабельности 

заёмного капитала по прибыли до 

налогообложения, % 

15,45 16,32 2,32 0,87 -14,00 

5. Рентабельность заёмного капитала по 

чистой прибыли, % 

10,99 13,05 4,00 2,06 -9,05 

6. Рентабельность инвестиций по прибыли 

до налогообложения, % 

10,94 12,03 2,07 1,09 -9,96 

 

В таблице 14 представим расчет показателей рентабельности для ООО 

«Газпром Инвест» «Томск» 

Из таблицы 14 видно, что снижение опять же произошло по всем видам 

рентабельности основной деятельности. Снижение валовой рентабельности 

продаж показывает снижение производственной эффективности. 
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Таблица 14 - Показатели рентабельности ООО «Газпром Инвест» «Томск» за 

2019-2021 гг. 

 

Показатели 2019 2020 2021 Отклонен

ие 

2020/2019 

+/- 

Отклон

ение 

2021/ 

2019 

+/- 1. Валовая рентабельность продаж, % 21,14 27,06 13,84 5,92 -13,22 

2. Рентабельность продаж, % 10,15 17,07 5,62 6,92 -11,45 

3. Бухгалтерская рентабельность 

(коммерческая маржа), % 

16,13 17,21 5,32 1,08 -11,89 

4. Чистая рентабельность (норма 

прибыли), % 

10,15 13,77 4,25 3,62 -9,52 

 

Таким образом, «предприятиям газовой отрасли следует обратить 

внимание на поиск резервов увеличения размера прибыли. Резервы роста 

прибыли — это количественно измеримые возможности ее увеличения за счет 

увеличения объема реализации, снижения затрат, избежание 

внереализационных убытков. Резервы выявляются на этапе планирования и в 

процессе реализации планов. Определение резервов роста прибыли основано 

на научно обоснованной методике их расчета, мобилизации и реализации» 

[44].  
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3 Совершенствование анализа финансовых результатов и основные 

направления их повышения на предприятиях газовой 

промышленности 

 

3.1 Мероприятия по совершенствованию анализа финансовых 

результатов предприятий газовой промышленности 

 

Для успешного управления деятельностью организации необходима 

качественная информация о ее финансовых результатах, аналитическую часть 

которой составляют показатели рентабельности. Каждая компания раскрывает 

для заинтересованных пользователей в составе пояснений к корпоративной и 

финансовой отчетности некоторый варьируемый по объему информационной 

наполняемости перечень финансовых и нефинансовых индикаторов. В 

определенных обстоятельствах, например, в рамках составления кредитной 

заявки, необходимой инвестору (кредитной организации и т.п.) для принятия 

решения о предоставлении (или отказе в предоставлении) финансового 

ресурса, результаты такой аналитической работы могут формироваться и в 

виде локальных аналитических обзоров.  

К числу наиболее востребованных финансовых характеристик бизнеса 

относится рентабельность, описываемая целым набором относительных 

процентных показателей (рентабельность капитала, активов, продаж, 

производства и т.п.), ориентированных на интересы собственников 

(акционеров, участников), руководителей и менеджеров организации, 

кредиторов, инвесторов и т.д. Деловую активность предприятия отражают 

также показатели ресурсоотдачи, т.е. комплекс коэффициентов, формируемых 

как отношение совокупных доходов или доходов от обычных видов 

деятельности (выручки от продаж) к величине ресурса (материального, 

трудового, финансового и т.д.) или к затратам, связанным с использованием 

ресурса (материальные затраты, расходы на оплату труда, управленческие, 

коммерческие, финансовые и т.д.) [12].  
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Для каждого предприятия характерны определенные, обусловленные 

принадлежностью к той или иной отрасли, спецификой бизнеса, стадией 

жизненного цикла и т. д. уровни ресурсоотдачи. При этом их рост оказывает 

непосредственное положительное влияние на рентабельность деятельности 

предприятия, поскольку этот процесс напрямую влияет на увеличение 

прибыли при условии определенного сдерживания роста расходов, а точнее,— 

при недопущении опережающего темпа роста расходов над темпом роста 

доходов.  

Различным субъектам бизнес-отношений необходима специфическая 

адресная информация относительно рентабельности и деловой активности. 

Так, кредиторов интересует в первую очередь платежеспособность 

предприятия-заемщика, руководителей предприятия — рентабельность и 

оборачиваемость активов, менеджеров по продажам — скорость 

(оборачиваемость) продаж товаров (произведенной продукции), финансовых 

менеджеров — своевременность и полнота погашения клиентской 

дебиторской задолженности. Главным субъектам бизнес-отношений — 

собственникам предприятий, не принимающим непосредственного участия в 

управлении операционной деятельностью, в наибольшей степени важна 

информация о дивидендной доходности акции (доли участия в прибылях), а 

также об уровне и динамике индикатора рентабельности собственного 

капитала. Значения приведенных оценочных показателей варьируются в 

зависимости от полученных за отчётный период финансовых результатов 

(чистой прибыли), которые в свою очередь подвержены воздействию 

отраслевых и рыночных трендов, влиянию макроэкономических, 

политических и социальных факторов окружающей среды.  

Методологический системный подход к рассмотрению агрегированных 

показателей в финансовом анализе деятельности компаний был представлен в 

зарубежных публикациях еще в первой половине прошлого века благодаря 

ставшей к этому времени довольно известной среди экономистов методике 

многофакторного моделирования, основу которой заложила предложенная 
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специалистами компании «Дюпон» (The DuPont-System of Analysis) 

древовидная структура детализации рентабельности собственного капитала 

ROE (коэффициент рентабельности собственного капитала ROE (Return on 

Equity) отражает отношение чистой прибыли компании к ее собственному 

капиталу, выражается в процентах и позволяет инвесторам оценить, насколько 

эффективно компания использует свой капитал) и разложение ее на три 

фактора — рентабельность операционной деятельности, оборачиваемость 

совокупных активов и финансовый рычаг [36].  

Рассматривая структуру ROE, следует отметить, что традиционный 

алгоритм его расчета (отношение чистой прибыли к капиталу) [3, с. 496] не 

является адекватным для понимания реального уровня эффективности средств 

собственников (акционеров), обеспечивающих финансирование определенной 

части активов организации. Если сравнивать этот алгоритм с простейшим 

расчетом уровня рентабельности любой инвестиции, то не вызывает сомнения, 

что ROE определяется как процентное отношение планируемой (или уже 

полученной) прибыли к величине начальной инвестиции, под которой 

подразумевается депозитный вклад, вложение средств в инвестиционный 

проект и т.п. При этом сумма прибыли в расчете рентабельности любого 

инвестиционного вложения не присоединяется к величине самой инвестиции.  

При проведении анализа по данным финансовой отчетности измерение 

величины собственного капитала (как инвестиционного вложения в бизнес, 

принадлежащий собственникам компании) при расчете уровня его 

рентабельности производится несколько иначе. Традиционно рентабельность 

собственного капитала — это отношение чистой прибыли отчетного периода 

к величине собственного капитала за этот период. Чаще всего для этой цели 

используется среднегодовая балансовая величина собственного капитала 

(величина итога 3-го раздела бухгалтерского баланса «Капитал и резервы», 

увеличенная на сумму показателя «Доходы будущих периодов», отражаемого 

в разделе 5 «Краткосрочные обязательства» бухгалтерского баланса), 

рассчитываемая как средняя арифметическая величина балансовых 
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показателей на две последовательные отчетные даты либо как средняя 

хронологическая величина собственного капитала, если есть возможность 

воспользоваться более короткими отчетными периодами (кварталы, месяцы).  

При этом сумма чистой прибыли (или убытка) отчетного года, 

относительно которой рассчитывается рентабельность собственного капитала, 

уже включена в сумму нераспределённой прибыли, которая отражается в 

составе раздела 3 «Капитал и резервы» по строке «Нераспределенная 

прибыль» на отчетную дату, поскольку это обусловлено правилами 

проведения так называемой «реформации бухгалтерского баланса» в 

соответствии с заключительной бухгалтерской записью отчетного периода, 

когда сумма сальдо по счету 99 «Прибыли и убытки» переносится на счет 84 

«Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)».  

Таким образом, уровень рентабельности капитала за отчетный год 

искажается в сторону уменьшения: как при получении чистой прибыли, так и 

чистого убытка. Совсем парадоксальная ситуация складывается, когда итогом 

отчетного года является убыток, и балансовая величина собственного 

капитала также отрицательна, что практически всегда является следствием 

накопленных непокрытых убытков, превышающих сумму всех других 

положительных элементов собственного капитала, включая уставный. В этом 

случае рентабельность оказывается со знаком плюс.  

Подтверждением уникальной ценности коэффициента рентабельности 

для оценки эффективности капитала, но и серьёзной опасности искажения ее 

значения является мнение зарубежного классика финансового анализа 

А.Л. Бернстайна: «Коэффициенты следует интерпретировать с большой 

осторожностью, так как факторы, воздействующее на числитель, могут 

коррелировать с факторами, воздействующими на знаменатель» [3, с. 68].  

На наш взгляд, целесообразным является такой алгоритм расчета 

рентабельности собственного капитала, в котором из знаменателя (балансовой 

величины собственного капитала) изымается чистая прибыль, полученная в 

отчетном периоде (за который производится расчет). Аргументом в пользу 
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данного уточнения является также тот факт, что чистая прибыль, полученная 

за отчетный год, в течение этого отчетного года не являлась элементом 

собственного капитала, а была присоединена к нему только 31 декабря в 

результате реформации бухгалтерского баланса. Предложенное уточнение 

алгоритма расчета рентабельности собственного капитала позволит получить 

реальное значение его уровня, что необходимо стейкхолдерам для адекватного 

понимания выгод от инвестиций в деятельность того или иного 

экономического субъекта предпринимательства, для сопоставления его 

значения с альтернативной выгодностью вложений капитала в другие 

объекты, а также с доходностью инвестиционных вложений на безрисковой 

основе (государственные краткосрочные ценные бумаги, депозитные вклады 

и т.п.).  

Величина того или иного уровня рентабельности собственного капитала 

зачастую требует объективной оценки повлиявших на него факторов и 

обоснованных аргументов сложившейся ситуации.  

Одним из наиболее распространенных приемов, который может 

обеспечить решение этой задачи, является факторный анализ.  

Для проведения непосредственных расчетов воздействия факторов 

необходимо описать оцениваемый показатель рентабельности с помощью 

модели, простейшей из которых, но от этого не менее информативной, 

является система «Дюпон». Предложенное в ней использование нескольких 

элементарных арифметических действий и создание трёхфакторной модели 

рентабельности для оценки воздействия нескольких драйверов на динамику ее 

уровня в ретроспективном плане может использоваться и для целей ее 

прогнозирования с помощью бюджетных значений элементов этой модели. 

Следует отметить, что развитие методологического подхода, положенного в 

основу моделирования по системе «Дюпон», представлено многими авторами 

и в работах в области финансового анализа. Они предложили использовать 

аналогичную технику моделирования для показателя рентабельности 

операционной деятельности ROS (коэффициент рентабельности продаж ROS 



 66 

(Return on Sales) отражает отношение чистой прибыли компании к ее выручке, 

выражается в процентах и позволяет инвесторам оценить, какую долю 

прибыли получает компания на каждый вырученный ей рубль) [10].  

С точки зрения практического использования модели рентабельности 

капитала можно привести пример трансформации ROE с целью получения 

трехфакторной модели смешанного типа с использованием приемов 

удлинения, сокращения и расширения исходной двухфакторной модели: 

 

𝑅𝑂𝐸 =
𝑁𝑃

𝐸
= (1 + 𝐾

𝐹𝐿
) × 𝐿𝑇𝐴 × 𝑅𝑂𝑆                                  (8) 

или 

𝑦 = (1 + 𝑥1) × 𝑥2 × 𝑥3 

где ROE (Return on Equity, у) — рентабельность собственного капитала; 

КFL (financial leverage, х1) — финансовый рычаг (коэффициент);  

LТА (turnover of total assets, х2) — оборачиваемость совокупных активов 

(коэффициент);  

ROS (Return on sales, х3) — рентабельность продаж (по чистой 

прибыли), %.  

 

Как видно из модели (8), на рентабельность капитала оказывают 

непосредственное прямое воздействие три важнейших фактора — 

финансовый рычаг, оборачиваемость активов и рентабельность продаж, что 

подтверждается и простейшей математической логикой, и финансово-

экономическими связями между факторами (х3, х2, х3) и результативным 

показателем (у).  

Вместе с тем стоит отметить, что использованный в классической 

трансформации показатель выручки от продаж может существенно исказить 

результаты расчетов влияния на рентабельность собственного капитала 

факторов оборачиваемости совокупных активов и рентабельности продаж. 

Поскольку изначально рентабельность собственного капитала рассчитывается 

по чистой прибыли, то для ее моделирования уместнее использовать вместо 
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выручки от продаж показатель совокупных доходов, включая финансовые 

результаты от прочих доходов и расходов, в том числе расход по налогу на 

прибыль. Это уместнее и для расчета показателя рентабельности продаж (в 

этом случае его следует назвать рентабельностью совокупных доходов), и для 

расчета оборачиваемости совокупных активов, так как последние генерируют 

не только выручку от продаж, но и прочие доходы. Тогда уточненная 

трехфакторная модель рентабельности собственного капитала примет 

следующий вид:  

 

𝑅𝑂𝐸 =
𝑁𝑃

𝐸
= (1 + 𝐾

𝐹𝐿
) × 𝐿𝑇𝐴 × 𝑅𝑂𝑇𝐼                                  (9) 

или 

𝑦 = (1 + 𝑥1) × 𝑥2 × 𝑥3 

где RОTI (profitability of total income, х3) — рентабельность совокупных 

доходов (по чистой прибыли), %.  

 

Рассматривая факторы, включенные в вышеприведенные модели (8), (9), 

следует отметить, что они имеют характер производных показателей, 

связанных с воздействием показателей-драйверов следующего, более 

глубокого порядка. Для управленческих целей необходима их детализация, 

обязательное рассмотрение в исследовании влияния конкретных факторов: 

оборачиваемости каждого элемента активов, прибыльности каждого элемента 

расходов и т.д.  

Предлагаем методический подход к формированию углублённой 

многофакторной модели (10), который путем адаптации под конкретные 

управленческие цели при наличии соответствующей информационной базы 

может послужить практическим алгоритмом не только для расчета и оценки 

влияния на рентабельность уже свершившихся фактов хозяйственной 

деятельности, но и для получения прогнозных характеристик воздействия 

факторов в предстоящем бюджетном периоде.  
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𝑅𝑂𝐸 =
𝑁𝑃

𝐸
= (1 + 𝐾

𝐹𝐿
) × 𝐿𝑇𝐴 × [1 − (𝐾𝑐1 + 𝐾𝑐2 + ⋯ + 𝐾𝑐𝑛)] × 100   (10) 

или 

𝑦 = (1 + 𝑥1) × 𝑥2 × [1 − (𝑥3 + 𝑥4 + ⋯ + 𝑥𝑛)] × 100 

 

где КFL (financial leverage, х1) — финансовый рычаг (коэффициент);  

LТА (turnover of total assets, х2) — оборачиваемость совокупных активов 

(коэффициент);  

KC (х3) — 1-й коэффициент расходоемкости;  

K 1 (х ) — 2-й коэффициент расходоемкости;  

KC2 (х4) — n-й коэффициент расходоемкости.  

 

Основываясь на общем подходе к созданию многофакторных моделей, 

использование которых необходимо для получения измеримой информации о 

воздействии различных показателей на те или иные оцениваемые 

результативные показатели, можно модифицировать его для решения 

практически любой аналитической многофакторной задачи. Так, одним из 

важнейших индикаторов деловой активности компании является 

продолжительность операционного цикла, сокращение которого зависит от 

времени нахождения средств в каждом конкретном виде (элементе) сырья, 

готовой продукции, товаров, задолженности конкретного дебитора и т.д. Для 

своевременного и адекватного реагирования на замедление скорости оборота 

руководству компании необходимо видение конкретных причин 

«застаивания» средств.  

Еще одной весьма распространённой группой показателей деловой 

активности являются коэффициенты отдачи основных средств, к числу 

которых многие авторы традиционно относят коэффициенты фондоотдачи 

основных средств, фондоотдачи активной части основных средств, 

рентабельности основных средств, фондорентабельности и т.п. Как правило, 

эти показатели рассчитываются как отношение выручки от продаж (реже — 
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себестоимости готовой продукции) или прибыли от продаж (операционной 

прибыли) к средней балансовой величине основных средств [2, с. 75].  

Во-первых, следует отметить, что для анализа ресурсоотдачи термин 

«фонды» не является корректным, поскольку фонды — это финансовые 

резервы (пассивы), образуемые, как правило, путем перераспределения чистой 

прибыли, за счет которых формируют те или иные активы, а в данном случае 

имеются в виду источники формирования основных средств. Как известно, 

точно определить, за счет каких пассивов в процессе жизнедеятельности 

компании производится финансирование конкретных объектов активов, не 

представляется возможным. Исключение составляет ситуация, когда к 

балансовому счету 84 («Нераспределенная прибыль») открываются субсчета, 

которые могут быть предназначены для формирования различных фондов на 

основании решения акционеров о распределении чистой прибыли отчетного 

года, в том числе для финансирования приобретения, возведения, 

реконструкции объектов основных средств, а также для учета использования 

этих фондов, в результате чего по мере вложения денежных средств в тот или 

иной объект основных средств изначально сформированный фонд, если он 

использован полностью, как правило, обнуляется. По завершении этого 

процесса профинансированный за счет фонда объект основных средств 

принимается к учету, начинается его эксплуатация и начисление амортизации. 

До этого момента доходы от такого инвестирования средств компания не 

получает, их генерирование начинается только после ввода объекта в 

эксплуатацию, следовательно, в отсутствии фонда никакой отдачи от него 

быть не может. Отсюда следует, что называть соотношение выручки от 

продаж (или величины произведенной продукции) коэффициентом 

фондоотдачи основных средств некорректно.  

Во-вторых, приведенные выше показатели фондоотдачи и 

рентабельности основных средств не имеют практически никакого 

смыслового содержания, что объясняется следующим образом. Если в 

качестве числителя при расчете коэффициента фондоотдачи основных средств 
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используется выручка за отчетный период, а знаменателя — остаточная 

(средняя за период балансовая) величина инвестиции, которая еще не 

возмещена содержащимися в ней экономическими выгодами, то такой 

алгоритм расчета является механическим соединением ретроспективного 

результата (уже полученной за отчетный период выручки и, соответственно, 

частичного возмещения понесенных ранее инвестиционных затрат путем 

начисления амортизации) и будущих экономических выгод, и такой 

коэффициент не отражает полученную отдачу за анализируемый период. 

Аналогичные рассуждения можно применить и в отношении коэффициента 

рентабельности основных средств, при расчете которого в качестве числителя 

вместо выручки от продаж используется показатель прибыли за отчетный 

период.  

В-третьих, производить сравнение коэффициентов фондоотдачи и 

рентабельности основных средств крайне затруднительно, так как их уровни 

существенно варьируются в зависимости от характера предпринимательской 

деятельности, для которой в одном случае необходимо оснащение 

значительным объемом основных средств (с соответствующей балансовой 

стоимостью и амортизационными затратами), а в другом — характер 

производственной деятельности может не требовать значительных 

инвестиционных вложений в основные средства, или же объекты основных 

средств могут не принадлежать организации (не числиться на ее балансе), а 

эксплуатироваться на условиях договора аренды.  

Альтернативой коэффициентам фондоотдачи и рентабельности 

основных средств является либо коэффициент амортизациеотдачи (отношение 

выручки от продаж к величине амортизации основных средств, начисленной 

за отчетный период), либо обратный ему коэффициент амортизациеемкости. 

Положительная динамика первого коэффициента будет свидетельствовать о 

росте окупаемости затрат на амортизацию основных средств, отрицательная 

динамика второго коэффициента будет отражать прирост рентабельности 

продаж за отчетный период.  
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Вместо показателя рентабельности основных средств целесообразно 

использовать показатель рентабельности расходов на их амортизацию, рас- 

считываемый по данным отчета о финансовых результатах как отношение 

прибыли от продаж (уместнее всего для этой цели выбрать именно этот 

показатель прибыли, поскольку амортизационные расходы за анализируемый 

период могут быть элементом не только себестоимости продаж, но и 

коммерческих и управленческих расходов) к совокупной величине расходов 

на амортизацию основных средств за данный период. Если есть 

необходимость детализации этого показателя, то можно воспользоваться 

управленческими данными относительно финансовых результатов и расходов 

на амортизацию основных средств конкретного центра ответственности, 

дивизиона, управленческого сегмента, вида деятельности и т.п.  

Предложенные уточнения и корректировки ряда относительных 

показателей деловой активности и рентабельности экономических субъектов, 

необходимые для получения объективной картины развития бизнеса, позволят 

улучшить качество раскрываемой аналитической информации, необходимой 

для внешних стейкхолдеров, будут способствовать совершенствованию 

всесторонней внутренней оценки системы управления, реалистичному 

формированию бюджетных и прогнозных индикаторов, а также выработке 

обоснованной политики управления ресурсами, способствующей укреплению 

конкурентоспособности и инвестиционной привлекательности бизнес- 

субъектов.  

Представленные методические подходы к формированию реалистичной 

оценки результативности предпринимательской деятельности организации 

способствуют созданию надежного информационно-аналитического 

обеспечения, ориентированного на удовлетворение запросов различных 

субъектов экономических отношений, обосновывающих свои управленческие 

решения, направленные на решение бизнес-задач в процессе операционного и 

стратегического управления.  
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3.2 Резервы увеличения прибыли и рентабельности предприятия 

 

Необходимость улучшения финансовых результатов обусловлена тем, 

что доходы и расходы, а также механизм формирования финансовых 

результатов являются источником информации для анализа эффективности 

деятельности организации, а также принятия управленческих решений, 

результаты которых отражаются в деятельности организации в последующих 

периодах.  

В результате проведенного анализа финансовых результатов ООО 

«Газпром Инвест» «Ноябрьск», были выявлены низкие показатели в:  

– рентабельности активов; 

– рентабельности собственного капитала. 

Рентабельность активов показывает, насколько деятельность 

предприятия является доходной [54]. Другими словами, рентабельность 

активов отражает сумму дохода, полученную с каждого потраченного 

предприятием рубля. 

«Повысить рентабельность активов возможно за счет оптимизации 

каждого вида активов, входящего в их состав:  

– товарно-материальных ценностей; 

– дебиторской задолженности; 

– денежных средств; 

– краткосрочных финансовых вложений.  

Это возможно реализовать, если регулярно следить за состоянием 

каждого из них и своевременно влиять на их динамику» [44]. 

«Товарно-материальные ценности. Для повышения эффективности 

активов необходимо установить стандарты для каждого вида ресурсов, 

распределив их между структурными и функциональными подразделениям 

компании. Среди общей массы запасов всегда найдутся мало используемые и 

неэффективно используемые, а порой и просто неликвидные.  
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Во-первых, такие запасы следует строго учитывать, желательно создать 

базу данных о наличии неиспользуемых и малоиспользуемых запасов каждого 

отдела предприятия.  

Во-вторых, для их ликвидации необходим план, соответствующий 

возможностям структурных подразделений» [44].  

«Для мониторинга текущей ситуации с запасами чаще используют АВС-

анализ их состава. В этом случае запасы разделяют на три группы:  

 А – важные, обеспечивающие большую часть реализованной 

продукции; 

 В – товары средней ликвидности;  

 С – все остальные.  

Для каждой категории запасов устанавливают свои нормативы остатков 

и правила контроля их использования» [12]. 

Дебиторская задолженность. Для повышения рентабельности активов 

дебиторская задолженность также должна быть сведена к минимуму. В 

условиях конкуренции производители почти всегда предоставляют отсрочки 

покупателям. «Сократив эти отсрочки, компания потеряет преимущества, 

поэтому ориентироваться в управлении дебиторской задолженностью следует 

прежде всего на свою нишу на рынке. Если отсрочка больше, чем у 

аналогичных предложений, тогда можно попытаться ее уменьшить, но для 

начала убедиться, не превысят ли издержки от потери клиентов выгоду от 

такой меры» [19]. 

Для этого определяют период отсрочки платежа, стандарты 

кредитоспособности, процедуры истребования задолженности, а также размер 

скидки, предоставляемой при досрочном погашении, и время, в течение 

которого она может быть использована. «Также анализируют коэффициент 

оборачиваемости дебиторской задолженности, чем он выше, тем лучше, для 

него нет четких и единых нормативов. Кроме того, добившись снижения 

дебиторский задолженности, важно ее поддерживать на этом уровне, поэтому 

все изменения данного актива необходимо своевременно отслеживать. Для 
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мониторинга дебиторской задолженности можно использовать, например, 

еженедельный отчет по расчетам с дебиторами, он помогает отслеживать 

своевременность ее погашения» [28]. 

«Денежные средства. Эффективное управление этими активами также 

поможет повысить рентабельность активов. По своей сути они не приносят 

дохода, находясь в распоряжении компании, но всегда необходимо их наличие 

в кассе и на расчетных счетах для обеспечения хозяйственной деятельности. 

Поэтому основной целью политики управления ими является поддержание их 

оптимального размера, что позволит, с одной стороны, своевременно 

погашать текущие обязательства, а с другой – предотвратить накопление их 

излишков, снижающих рентабельность оборотных активов. 

Эффективность управления денежными средствами основана на 

проверенных методах: 

 синхронизация прихода и расхода денежных средств по временным 

периодам; 

 оптимизация остатка денежных средств; 

 оперативный контроль выплат по обязательствам предприятия. 

Используя этот инструмент, сначала планируют поступления и выплаты 

денежных средств и определяют сальдо денежных потоков во временных 

отрезках планируемого периода. А затем обнуляют как кассовые разрывы, так 

и избыточные суммы, превышающие оптимальные значения, установленные 

регламентом компании. Чтобы поддерживать оптимальную сумму на счетах 

компании необходимо регулярно контролировать фактическое движение 

денежных средств. Все эти меры по оптимизации денежных средств на счетах 

компании позволят повысить рентабельность активов. 

Краткосрочные финансовые вложения. Особой политики для их 

управления вряд ли требуется, поскольку, как правило, у компаний редко 

бывают излишние денежные средства, которые они могут отвлечь из оборота. 

Основным условием целесообразности краткосрочных финансовых вложений 

является превышение доходности от них над рентабельностью продаж 
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предприятия. Если это не соблюдается, то держать их на балансе невыгодно, 

так как они негативно скажутся на общей рентабельности оборотных активов. 

Рентабельность собственного капитала – характеризует, насколько 

эффективно собственный капитал, не обремененный обязательствами, 

способен генерировать чистую прибыль» [21, с. 284]. Другими словами 

показывает, с какой отдачей работают деньги, вложенные в компанию. 

Поскольку все формулы показателей рентабельности в числителе 

содержат прибыль, увеличение прибыли предприятия приведет к увеличению 

ее рентабельности. Для повышения рентабельности можно воспользоваться 

методами, перечисленными ниже.  

Снижение затрат. Иногда достаточно ввести или улучшить контроль за 

расходами. Контроль подразумевает анализ расходов. Например, если 

значительная часть средств тратится сотрудниками на обеды в дорогих 

ресторанах, это может быть как бесконтрольное растрачивание денег, так и 

инвестиции в поиск новых клиентов, расширение клиентской базы, создание 

и укрепление имиджа. Анализ ситуации покажет, растет ли количество 

подписанных контрактов, узнаваемость фирмы. Какие расходы сократить, а 

какие выгоднее не трогать. 

«Снижение себестоимости продукции. Важнейший фактор роста 

прибыли. В снижении себестоимости продукции наиболее полно отражается 

экономия материальных, трудовых и финансовых ресурсов, которыми 

располагает предприятие. Максимальная мобилизация резервов снижения 

себестоимости продукции является важным условием эффективного 

функционирования предприятия» [45]. Снижение себестоимости можно 

достигнуть за счет: 

 повышения технического уровня производства. Механизация и 

автоматизация производственных процессов, внедрение передовых 

технологий, автоматизированных систем управления, использование 

новых, более эффективных материалов, реагентов и видов энергии. 

За счет реализации продукции улучшенного качества по 
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повышенным ценам увеличивается объем реализуемой товарной 

продукции, что может привести к снижению затрат на 1 руб.; 

 совершенствование организации производства. Улучшение 

организации труда, совершенствование управления производством, 

улучшение материально-технического снабжения, устранение 

непроизводительных расходов; 

 изменение объема и структуры производимой продукции. Изменение 

себестоимости в зависимости от объема производства продукции 

происходит за счет условно-постоянных расходов – при увеличении 

объема производства общая сумма условно-постоянных расходов 

практически не меняется. 

«Увеличение доходов от ценных бумаг, принадлежащих предприятию. 

При инвестировании денежных средств в ценные бумаги необходимо 

соблюдать определенные требования. Так, при покупке субъектами 

хозяйствования ценных бумаг у эмитента необходимо хорошо знать его 

финансово-хозяйственное положение и перспективы развития» [26]. 

Использование основных фондов. Выявление резерва 

производственных мощностей. Обновление основных фондов, техническое 

перевооружение производства повышает экономические показатели 

предприятия. Однако введение новых объектов во многих случаях приводит к 

увеличению себестоимости продукции. Одной из причин такой ситуации 

является удорожание единицы вводимой мощности. «Производственные, 

складские, административные помещения должны быть проанализировать на 

предмет их сокращения, продажи, сдачи в аренду. Неиспользуемые 

помещения, которые не удалось продать или сдать в аренду, следует 

законсервировать, актировать и представить документы в налоговые органы, 

т. е. исключить из налогооблагаемой базы» [43]. 

«Возврат задолженностей клиентов. Продумать систему 

стимулирования должников к погашению долгов: скидки, особые условия, 

прощение части долга и так далее. В крайнем случае продать дебиторскую 
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задолженность банку. Пересмотреть на будущее оценку деловых партнеров, 

подсчет рисков, прогнозы возврата дебиторской задолженности» [41].  

Изменение структуры долговых обязательств. Пересмотреть 

долгосрочные обязательства на предмет преобразования их в краткосрочные. 

Изучить возможность реструктуризации долгов. 

Для достижения высокого уровня рентабельности собственного 

капитала ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» необходимо стремится к 

снижению коэффициента финансовой независимости, увеличению 

рентабельности продаж и ускорению оборачиваемости средств. 

Также ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» можно предложить 

увеличить объем выполняемых работ за счет: 

 улучшения использования рабочей силы – создание дополнительных 

рабочих мест, устранение потерь рабочего времени, повышение 

производительности труда, совершенствование структуры кадров, 

повышение их квалификации; 

 улучшения использования средств труда – укомплектование новых 

рабочих мест оборудованием, устранение потерь рабочего времени 

оборудования, повышение производительности оборудования. 

Общие рекомендации для совершенствования бухгалтерского учета 

финансовых результатов в ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» можно 

предложить следующие: 

 «вовремя отображать все хозяйственные операции; 

 вовремя совершать истребование недостающих документов при 

расчетах с поставщиками и подрядчиками; 

 исполнение оперативных расчетов с поставщиками по 

приобретенным товарно-материальным ценностям, направленных на 

погашение чрезмерной кредиторской задолженности; 

 проверять состояние расчетов по отсроченной (просроченной) 

задолженности через проведение инвентаризации расчетов; 
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 следить за соотношением дебиторской и кредиторской 

задолженности» [47]. 

В таблице 15 приведены результаты расчетов показателей 

рентабельности до и после внедрения предложенных рекомендаций. По 

оценкам экспертов предприятия, основные показатели рентабельности могут 

повыситься в среднем на 1-2 пп. 

 

Таблица 15 – Показатели рентабельности ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 

до и после внедрения мероприятий 

 

Наименование показателя 2021 г.  
2022 г. 

(Прогноз) 

Отклонение 

+/- 

Отклонение 

% 

1. Рентабельность продаж, % 7,64 8,25 0,61 107,98 

2. Рентабельность общей деятельности, % 6,19 7,55 1,36 121,97 

3. Рентабельность общая (чистая), % 5,39 7,02 1,63 130,24 

4. Рентабельность активов, % 8,13 9,12 0,99 112,17 

5 Рентабельность собственного капитала, % 3,94 4,23 0,29 107,36 

6. Рентабельность производства, % 38,01 39,67 1,66 104,36 

 

Анализируя таблицу 15, можно сделать вывод о том, что по основным 

показателям рентабельности ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» в 

прогнозном году наблюдается рост. 

Все вышеперечисленные предложения по улучшению финансовых 

результатов и совершенствованию бухгалтерского учета, позволят повысить 

эффективность деятельности ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск». 

В целом, на данный момент анализ и учет финансовых результатов на 

предприятиях газовой отрасли организован на должном уровне. Основное 

внимание должно быть уделено мониторингу изменений, происходящих в 

стране в области бухгалтерского учета, а также внесению изменений в 

соответствии с ними в учетную политику организации. 
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Заключение 

 

Результатом исследования по выбранной теме работы является 

обоснование общих выводов и практических наблюдений, которые можно 

обобщить следующим образом. 

«Финансовые результаты деятельности любой организации 

складываются из ее доходов и расходов и характеризуются приростом суммы 

собственного капитала (чистых активов), основным источником которого 

является прибыль от операционной, инвестиционной, финансовой 

деятельности, а также в результате чрезвычайных обстоятельств. Они 

составляют основу экономического развития организации и укрепления ее 

финансовых отношений со всеми участниками коммерческого дела» [6]. 

Для учета прочих доходов и расходов предусмотрен счет 91 «Прочие 

доходы и расходы» и субсчета к нему: 1 «Прочие доходы», 2 «Прочие 

расходы», 9 «Сальдо прочих доходов и расходов». 

При расчете итогового финансового результата на счетах 90 и 91 

предполагают полное отсутствие остатков. Итоговый финансовый результат 

определяется по окончании года и отражается по счетам 99 «Прибыли и 

убытки» и 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)». 

При изучении методик анализа финансовых результатов различных 

авторов выявлено, что несмотря на значительное количество методик анализа 

доходов и расходов предприятия и их разнообразие, в настоящее время нет 

определенного аналитического общепринятого алгоритма, для проведения 

оценки. Каждая методика имеет свои отличительные особенности при 

идентичности основных направлений. Для более детального и качественного 

научного исследования целесообразно объединять методики, исходя из целей, 

которые хочет достичь организация. 

В работе изучена организация бухгалтерского учета и проведен анализ 

финансовых результатов деятельности предприятий газовой 

промышленности. 
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ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» – одно из крупнейших предприятий 

газовой отрасли России, входящее в четверку лидеров среди дочерних 

обществ ПАО «Газпром». Основной вид деятельности предприятия: 06.20 

Добыча природного газа и газового конденсата. 

Учетная политика ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» разработана на 

основе Положения по учетной политике ПАО «Газпром». Методический 

аспект учетной политики в части финансовых показателей деятельности 

компании базируется на практических рекомендациях Министерства 

Финансов Российской Федерации. 

Проведя анализ отчета о финансовых результатах ООО «Газпром 

Инвест» «Ноябрьск», и рассчитав показатели рентабельности предприятия 

можно сделать вывод, об эффективности деятельности предприятия. 

Основной доход, на протяжении всего анализируемого периода 

Общество получает за счет выручки от продаж. Прибыль от продаж, несмотря 

на изменения во всех затратах за весь анализируемый период показывала рост, 

что является положительным моментом в работе. Отрицательным моментом в 

деятельности можно отметить уменьшение процентов к получению, это 

говорит о том, что не расширяется финансовая деятельность. Анализируя 

динамику показателей, составляющих прибыли до налогообложения за 2019-

2021 года, можно выявить синхронность и равномерное изменение 

показателей. Текущий налог на прибыль увеличивался несмотря на то, что 

чистая прибыль не имела четкой односторонней тенденции. 

Рассматривая структуру показателей в динамике, заметно, что в целом 

происходит как снижение, так и увеличение удельного веса всех показателей, 

кроме прибыли от продаж. Наибольший удельный вес к выручке занимает 

себестоимость, доля коммерческих расходов в общей структуре довольно 

незначительна. Доходы от участия в других организациях в структуре баланса 

имеют очень низкий удельный вес на протяжении всего анализируемого 

периода. Также об этом свидетельствует и тот факт, что проценты к 

получению в общей структуре занимают менее 1 %. 
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Согласно расчету показателей рентабельности, эффективность 

деятельности ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» росла с каждым годом, 

однако низкие показатели в рентабельности активов и собственного капитала. 

Повысить рентабельность активов возможно за счет оптимизации 

каждого вида активов, входящего в их состав:  

  товарно-материальных ценностей (установить стандарты для 

каждого вида ресурсов, распределив их между структурными и 

функциональными подразделениям компании. Для мониторинга 

текущей ситуации с запасами использовать АВС-анализ их состава); 

  дебиторской задолженности (свести к минимуму, сократив отсрочки 

покупателям, посредством возможной скидки, предоставляемой при 

досрочном погашении. Мониторить ситуацию можно с помощью 

еженедельного отчета);  

  денежных средств (поддерживать оптимальный размер, что позволит, 

своевременно погашать текущие обязательства и предотвращать 

накопление их излишков, снижающих рентабельность оборотных 

активов);  

  краткосрочных финансовых вложений (основное что требуется, это 

превышение доходности от них над рентабельностью продаж 

предприятия. Если это не соблюдается, то держать такие финансовые 

вложения на балансе невыгодно, так как они негативно скажутся на 

общей рентабельности оборотных активов).  

Все формулы показателей рентабельности в числителе содержат 

прибыль, следовательно, увеличение прибыли предприятия приведет к 

увеличению ее рентабельности, для этого потребуется:  

  снижение затрат (ввести или улучшить контроль за расходами); 

  снижение себестоимости продукции (повысить технический уровень 

производства, совершенствовать организацию производства, 

изменить объем и структуру производимой продукции); 

  инвентаризация запасов (определить излишки и довести товарные 
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запасы до уровня, не превышающего в стоимостном выражении 

долгосрочных кредитов); 

  увеличение доходов от ценных бумаг, принадлежащих предприятию; 

  использование основных фондов (выявить резервы 

производственных мощностей, обновить основные фонды и 

техническое перевооружение производства); 

  возврат задолженностей клиентов (продумать систему 

стимулирования должников к погашению долгов); 

  изменение структуры долговых обязательств (пересмотреть 

долгосрочные обязательства на предмет преобразования их в 

краткосрочные). 

«Для достижения высокого уровня рентабельности собственного 

капитала необходимо стремится к снижению коэффициента финансовой 

независимости, увеличению рентабельности продаж и ускорению 

оборачиваемости средств» [12]. 

Учет и анализ финансовых результатов на анализируемом предприятии 

ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» организован на должном уровне. Однако 

все вышеперечисленные предложения по совершенствованию бухгалтерского 

учета, позволят повысить эффективность деятельности. Но все же, основное 

внимание следует уделить мониторингу изменений, происходящих в нашей 

стране в области бухгалтерского учета, а также внесению в соответствии с 

ними изменений в учетную политику организации. 

В ходе написания работы были достигнуты все поставленные цели и 

задачи.  
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Приложение А 

Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск»  

 
Рисунок А.1 - Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» 
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Продолжение приложения А 

 

 
 

Рисунок А.2 - Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» 
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Продолжение приложения А 

 

 
Рисунок А.3 - Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» 
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Продолжение приложения А 

 
Рисунок А.4 - Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» 
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Продолжение приложения А 

 

 
 

Рисунок А.5 - Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» 
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Продолжение приложения А 

 
Рисунок А.6 - Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» 

«Ноябрьск» 
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Приложение Б 

Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» 

«Иркутск»  

 

Отчет о финансовых результатах 

за  20 20 г. Коды 

Форма по ОКУД 0710002 

Дата (число, месяц, год)    

Организация ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» по ОКПО  

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  

Вид экономической 

деятельности Добыча газа 

по 

ОКВЭД  

Организационно-правовая форма/форма собственности 

Общество с ограниченной 

ответственностью    

 по ОКОПФ/ОКФС   

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384 (385) 

Местонахождение (адрес)   

 

Пояснения Наименование показателя Код За январь-декабрь 

2020г. 

За январь-декабрь 

2019г. 

 Выручка 2110 111267700 106565100 

 Себестоимость продаж  2120 (94379300) (88400500) 

 Валовая прибыль (убыток) 2100 16888400 18164600 

 Коммерческие расходы 2210 (5423761) (6123890) 

 Управленческие расходы 2220 (8764009) (7489220) 

 Прибыль (убыток) от продаж 2200 2700630 4551490 

 Проценты к уплате  2330   

 Прочие доходы 2340 1600900 1200100 

 Прочие расходы 2350 (532870) (987012) 

 Прибыль (убыток) до 

налогообложения 

2300 3768660 4764578 

 Текущий налог на прибыль 2410 (798810) (935878) 

 Чистая прибыль (убыток) 2400 2969850 3828700 
 

Руководитель    
 (подпись)  (расшифровка подписи) 

                                                                        МП 

“ 23 ” февраля 20 21 г. 
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Продолжение Приложения Б 
 

 

Отчет о финансовых результатах 

за  20 21 г. Коды 

Форма по ОКУД 0710002 

Дата (число, месяц, год)    

Организация ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» по ОКПО  

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  

Вид экономической 

деятельности Добыча газа 

по 

ОКВЭД  

Организационно-правовая форма/форма собственности 

Общество с ограниченной 

ответственностью    

 по ОКОПФ/ОКФС   

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384 (385) 

Местонахождение (адрес)   

 

Пояснения Наименование показателя Код За январь-декабрь 

2021г. 

За январь-декабрь 

2020г. 

 Выручка 2110 109478100 111267700 

 Себестоимость продаж  2120 (92612900) (94379300) 

 Валовая прибыль (убыток) 2100 16865200 16888400 

 Коммерческие расходы 2210 (6123080) (5423761) 

 Управленческие расходы 2220 (8260500) (8764009) 

 Прибыль (убыток) от продаж 2200 2481620 2700630 

 Проценты к уплате  2330   

 Прочие доходы 2340 1456089 1600900 

 Прочие расходы 2350 (652139) (532870) 

 Прибыль (убыток) до 

налогообложения 

2300 3285570 3768660 

 Текущий налог на прибыль 2410 (979950) (798810) 

 Чистая прибыль (убыток) 2400 2305620 2969850 
 

Руководитель    
 (подпись)  (расшифровка подписи) 

                                                                        МП 

“ 23 ” февраля 20 22 г. 
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Приложение В 

Отчет о финансовых результатах ООО «Газпром Инвест» «Томск»  

 

Отчет о финансовых результатах 

за  20 20 г. Коды 

Форма по ОКУД 0710002 

Дата (число, месяц, год)    

Организация ООО «Газпром Инвест» «Томск» по ОКПО  

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  

Вид экономической 

деятельности Добыча газа 

по 

ОКВЭД  

Организационно-правовая форма/форма собственности 

Общество с ограниченной 

ответственностью    

 по ОКОПФ/ОКФС   

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384 (385) 

Местонахождение (адрес)   

 

Пояснения Наименование показателя Код За январь-декабрь 

2020г. 

За январь-декабрь 

2019г. 

 Выручка 2110 7918251 7502144 

 Себестоимость продаж  2120 (5036781) (5364115) 

 Валовая прибыль (убыток) 2100 2881470 2138029 

 Коммерческие расходы 2210 (230974) (209870) 

 Управленческие расходы 2220 (899756) (331929) 

 Прибыль (убыток) от продаж 2200 1750740 1596230 

 Проценты к уплате  2330   

 Прочие доходы 2340   

 Прочие расходы 2350   

 Прибыль (убыток) до 

налогообложения 

2300 1750740 1596230 

 Текущий налог на прибыль 2410 (350148) (319246) 

 Чистая прибыль (убыток) 2400 1400592 1276984 
 

Руководитель    
 (подпись)  (расшифровка подписи) 

                                                                        МП 

“ 23 ” февраля 20 21 г. 
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Продолжение Приложения В 
 

Отчет о финансовых результатах 

за  20 21 г. Коды 

Форма по ОКУД 0710002 

Дата (число, месяц, год)    

Организация ООО «Газпром Инвест» «Томск» по ОКПО  

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  

Вид экономической 

деятельности Добыча газа 

по 

ОКВЭД  

Организационно-правовая форма/форма собственности 

Общество с ограниченной 

ответственностью    

 по ОКОПФ/ОКФС   

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384 (385) 

Местонахождение (адрес)   

 

Пояснения Наименование показателя Код За январь-декабрь 

2021г. 

За январь-декабрь 

2020г. 

 Выручка 2110 7708286 7918251 

 Себестоимость продаж  2120 (5895635) (5036781) 

 Валовая прибыль (убыток) 2100 1812651 2881470 

 Коммерческие расходы 2210 (120987) (230974) 

 Управленческие расходы 2220 (60317) (899756) 

 Прибыль (убыток) от продаж 2200 1631347 1750740 

 Проценты к уплате  2330   

 Прочие доходы 2340   

 Прочие расходы 2350   

 Прибыль (убыток) до 

налогообложения 
2300 1631347 1750740 

 Текущий налог на прибыль 2410 (326269) (350148) 

 Чистая прибыль (убыток) 2400 1305077 1400592 
 

Руководитель    
 (подпись)  (расшифровка подписи) 

                                                                        МП 

“ 23 ” февраля 20 22 г. 
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Приложение Г 

Бухгалтерский баланс ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 

 
Рисунок Г.1 - Бухгалтерский баланс ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 
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Продолжение Приложения Г 

 

 
Рисунок Г.2 - Бухгалтерский баланс ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 
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Продолжение Приложения Г 

 
Рисунок Г.3 - Бухгалтерский баланс ООО «Газпром Инвест» «Ноябрьск» 
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Приложение Д 

Бухгалтерский баланс ООО «Газпром Инвест» «Иркутск» 

 
 

на 31 декабря 20 21 г. Коды 

Форма по ОКУД 0710001 

Дата (число, месяц, год) 30 03 2022 

Организация ООО «Газпром Инвест «Иркутск» по ОКПО  

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  

Вид экономической 

деятельности Добыча газа 

по 

ОКВЭД  

Организационно-правовая форма/форма собственности Общество с ограниченной    

ответственностью  /  Частная собственность  по ОКОПФ/ОКФС   

Единица измерения: тыс. руб.  по ОКЕИ 384 

Местонахождение (адрес)   
 
 

 

 
 

  На 31.12.  На 31.12 На 31.12. 

Пояснения 
1 

Наименование показателя 2 

20 21 г.3 20 20 г.4 20 19 г.5 
           

 АКТИВ 

 

  

 I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ   

 Нематериальные активы   

 Результаты исследований и разработок    

 Нематериальные поисковые активы    

 Материальные поисковые активы    

 Основные средства 39946 27335 0 

 

Доходные вложения в материальные 

ценности    

 Финансовые вложения 3500 35000 71500 

 Отложенные налоговые активы    

 Прочие внеоборотные активы 2836 4175 685 

 Итого по разделу I 80545 105181 136514 

 II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ    

 Запасы 49403 44305 48348 

 

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям    

 Дебиторская задолженность 5076 5296 7004 

 

Финансовые вложения (за исключением 

денежных эквивалентов)    

 

Денежные средства и денежные 

эквиваленты 780 111 432 

 Прочие оборотные активы 595 344 373 

 Итого по разделу II 55854 50056 56148 

 БАЛАНС 136399 155237 192662 
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Продолжение Приложения Д 

  На 31.12  На 31.12 На ___31.12__ 

Пояснения 
1 

Наименование показателя 2 

20 21 г.3 20 20 г.4 20 19 г.5 
           

 ПАССИВ    

 III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 6    

 

Уставный капитал (складочный капитал, 

уставный фонд, вклады товарищей) 13809 60000 60000 

 

Собственные акции, выкупленные у 

акционеров (  )7 (  ) (  ) 

 Переоценка внеоборотных активов    

 Добавочный капитал (без переоценки)    

 Резервный капитал    

 

Нераспределенная прибыль 

(непокрытый убыток) 23964 23348 17659 

 Итого по разделу III 37773 83348 77659 

 
IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ 

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА    

 Заемные средства 33715 51644 110660 

 Отложенные налоговые обязательства    

 Оценочные обязательства    

 Прочие обязательства    

 Итого по разделу IV 33715 52644 110660 

 
V. КРАТКОСРОЧНЫЕ 

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА    

 Заемные средства    

 Кредиторская задолженность 4160 4760 4343 

 Доходы будущих периодов    

 Оценочные обязательства    

 Прочие обязательства    

 Итого по разделу V 64911 20245 4343 

 БАЛАНС 136399 155237 192662 

 

Руководитель        

 (подпись)  (расшифровка подписи)     

 

“  ”  20  г. 
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Приложение Е 

Бухгалтерский баланс ООО «Газпром Инвест» «Томск» 

 

 

Бухгалтерский баланс 

на 31 декабря 20 21 г. Коды 

Форма по ОКУД 0710001 

Дата (число, месяц, год) 31 12 2021 

Организация 

Общество с ограниченной ответственностью «Газпром Инвест» 

«Томск» по ОКПО  

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  

Вид экономической 

деятельности Добыча газа 

по 

ОКВЭД  

Организационно-правовая форма/форма собственности ООО    

 по ОКОПФ/ОКФС   

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384  

Местонахождение (адрес)       
 

 

Наименование показателя Код 31.12.2021 31.12.2020 31.12.2019 

АКТИВ         

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ         

Основные средства 1150 17 554 21 766 34 873 

Итого по разделу I 1100 19 799 21 766 34 873 

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ      

Запасы 1210 357 807 275 333 222 148 

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 
1220 3 145 4 467 7 842 

Дебиторская задолженность 1230 151 738 116 762 126 691 

Финансовые вложения (за исключением 

денежных эквивалентов) 
1240    

Денежные средства и денежные эквиваленты 1250 4 969 1 249 930 

Прочие оборотные активы 1260 0 6 0 

Итого по разделу II 1200 517 659 397 817 357 611 

БАЛАНС 1600 537 458 419 583 392 484 

ПАССИВ      

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ      

Уставный капитал (складочный капитал, 

уставный фонд, вклады товарищей) 
1310 20 20 10 

Нераспределенная прибыль (непокрытый 

убыток) 
1370 305 094 198 523 126 829 

Итого по разделу III 1300 305 114 198 543 126 839 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА      

Отложенные налоговые обязательства 1420 1 923 59 0 

Итого по разделу IV 1400 1 923 59 0 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА      

Заемные средства 1510 0 30 107 10 061 

Кредиторская задолженность 1520 230 009 190 567 255 584 

Оценочные обязательства 1540    

Итого по разделу V 1500 230 009 220 674 265 645 

БАЛАНС 1700 537 458 419 583 392 484 
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