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Аннотация 

 

Темой бакалаврской работы является «Анализ финансового состояния 

предприятия и разработка мероприятий по его улучшению (на примере АО 

«ЗАВОД ПИРС»)» 

Выполнено студентом А.И. Панфиловой под научным руководством 

кандидата экономических наук Е.А. Потаповой. 

Объектом исследования данной работы является предприятие АО 

«ЗАВОД ПИРС», основным видом деятельности которого является 

производство и продажа комплектующих к конвейерному оборудованию. 

Ключевые слова: анализ финансового состояния, бухгалтерская 

(финансовая) отчетность, методы анализа. 

Предмет исследования – финансовое состояние АО «ЗАВОД ПИРС». 

Целью исследования является изучение сущности и теоретических 

основ анализа финансового положения предприятия, практическая реализация 

на примере АО «ЗАВОД ПИРС», а также формулирование выводов и 

разработка практических рекомендаций по повышению устойчивости и 

улучшению финансового состояния организации. 

Методы исследования, изученные и примененные при выполнении 

исследования: горизонтальный и вертикальный анализ, факторный анализ, 

метод финансовых коэффициентов, статистическая обработка результатов. 

Работа имеет следующую структуру: введения, три главы, заключение, 

список литературы из 26 источников и 2 приложений. Общий объем работы 

состоит из 83 страниц, 15 таблиц, 12 рисунков, 19 формул. 

В первой главе работы рассмотрены теоретические основы анализа 

финансового состояния. Во второй главе проведен анализ финансового 

состояния АО «ЗАВОД ПИРС» с помощью методов, приведенных в первой 

главе. В третьей главе представлены практические рекомендации для 

поддержания и улучшения финансового положения АО «ЗАВОД ПИРС». В 

заключении подведены итоги исследования. 
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Введение 

 

Стабильное и устойчивое финансовое положение предприятия является 

одним из важнейших условий его эффективной, успешной и непрерывной 

деятельности. Если фирма финансово устойчива, платежеспособна, то она 

выделяется данными качествами среди других организаций того же профиля, 

является более интересной для инвесторов, кредиторов, имеет преимущества 

в выборе поставщиков и других контрагентов, а также является 

привлекательным работодателем на рынке труда. Своевременное выявление 

проблем в финансовой устойчивости предприятия путем проведения 

комплексного анализа финансового состояния является важным фактором 

конкурентоспособности, особенно значительным в условиях возрастающей 

конкуренции. 

В рыночных условиях у экономических субъектов возникает постоянная 

потребность управления конкурентоспособностью. В связи с возрастанием и 

усилением конкуренции, все организации находятся в жестких условиях, в 

соответствии с которыми требуется эффективное управление активами и 

финансовыми ресурсами предприятий. От устойчивости и стабильности 

финансового положения экономических субъектов зависит последовательное 

развитие экономики всей страны и в целом стабильность в обществе. 

Устойчивое финансовое состояние формируется под воздействием большого 

количества внутренних и внешних факторов на протяжении всей 

экономической деятельности предприятия, начиная с момента регистрации. 

Негативное влияние данных факторов может явиться причиной неустойчивого 

и нестабильного финансового положения предприятия, а также привести к 

банкротству организации. Таким образом, выбранная тема бакалаврской 

работы является актуальной, так как своевременная и правильная оценка 

финансового положения и тенденций его изменения поможет выявить 

проблемы, если они имеются, и принять решения, способствующие 
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повышения финансовой устойчивости и улучшению финансового состояния 

предприятия, позволяющие минимизировать риски его банкротства. 

Объектом исследования данной бакалаврской работы является 

Акционерное общество «ЗАВОД ПИРС». Предметом исследования – 

финансовое состояние АО «ЗАВОД ПИРС». Характер деятельности 

организации определяется системой финансовых показателей, каждый из 

которых определяет какую-либо сторону деятельности данного предприятия. 

Такие показатели содержатся в периодической и годовой статистической и 

бухгалтерской (финансовой) отчетности. Каждая сторона финансовой 

деятельности предприятия характеризуется каким-либо показателем, при этом 

следует принимать во внимание, что все показатели отчетности связаны 

между собой, поэтому изучение и выявление факторов, влияющих на 

результаты финансовой деятельности, необходимо изучать в тесной 

взаимосвязи. 

Целью исследования является проведение анализа финансового 

состояния предприятия и разработка мероприятий по его улучшению. 

Задачами, которые необходимо выполнить для достижения цели 

исследования, являются: 

− изучить теоретические основы анализа финансового состояния 

организации; 

− проанализировать и оценить финансовое состояние АО «ЗАВОД 

ПИРС»; 

− разработать мероприятия по улучшению финансового состояния и 

оценить эффективность предложенных мероприятий. 

Теоретической, методологической и информационной базой 

исследования явились труды таких авторов как И.Н. Успенская, С.И. Крылов, 

Л.Т. Гиляровская, Т.В. Стовбыра и других ученых, внесших вклад в 

исследование темы анализа финансового состояния предприятий. Также для 

выполнения данной работы использован ряд других источников – статьи и 

публикаций, нормативные документы, источники в сети Интернет. 
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В работе использованы следующие методы исследования: анализ 

литературы, обобщение, моделирование, проектирование, схематизация, сбор 

информации, сравнительный анализ. 

Практическая значимость бакалаврской работы заключается в том, что 

разработанные мероприятия могут быть использованы на практике в 

финансово-хозяйственной деятельности АО «ЗАВОД ПИРС» для улучшения 

финансового состояния.  

Структура: работа состоит из введения, трех глав, заключения, списка 

литературы и приложений. 

Во введении обоснована актуальность исследования, определены 

объект, предмет и цели исследования, а также задачи, которые необходимо 

выполнить для достижения целей. 

В первой главе работы рассмотрены теоретические основы анализа 

финансового состояния, даны основные понятия, рассмотрены методы 

проведения анализа.  

Во второй главе дана общая характеристика предприятия АО «ЗАВОД 

ПИРС», проведен анализ финансового состояния с помощью методов, 

приведенных в первой главе. 

В третьей главе представлены практические рекомендации для 

поддержания и улучшения финансового положения АО «ЗАВОД ПИРС» 

В заключении подведены итоги исследования.
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Глава 1 Теоретические основы анализа финансового состояния 

предприятия 

 

1.1 Сущность анализа финансового состояния предприятия 

 

Важнейшей характеристикой экономической деятельности предприятия 

является его финансовое состояние. Оно дает информацию о том, может ли 

организация обеспечивать свою деятельность, дает оценку того, в какой 

степени гарантированы экономические интересы самого предприятия, его 

финансовых и других контрагентов, отражает преимущества перед 

компаниями-конкурентами, потенциал в деловом сотрудничестве. 

Финансовое состояние предприятия – комплексное понятие. Оно 

определяется с помощью системы показателей, связанных между собой. 

Данные показатели отражают наличие, размещение и использование 

финансовых ресурсов организации, которые обеспечивают его успешную 

непрерывную экономическую деятельность, развитие в условиях рыночной 

экономики, поддержание конкурентоспособности. Финансовый анализ – 

составная часть общего экономического анализа хозяйственной деятельности 

предприятия, при этом объектами анализа являются следующие показатели 

его финансовой деятельности [17, с. 151]: 

− доходы; 

− затраты; 

− финансовое положение; 

− источники привлечения средств и финансирования деятельности; 

− имущество.  

Платежеспособность является ключевой характеристикой финансового 

состояния предприятия, которое, в конечном счете, является результатом всей 

хозяйственной деятельности организации [11, с. 5]. 

Финансовое состояние предприятия находится в зависимости от всех 

сторон и аспектов хозяйственной деятельности предприятия, в том числе от 
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эффективности производства и ее повышения, выполнения планов 

производства (нормативных планов), увеличения прибыли путем снижения 

себестоимости продукции и косвенных затрат. Также на финансовое 

состояние организации оказывают влияние внешние факторы - от отношений 

с поставщиками и покупателями до экономической ситуации в отрасли. 

Финансовый анализ также можно рассматривать как комплекс операций 

анализа, обрабатывающих информацию о финансах организации, 

применяющихся для анализа информации финансового характера, созданный 

для оценки состояния и эффективности использования экономических 

возможностей [18, с. 7]. 

В широком смысле предметом финансового анализа можно считать 

экономические (хозяйственные) отношения коммерческого предприятия, 

которые проявляются в виде использования и состояния экономического 

потенциала. В данном случае под экономическим потенциалом понимается 

способность предприятия обеспечить достижение целей в соответствии с 

уставными документами, рационально используя все доступные ресурсы, в 

том числе финансовые, материальные, трудовые, имущественные. 

Финансовый и имущественный потенциал взаимосвязаны и вместе 

составляют экономический потенциал организации [18, с. 9]. 

Предметом финансового анализа в определенном понимании являются 

финансовое состояние и финансовые результаты экономической деятельности 

фирмы. 

Цель анализа финансового положения – оценка финансовых параметров 

и результатов деятельности организации, прогнозирование направлений 

дальнейшего развития предприятия на основании этой оценки, подготовка 

рекомендаций для выбора и принятия управленческих решений. Эти решения 

должны способствовать улучшению показателей функционирования 

предприятия, гарантируя, что финансовые и имущественные ресурсы 

используются в той степени, в которой это максимально возможно [24, с. 28]. 

Задачами финансового анализа являются [18, с. 10]: 
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− характеристика имущественного положения предприятия; 

− оценка устойчивости финансового положения; 

− оценка ликвидности баланса; 

− анализ платежеспособности и кредитоспособности предприятия; 

− характеристика и оценка источников формирования имущества 

организации; 

− анализ денежных потоков предприятия, их структуры и состава; 

− анализ и оценка прибыльности, рентабельности и доходности; 

− анализ эффективности распределения и использования прибыли; 

− расчет и оценка показателей деловой активности; 

− поиск и выявление факторов и путей улучшения финансового 

положения, повышения устойчивости предприятия; 

− составление комплекса рекомендаций, направленных на 

улучшение показателей и финансового положения организации; 

− прогнозирование дальнейшего развития предприятия. 

Объектом финансового анализа являются финансовые стороны 

экономической деятельности организации. Анализ должен проводиться 

комплексно, учитывая все финансовые параметры деятельности организации, 

поэтому в его основе лежит анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности 

предприятия, так как она является информационной базой, предоставляя 

информацию о деятельности организации. Анализ финансовой отчетности 

является процессом, в течение которого происходит оценка предшествующего 

и текущего финансового положения, и результатов деятельности 

хозяйствующего субъекта. 

В зависимости от позиции, с которой рассматривается анализ 

финансовой отчетности, он делится на два типа анализа – внешний и 

внутренний. 

Внешний финансовый анализ экономической деятельности предприятия 

проводится внешними пользователями информации. Он нацелен на то, чтобы 

провести оценку надежности, платежеспособности и финансовой 
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устойчивости коммерческой организации, ее внешнего рейтинга. Внешние 

пользователи в качестве деловых партнеров заинтересованы в уменьшении 

рисков, связанных с взаимодействием с данным предприятием. 

Внешних пользователей информации, полученной в результате 

финансового анализа, можно разделить на пользователей с прямым 

финансовым интересом и с непрямым финансовым интересом (рисунок 1) [8, 

с. 6]. 

 

 
 

Рисунок 1 – Внешние пользователи информации 

 

Целью внутреннего анализа коммерческого предприятия является 

изучение и оценка собственного финансового состояния, финансовых 

ресурсов, внутренняя оценка рейтинга, выявление финансовых резервов, 

поиск путей обеспечения эффективного управления ликвидностью 

предприятия, поиск и принятие оптимальных управленческих решений. 

К внутренним пользователям информации, полученной в результате 

анализа можно отнести руководителей как линейных, так и функциональных 

Внешние пользователи 
информации

Пользователи с прямым 
финансовым интересом

Кредиторы, инвесторы. 
Цель – получение 

максимальной прибыли на 
вложенные в предприятие 

средства.

Пользователи с непрямым 
финансовым интересом

Налоговые и статистические органы, 
финансовые органы, поставщики, 

покупатели, сотрудники организации, 
местные и регулирующие органы 

власти, финансовые консультанты, 
общество в целом.
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служб предприятия. Линейные руководители – генеральный директор, 

главный инженер, начальники цехов, участков и т.д. Функциональные 

руководители – начальник аналитического управления, планового отдела и 

т.д. 

Суть анализа бухгалтерской отчетности заключается в поиске 

источников финансирования дальнейшего развития предприятия, в 

определении наиболее эффективных направлений инвестирования средств и 

решении других подобных вопросов. Анализ финансового состояния 

организации является базой для формирования ее финансовой стратегии. 

Финансовая стратегия формируется с учетом целей и задачами 

коммерческого предприятия и является составной частью финансовой 

политики организации. Комплексное управление финансовыми ресурсами, то 

есть активами и пассивами организации определяется в соответствии с данной 

стратегией. В составе финансовой стратегии присутствует стратегия 

привлечения финансовых ресурсов, которая определяет потребность во 

внешних источниках финансирования (кредитная стратегия), инвестиционная 

стратегия, определяющая политику размещения финансовых ресурсов, а 

также дивидендная политика, определяющая порядок распределения чистой 

прибыли между участниками (акционерами) предприятия [10, с. 390]. 

Компании стараются выплачивать дивиденды, несмотря на колебания 

прибыли, так как присутствует точка зрения, что увеличение размера 

дивидендных выплат ведет к росту стоимости акций организации, 

соответственно и к росту финансовых ресурсов [26, с. 25]. 

Таким образом, финансовая политика решает следующие 

стратегические задачи:  

− увеличение чистой прибыли; 

− поддержка финансового положения, оптимизация его капитала; 

− обеспечение прозрачности информации для заинтересованных 

лиц – собственников, инвесторов и кредиторов; 
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− привлечение денежных средств с использованием рынка – эмиссия 

ценных бумаг; 

− поддержание и повышение привлекательности для инвесторов; 

− на основании результатов анализа разработка мероприятий по 

эффективному управлению активами и пассивами, выбор 

стратегических целей деятельности предприятия и способов их 

достижения, соответствующих деятельности в условиях рыночной 

экономики. 

Выбор направлений финансовой политики основывается на 

информации, полученной в процессе анализа финансового положения. 

В состав комплексного финансового анализа входят следующие 

подвиды анализа [4, с. 20]: 

− анализ финансового состояния и имущественного положения 

предприятия; 

− анализ финансовых показателей деятельности; 

− анализ денежных потоков; 

− анализ деловой активности предприятия; 

− анализ кредитоспособности; 

− анализ эффективности, рентабельности и доходности бизнеса. 

В целом, в анализе финансовой устойчивости можно выделить три 

направления: 

− анализ влияния разнообразных факторов на финансовое 

положение предприятия; 

− оценка риска; 

− анализ финансовой устойчивости по источникам данных. 

Таким образом, в ходе исследования сущности анализа финансового 

состояния предприятия и его значения, было установлено, что он является 

базой для разработки финансовой стратегии и тактики развития для самого 

предприятия, даёт необходимую информацию для инвесторов, а также 

предоставляет информацию о платежеспособности для его контрагентов 
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1.2 Методы анализа финансового состояния предприятия 

 

В общепринятом понимании методологию можно обозначить как 

принципы построения методов и их научное обобщение. 

Под методами финансового анализа понимаются способы комплексного 

изучения исходной информационной базы, которой является финансовая 

отчетность организации [16, с. 84]. 

Анализ финансового состояния на основании данных отчетности 

заключается в применении к показателям инструментов и методов с целью 

выявления взаимосвязей и существенных характеристик, которые 

необходимы для принятия управленческих решений [23, с. 7]. 

Методы анализа финансового состояния имеют следующие особенности 

[21, с. 21]: 

− использование системы показателей, комплексно 

характеризующих финансовую деятельность компании; 

− в целях повышения эффективности деятельности, улучшения 

финансовых показателей, более целесообразного использования 

финансовых ресурсов происходит выявление и изучение факторов, под 

влиянием которых происходят изменения в финансовых показателях, 

поиск взаимосвязей данных изменений.  

Методика финансового анализа содержит такие элементы, как 

определение целей и формулирование задач, которые необходимо решить в 

ходе анализа, выбор точного списка показателей, по которым будет 

производиться исследование, систематизация всей используемой 

информации, обработка информации с помощью методов анализа, алгоритмы 

расчетов влияния факторов, подытоживание результатов анализа, 

формулирование выводов и разработка предложений.  

Практикой сформировано множество методов финансового анализа, 

подробнее можно остановиться на следующих [20, с. 224]: 

− предварительное чтение бухгалтерской (финансовой) отчетности; 
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− горизонтальный анализ; 

− вертикальный анализ; 

− трендовый анализ; 

− метод финансовых коэффициентов; 

− факторный анализ; 

− сравнительный анализ; 

− расчет потока денежных средств; 

− специфический анализ. 

Предварительное чтение отчетности может дать общее представление о 

финансовом состоянии предприятия. При использовании данного метода 

можно получить сведения об абсолютных величинах, источниках привлечения 

финансовых ресурсов, размере чистой прибыли, структуре хозяйствующего 

субъекта и другие. Такая информация может дать только общее представление 

о финансовом состоянии компании, которого недостаточно для разработки и 

принятия управленческих решений. 

Горизонтальный анализ другими словами является временным 

анализом, в ходе которого показатели сравниваются в динамике. При 

горизонтальном (временном) анализе определяются относительные величины 

– темпы роста или снижения различных показателей экономической 

деятельности предприятия. При использовании данного метода 

анализируются изменения основных показателей финансовой отчетности за 

различные периоды.  

Для того чтобы определить, на какую абсолютную величину изменился 

показатель, необходимо воспользоваться формулой 1 [2, с. 24]: 

 

 ∆З =З1–З0, (1) 

где ∆З – величина изменения показателя; 

З1 – значение показателя в отчетный период; 

З0 – значение показателя в базисный период. 
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Далее по формуле 2 можно рассчитать, во сколько раз изменилось 

значения показателя по сравнению с предыдущим периодом, тем самым 

оценить темп роста или снижения данного показателя: 

 

      Тр(З)  =  З1: З0, (2) 

где Тр(З) – темп роста; 

       З1 – значение показателя в отчетный период; 

       З0 – значение показателя в базисный период. 

 

Расчет темпа прироста производиться по формуле 3 – используется для 

расчета темпа прироста, с помощью результата расчета производится оценка 

относительного изменения показателя: 

 

      Тпр(З)  =  (З1:З0– 1) ∙ 100% =  ∆З: З0 ∙ 100%, (3) 

где Тпр(З) – темп прироста; 

З1 – значение показателя в отчетный период; 

З0 – значение показателя в базисный период. 

 

Темп прироста показывает процентную разницу между значением 

показателя в отчетном периоде и сравниваемом периоде, тем самым позволяя 

проанализировать относительное изменение показателя. 

При помощи вертикального (структурного) анализа производится 

вычисление удельного веса статей баланса в общем итоге с дальнейшей 

оценкой его изменений. Данный метод позволяет проанализировать структуру 

баланса. 

Для расчета удельного веса необходимо воспользоваться формулой 4 [2, 

с. 25]: 

      Д𝑖𝑖 =  З𝑖𝑖:З, (4) 

где Дi – доля i-й составляющей;  
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Зi – абсолютное значение i-й составляющей, входящей в сложный 

показатель;  

З – значение сложного показателя. 

 

С помощью формул 5 и 6 можно оценить динамику изменений 

структуры сложного экономического показателя. Для этого используется 

горизонтальный метод. 

 

     ∆Д𝑖𝑖 =  Д𝑖𝑖1–Д𝑖𝑖0, (5) 

Тпр(Д𝑖𝑖) = ∆Д𝑖𝑖:Д𝑖𝑖0 ∙ 100%, (6) 

где ∆Д𝑖𝑖 – величина изменения показателя 

Дi1 – доля i-й составляющей в отчетный период;  

Дi0 – доля i-й составляющей в базовый период; 

Тпр(Д𝑖𝑖) – темп прироста. 

 

Трендовый анализ – один из видов горизонтального анализа, в ходе 

данного анализа производится сравнение показателей за несколько лет. С 

помощью этого метода оцениваются основные тенденции и направления 

развития предприятия. Прогноз, составленный на основе результатов такого 

анализа, позволяет выбирать наиболее рациональные управленческие 

решения. 

Расчет производится путем сравнения показателей из отчетности с 

показателями прошлых периодов [12, с. 5]. 

Метод финансовых коэффициентов – комплексная оценка финансового 

состояния предприятия, основанная на вычислении и анализе различных 

финансовых и хозяйственных коэффициентов, которые описывают 

деятельность коммерческой организации с разных сторон. Расчет 

коэффициентов производится на основе различных показателей финансовой 

отчетности (бухгалтерского баланса и отчета о финансовых результатах) [9, с. 

194]. 
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Финансовые коэффициенты являются относительными показателями, 

которые используются для выявления признаков, фиксирования изменений 

финансового положения с целью определения направления развития 

предприятия, сравнения его положения с аналогичными предприятиями в 

данной отрасли, с целью выявления и устранения причин, которые снижают 

или могут привести к снижению эффективности деятельности предприятия. 

К первой группе основных финансовых коэффициентов относятся 

коэффициенты ликвидности, именно они характеризуют платежеспособность 

предприятия, так как ликвидность – это способность актива быть проданным 

быстро и за максимально возможную цену. В таблице 1 представлены 

основные финансовые коэффициенты для оценки ликвидности, а также 

формулы для их расчета. 

 

Таблица 1 – Основные финансовые коэффициенты для оценки ликвидности 

 

Наименование 
коэффициента Формула для расчета 

Коэффициент текущей 
ликвидности 

  
 

КЛтек =
ОборАкт
КрОбяз

, 
(7) 

где КЛтек – коэффициент текущей ликвидности; 
       ОборАкт – оборотные активы; 
       КрОбяз – краткосрочные обязательства. 

Коэффициент абсолютной 
ликвидности 

  
 

КЛабс =
ДенСр + КрФинВл

КрОбяз
, 

(8) 

где КЛабс – коэффициент абсолютной ликвидности; 
        ДенСр – сумма денежных средств; 
        КрФинВл - краткосрочные финвложения; 
        КрОбяз – краткосрочные обязательства. 

Коэффициент быстрой 
ликвидности 

  
 

КЛср =
КрДебЗ + Дср + КрФинВл
КрКр + КрКрЗ + ПрОб

, 
(9) 

где КЛср – коэффициент быстрой ликвидности; 
КрДебЗ – краткосрочная задолженность дебиторов; 
ДСр – остаток денежных средств; 
КрФВл – краткосрочные финвложения; 
КрКр – остаток краткосрочных заемных средств; 
КрКрЗ – краткосрочная задолженность кредиторам; 
ПрОб – прочие краткосрочные обязательства. 



18 

Вторая группа – коэффициенты финансовой устойчивости. Финансовая 

устойчивость – это способность предприятия поддерживать свое 

существование и вести бесперебойную деятельность, благодаря наличию 

свободных средств, сбалансированности финансовых потоков, превышению 

доходов над расходами. В таблице 2 представлены основные финансовые 

коэффициенты для оценки финансовой устойчивости, а также формулы для их 

расчета. 

 

Таблица 2 – Основные финансовые коэффициенты для оценки финансовой 
устойчивости 
 

Наименование 
коэффициента Формула для расчета 

Коэффициент автономии   
 

КА =
СК
А

, 
(10) 

где КА – коэффициент автономии; 
 СК – собственный капитал; 
 А – активы. 

Коэффициент 
капитализации 

  
 

КК =
ДОбяз + КрОбяз

СК
, 

(11) 

где КК – коэффициент капитализации; 
 ДОбяз – долгосрочные обязательства; 
 КрОбяз – кратскосрочные обязательства; 
 СК – собственный капитал. 

Коэффициент 
обеспеченности 
собственными 
оборотными средствами 

  
 

КОб =
(СК − ВнАкт)
ОборАкт

, 
(12) 

где  КОб – коэффициент обеспеченности собственными  
оборотными средствами; 
СК – собственный капитал; 
ВнАкт – внеоборотные активы; 
ОборАкт – оборотные активы. 

 

Третья группа – коэффициенты рентабельности.  

Показатели рентабельности предприятия отражают степень 

эффективности использования всех ресурсов, находящихся в распоряжении 

организации.  
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Основные финансовые коэффициенты для оценки рентабельности 

представлены в таблице 3. 

В четвертую группу входят финансовые коэффициенты для оценки 

деловой активности. Под деловой активностью предприятия понимается 

результативность и эффективность его основной производственной 

деятельности, в том числе скорость оборачиваемости средств (собственных и 

привлеченных) и запасов. 

 

Таблица 3 – Основные финансовые коэффициенты для оценки рентабельности 

 

Наименование коэффициента Формула для расчета 

Рентабельность активов (ROA)  
 КРА =

Пч
Ас

, (13) 

где КРА – коэффициент рентабельности активов; 
 Пч – чистая прибыль; 
 Ас – средняя за период стоимость активов. 

Рентабельность собственного 
капитала (ROE) 

 
 КРСК =

Пч
СК

, (14) 

где КРСК - коэффициент рентабельности  
 собственного капитала; 
 Пч – чистая прибыль; 
 СК – собственный капитал. 

Рентабельность продаж (ROS)  
 РП =

Пч
В

, (15) 

где РП – коэффициент рентабельности продаж; 
 Пч – чистая прибыль; 
 В – выручка. 

 

Коэффициенты деловой активности показывают данную скорость 

оборота активов. Чем выше значение коэффициента, тем эффективнее деловая 

политика предприятия. Основные коэффициенты этой группы и формулы для 

их расчета представлены в таблице 4. 
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Таблица 4 – Основные финансовые коэффициенты для оценки деловой 
активности 
 

Наименование коэффициента Формула для расчета 

1 2 

Коэффициент оборачиваемости 
дебиторской задолженности 

 
 КОДЗ =

В
ДЗср

, (16) 

где КОДЗ – коэффициент оборачиваемости  
дебиторской задолженности; 
В – выручка; 
ДЗср – средняя дебиторская задолженность. 

Коэффициент оборачиваемости 
кредиторской задолженности 

 
 КОКЗ =

В
КЗср

, (17) 

где КОКЗ – коэффициент оборачиваемости  
кредиторской задолженности; 
В – выручка; 
КЗср – средняя кредиторская задолженность. 

Коэффициент оборачиваемости 
запасов 

 
 КОЗ =

В
ЗапСр

, (18) 

где КОЗ — коэффициент оборачиваемости  
запасов; 
В – выручка; 
ЗАпСр – средняя величина запасов. 

 

Факторный анализ, по сути, является вычислением и изучением 

воздействия различных факторов на величину результативного показателя. 

Для проведения такого анализа необходимо предварительно произвести 

изучение факторов, которые, так или иначе, имеют влияние на деятельность 

предприятия. Влияние может быть, как положительным, так и отрицательным. 

Определенное поведение какого-либо важного фактора на протяжении 

некоторого периода времени называется тенденцией [22, с. 138]. 

Факторный анализ подразделяется на два основных вида: 

− детерминированный – изучение факторов, которые 

функционально влияют на показатели; 

− стохастический – факторы, влияние которых неочевидно и 

является вероятностным.  
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Сравнительный анализ основывается на сравнении отдельных 

аналогичных финансовых показателей. Данный метод анализа можно 

разделить на несколько видов: 

− межотраслевое сравнение показателей финансово-хозяйственной 

деятельности предприятия; 

− изучение показателей деятельности организаций-конкурентов и 

их сравнение с анализируемым предприятием; 

− внутреннее сравнение показателей деятельности. Проводится 

между отдельными структурными единицами исследуемого 

предприятия – цехами, филиалами; 

− сравнение достигнутых и плановых показателей. 

Расчет потока денежных средств также является важным инструментом 

финансового анализа. Он представляется в виде прогнозирования 

поступлений и расходования денежных средств. 

К специфическим методам относятся анализ текущих инвестиций, 

анализ устойчивого роста, анализ чувствительности и отраслевой фактор. 

Таким образом, существует множество методов финансового анализа 

предприятия, но не все из них удобно применять на практике. Наиболее 

доступные эффективные методы – горизонтальный и вертикальный анализ, 

анализ финансовых коэффициентов, факторный анализ. 

 

1.3 Информационная база анализа финансового состояния 

предприятия 

 

Информационной базой для анализа финансового состояния 

организации является бухгалтерская (финансовая) отчетность. 

Бухгалтерская отчетность – это единая система данных, отражающая 

имущественное и финансовое положение организации, результаты ее 

деятельности за отчетный период, составляемая на основе данных 
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бухгалтерского учета и в соответствии с действующим законодательством [1, 

с. 5]. 

Составление бухгалтерской (финансовой) отчетности регламентируется 

следующими нормативными документами: 

− Федеральный закон № 402-ФЗ от 06.12.2011 «О бухгалтерском 

учете»; 

− приказы Минфина РФ, Положения и Указания Центробанка РФ; 

− приказы Минфина РФ и других Министерств, Положения и 

Указания Центробанка (отраслевые стандарты). 

В соответствии с приказом Минфина РФ от 2 июля 2010 года №66н «О 

формах бухгалтерской отчетности организаций» с 1 января 2011 года годовая 

финансовая отчетность предприятия должна содержать две основные формы: 

− бухгалтерский баланс (форма № 1); 

− отчет о финансовых результатах (форма №2). 

А также формы приложений к бухгалтерскому балансу и отчету о 

финансовых результатах:  

− отчет об изменениях капитала; 

− отчет о движении денежных средств; 

− отчет о целевом использовании полученных средств. 

В соответствии с федеральным законом 402-ФЗ к бухгалтерской 

отчетности предъявляются следующие требования [11, с. 78]: 

− достоверность – отчетность должна быть объективной и не 

содержать ошибок, давать точную подлинную информацию о 

показателях деятельности предприятия, о его финансовом положении и 

движении его денежных средств на отчетную дату. Достоверность в 

целом является основным принципом бухгалтерского учета; 

− измеримость – отчетность составляется в валюте Российской 

Федерации; 

− непротиворечивость, последовательность, законность – 

показатели отчетности не должны противоречить друг другу, 
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последовательность должна проявляться в виде перехода отчетной 

информации из одного года в другой, отчетность должна составляться в 

соответствии с нормативными документами и не противоречить 

действующему законодательству;  

− обязательность – предприятие неукоснительно должно соблюдать 

периодичность составления бухгалтерской отчетности, а именно 

составлять годовую бухгалтерскую (финансовую) отчетность, если иное 

не установлено другими законами или нормативными актами; 

− периодичность – отчетность составляется за отчетный год; 

− полнота – отчетность должна включать результаты деятельности 

всех подразделений предприятия; 

− непрерывность – отчетным периодом является календарный год с 

1 января по 31 декабря включительно, включая периоды, в течение 

которых организация приостанавливала свою деятельность; 

− ответственность – отчетность является составленной после 

подписания ее руководителем предприятия; 

− публичность – в отношении бухгалтерской отчетности не может 

быть установлен режим коммерческой тайны; 

− с точки зрения заинтересованных пользователей, бухгалтерская 

информация должна обладать такими качествами как релевантность 

(помогать в принятии решений), достоверность, сопоставимость и 

понятность [25, с. 143]. 

В связи с привлекательностью иностранных инвестиций, в 

необходимости повышения прозрачности бизнеса российских компаний, 

государство заинтересовано в приведении методов бухгалтерского учета и 

составлении отчетности в соответствие с международными стандартами 

бухгалтерского учета. В связи с этим, а также для оптимизации содержания 

бухгалтерской отчетности, Минфин периодически вносит изменения в 

различные формы отчетности, что в конечном итоге улучшает ее качественное 

содержание [15]. 
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Одной из проблем информационной базы финансового анализа является 

отсутствие полного доступа для внешних пользователей. Это не дает 

возможности оценить финансовое положение партнеров по бизнесу. 

За рубежом с помощью публикаций финансовой отчетности в 

публичном доступе, предприятия достигают таких целей, как привлечение 

инвесторов, реклама и, как следствие, развитие бизнеса. 

Для достижения публичности финансовой отчетности ФНС России 

запустила государственный информационный ресурс бухгалтерской 

(финансовой) отчетности. На данном ресурсе размещается бухгалтерская 

отчетность организаций, которую они представили в ФНС России. Ресурс 

находится в свободном доступе, для того, чтобы вся размещенная в нем 

бухгалтерская отчетность, а также аудиторские заключения и пояснения были 

доступны для просмотра и скачивания всем заинтересованным пользователям 

[15]. 

На основании вышеизложенного, данные бухгалтерской (финансовой) 

отчетности служат информационной базой для анализа финансового 

состояния предприятия, исходной основой для расчетов, ее изучение помогает 

воспроизвести все ключевые аспекты производственной и коммерческой 

деятельности организации и совершенных операций в обобщенной форме. 

В заключение этой главы можно отметить, что анализ финансового 

состояния предприятия является совокупностью данных его финансовой 

отчетности на определенную дату. С помощью анализа мы можем объективно 

оценить эффективность использования ресурсов, выявить возможные 

дополнительные резервы, повысить рентабельность и платежеспособность, 

тем самым укрепив финансовое положение предприятия.
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Глава 2 Анализ финансово-хозяйственной деятельности АО 

«ЗАВОД ПИРС» и его финансового состояния 

 

2.1 Технико-экономическая характеристика АО «ЗАВОД ПИРС» 

 

Акционерное предприятие «ЗАВОД ПИРС» – промышленное 

предприятие, специализирующееся на производстве комплектующих к 

конвейерному оборудованию – конвейерные ролики, роликоопоры, барабаны. 

Организация ведет свою деятельность с 1994 года. Основными покупателями 

продукции являются предприятия горнодобывающей промышленности и 

металлургии. Среди постоянных клиентов АО «ЗАВОД ПИРС» имеются такие 

холдинги, как ЕВРАЗ, НЛМК, Северсталь, ММК, Мечел и другие. Продукция 

экспортируется в Республику Казахстан и Республику Беларусь. 

Миссия компании состоит в максимальном удовлетворении 

потребностей покупателей путем предоставления продукции высокого 

качества, отлаженной системы взаимодействия с клиентами. 

Основной целью деятельности предприятия является получение 

прибыли путем эффективного использования принадлежащего ему имущества 

в интересах самого предприятия и акционеров. 

Организационно-правовая форма – акционерное общество. Форма 

собственности – частная собственность. Полное наименование предприятия – 

Акционерное общество «ЗАВОД ПИРС», сокращенное – АО «ЗАВОД ПИРС», 

наименование на английском языке – AO «Zavod Pirs». 

АО «ЗАВОД ПИРС» действует на основе Устава, зарегистрированного 

ФНС России в 2019 году. Уставный капитал состоит из номинальной 

стоимости акций, приобретенных акционерами, и составляет 8742 рубля. Вся 

сумма капитала разделена на 34968 обыкновенных именных акций 

номинальной стоимостью 0,25 рублей каждая. Акции выпускаются в 

бездокументарной форме [19, с. 5]. 
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Общество ведет свою деятельность в соответствии с Гражданским 

Кодексом Российской Федерации, осуществляет деятельность на территории 

РФ, а также внешнеэкономическую деятельность. Предприятие является 

юридическим лицом, имеет обособленное имущество и отвечает им по своим 

обязательствам. Общество не отвечает по обязательствам своих акционеров. 

Юридический и фактический адрес: 188804, Ленинградская область, г. 

Выборг, мкр. Калининский, ул. Рубероидная, д. 27. 

Генеральным директором в настоящее время является Савосин Павел 

Викторович. 

В соответствии с Уставом, основным видом деятельности предприятия 

является производство оборудования непрерывного транспорта. 

Дополнительные виды деятельности: 

− оптовая торговля эксплуатационными материалами и 

принадлежностями машин и оборудования; 

− оптовая торговля подъемно-транспортными машинами и 

оборудованием; 

− производство корпусов подшипников и другие. 

Корпоративное управление на предприятии АО «ЗАВОД ПИРС» 

осуществляется тремя основными органами управления – Общим собранием 

акционеров, Советом директоров и Генеральным директором.  

Общее собрание акционеров является высшим органом управления 

акционерного общества. Им принимаются решения в соответствии с 

компетенцией, установленной законом, по основополагающим вопросам, 

относящимся к деятельности предприятия (внесение изменений в 

учредительные документы, эмиссия новых акций, определение 

количественного состава и избрание Совета директоров, принятие решений о 

выплате дивидендов и распределении прибыли). 

Советом директоров осуществляется общее руководство деятельностью 

организации, за исключением решения вопросов, отнесенных к компетенции 
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Общего собрания акционеров. Также данный орган управления определяет 

стратегию развития предприятия, контролирует деятельность 

исполнительного органа управления. Члены совета директоров избираются 

Общим собранием акционеров. 

Генеральный директор является единоличным исполнительным органом 

предприятия. Он осуществляет руководство всей текущей деятельностью 

общества, за исключением компетенций, относящихся к Общему собранию 

акционеров и Совету директоров. Избрание генерального директора 

осуществляется по решению Совета директоров [19, с.18]. 

На предприятии функционирует ряд отделов: 

− отдел планирования и маркетинга. Функция данного отдела 

заключается в организации продаж, планировании производства и 

отгрузки готовой продукции, ведении клиентской базы, определение 

маркетинговой политики предприятия, разработка рекламных проектов; 

− технический отдел ответственен за разработку и проектирование 

продукции, подготовку чертежей, нестандартных решений, контроль 

качества готовой продукции; 

− отдел по общим вопросам – функция данного отдела состоит в 

планировании и осуществлении закупок сырья и материалов для 

производства, а также в управлении логистикой и складским учетом; 

− основное производство, состоящее из нескольких участков – 

заготовительный, сварочный, малярный цеха, участок сборки и другие; 

− а также другие подразделения и отделы. 

Организационная структура предприятия АО «ЗАВОД ПИРС» является 

линейно-функциональной. 

Плюсы линейно-функциональной структуры управления: 

− профессионализм функциональных руководителей, возможности 

для карьерного роста; 

− эффективное использование ресурсов; 
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− контроль деятельности за всеми подразделениями и 

исполнителями; 

− улучшение координации в функциональных подразделениях. 

Минусы линейно-функциональной структуры управления: 

− заинтересованность функциональных руководителей только в 

собственных показателях; 

− сложности во взаимодействии между подразделениями; 

− долгая процедура согласования важных решений, из-за чего 

организация лишается гибкости и не сразу реагирует на рыночные 

изменения; 

− сложности с поиском ответственных при возникновении проблем. 

Схема организационной структуры АО «ЗАВОД ПИРС» представлена 

на рисунке А.1 в приложении А. 

Информационной базой для анализа финансового положения 

предприятия являются формы бухгалтерской (финансовой) отчетности. 

Годовая отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» включает: 

− бухгалтерский баланс (форма 1); 

− отчет о финансовых результатах (форма 2). 

Для анализа основных показателей предприятия необходимо 

воспользоваться отчетностью предприятия за период 2019-2021 гг. 

(Приложение Б). 

В таблице 5 представлены основные технико-экономические показатели 

деятельности АО «ЗАВОД ПИРС». 
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Таблица 5 – Основные технико-экономические показатели деятельности АО 
«ЗАВОД ПИРС» за 2019-2021 гг. 
 

Показатели 2019 г. 2020 г. 2021 г. 

Изменение 
2020-2019гг. 2020-2021гг. 

Абс. 
изм 
(+/-) 

Темп 
прирос
та, %  

 

Абс. 
изм 
(+/-) 

Темп 
прирос
та, %  

 

1. Выручка, тыс.руб. 500915 425395 615130 -75520 -18 +189735 +44 

2. Себестоимость продаж, 
тыс.руб. 

308820 270448 362129 -38372 -14 +91681 +34 

3. Валовая прибыль (убыток), 
тыс.руб. 

192095 154947 253001 -37148 -24 +98054 +63 

4. Управленческие расходы, 
тыс.руб. 

76159 72074 82716 -4085 -6 +10642 +15 

5. Коммерческие расходы, тыс. 
руб. 

21677 21349 22281 -328 -2 +932 +4 

6. Прибыль (убыток) от 
продаж, тыс. руб. 

94259 61524 148004 -32735 -53 +86480 +141 

7. Чистая прибыль, тыс. руб. 75813 45945 111662 -29868 -65 +65717 +143 

8. Основные средства, тыс. руб. 97505 169498 208679 +71993 +74 +39181 +23 

9. Оборотные активы, тыс. руб. 288509 225985 288797 -62524 -28 +62812 +28 

10. Собственный капитал, тыс. 
руб.  

360576 287877 399539 -72699 -25 +111662 +39 

11. Заемный капитал, тыс. руб. 0 3049 3049 +3049 +100 0 - 

12. Численность ППП, чел. 150 150 150 0 - 0 - 

13. Производительность труда, 
тыс. руб. (п.1/п.12) 3339 2836 4101 -503 -18 +1265 +45 

14. Фондоотдача, тыс. руб. 
(п.1/п.8)  

5,14 2,51 5,14 -2,63 -2,05 +2,63 +2,05 

15. Оборачиваемость активов, 
раз (п.1/п.9) 1,74 1,88 2,13 +0,14 +8 +0,25 +13 

16. Рентабельность 
собственного капитала по чистой 
прибыли, % (п.7/п.10*100%) 

21 16 28 -5 -31 +12 +75 

17. Рентабельность продаж, % 
(п.6/1*100%) 

19 15 24 -4 -27 +9 +60 

 

Как видно по данным таблицы 5, показатели АО «ЗАВОД ПИРС» за 

отчетный год значительно отличаются от показателей предыдущих периодов. 

В 2020 году наблюдалась отрицательная динамика почти по всем 

показателям по сравнению с 2019 годом. Выручка снизилась на 18%, валовая 

прибыль на 24%, прибыль от продаж на 53%. Рентабельность продаж упала на 

27%, чистая прибыль – на 65%, при этом на 14% была снижена себестоимость 
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продаж. Можно отметить небольшое снижение управленческих и 

коммерческих расходов, прирост основных средств на 74%, появление 

заемного капитала. 

В 2020 году значительный прирост (74%) произошел по показателю 

основные средства в связи с покупкой дополнительного оборудования, он 

составил 169498 тыс. руб. 

В 2021 году наблюдается прирост всех показателей: относительно 2020 

года выручка увеличилась на 44%, валовая прибыль увеличилась на 63%, 

прибыль от продаж на 41%, размер оборотных активов вырос на 28%. 

Себестоимость продаж повысилась на 34%, но при этом чистая прибыль 

увеличилась на 43% и составила 111662 тыс. руб. 

При неизменной среднесписочной численности персонала 

производительность труда в 2021 году возросла на 45%. 

Оборачиваемость активов в 2021 году составила 2,13 раза, данный 

показатель показал прирост в связи с тем, что размер оборотных активов 

уменьшился, а выручка стала больше, поэтому поменялось соотношение в 

данных показателях. 

По сравнению с 2020 годом значительно повысилась рентабельность 

продаж – на 60%, рентабельность собственного капитала по чистой прибыли 

выросла на 75%, фондоотдача – на 2,05% в связи с ростом выручки, прибыли 

и увеличением размера основных средств в данном периоде. 

Была выполнена проверка, соблюдается ли выполнение «золотого 

правила экономики предприятия». Суть этого правила заключается в 

необходимости превышения темпов роста прибыли над темпами роста 

выручки, которые, в свою очередь, должны превышать темпы роста активов, 

формула 19: 

 

      ТрЧП > ТрВ > ТрА > 100%, (19) 

где ТрЧП - темп роста чистой прибыли, %; 

      ТрВ- темп роста выручки, %; 
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      ТрА - темп роста активов, %. 

 

У предприятия наблюдается следующее соотношение: 

243%>146%>128%>100%. 

Таким образом, чистая прибыль имеет высокий темп роста, при этом 

опережает выручку, что говорит об относительном снижении издержек. Оба 

данных показателя опережают темп роста активов, что свидетельствует об 

повышении уровня эффективности использования ресурсов. «Золотое правило 

экономики предприятия» выполняется, что говорит об устойчивом 

финансовом положении компании. 

На графике (рисунок 2) наглядно представлена положительная динамика 

показателей выручки и чистой прибыли, повышение себестоимости продаж. 

 

 
 

Рисунок 2 – Динамика показателей АО «ЗАВОД ПИРС» 

 

Таким образом, за 2019-2020 год наблюдался спад по многим технико-

экономическим показателям, что показывало отрицательную динамику 

финансовой устойчивости АО «ЗАВОД ПИРС». В 2021 году, напротив 

наблюдается рост по всем показателям, что свидетельствует об улучшении 

финансового положения предприятия, за исключением негативной тенденции 

к увеличению себестоимости продаж. 
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По одним технико-экономическим показателям невозможно полностью 

оценить финансовую устойчивость, требуется проведение более глубокого 

анализа показателей бухгалтерской отчетности. 

 

2.2 Горизонтальный и вертикальный анализ бухгалтерской 

(финансовой) отчетности АО «ЗАВОД ПИРС» 

 

Результаты горизонтального анализа бухгалтерского баланса АО 

«ЗАВОД ПИРС» представлены в таблице 6. 

 

Таблица 6 – Горизонтальный анализ баланса АО «ЗАВОД ПИРС» 

 

Наименование показателя Значение 
в 2019 г. 

Значение 
в 2020 г. 

Значение 
в 2021 г. 

Изменение 
показателя, % 

с 2019 г. 
по 2020 

г. 

с 2020 г. 
по 2021 

г. 
Оборотные активы 288509 225985 288797 -28% 28% 
Основные средства 97505 169498 208679 74% 23% 
Дебиторская задолженность 145752 34703 79064 -319% 127% 
Денежные средства и 
денежные эквиваленты 8250 15518 29065 88% 87% 

Внеоборотные активы 174636 172177 216072 -1% 26% 
Итого актив 463145 398162 504868 -16% 27% 
Долгосрочные 
обязательства 2791 5537 5192 98% -7% 

Кредиторская 
задолженность 98401 102707 97380 4% -5% 

Краткосрочные 
обязательства 99778 104749 100137 5% -5% 

Нераспределенная прибыль 335317 245545 357307 -37% 46% 
Капитал и резервы 360576 287877 399539 -25% 39% 
Итого пассив 463145 398162 504868 -16% 27% 

 

Как видно из данных таблицы 6, в 2020 году произошло значительное 

изменение структуры активов – уменьшение дебиторской задолженности, 

увеличение основных средств и денежных средств. 
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2021 год относительно предыдущего периода показал рост активов, 

наибольший прирост произошел по показателю дебиторская задолженность 

(+127%). Это связано с увеличением объема продаж продукции клиентам с 

отсрочкой платежа. Еще одним следствием роста продаж явилось увеличение 

объема денежных средств. Прирост остался на уровне 2020 года и составил 

87%. 

Также наблюдается уменьшение долгосрочных и краткосрочных 

обязательств и кредиторской задолженности. Нераспределенная прибыль за 

последний отчетный год, в связи с ростом выручки в целом, увеличилась на 

46%, и, как следствие, увеличился уровня капитала и резервов на 39% по 

сравнению с предыдущим периодом. 

Результаты вертикального анализа бухгалтерского баланса 

представлены в таблице 7. 

 

Таблица 7 – Вертикальный анализ баланса АО «ЗАВОД ПИРС» 

 

Наименование 
показателя 

Значение показателя в 
2019 г. 

Значение показателя в 
2020 г. 

Значение показателя в 
2021 г. 

тыс. руб. удельный 
вес, % тыс. руб. удельный 

вес, % тыс. руб. удельный 
вес, % 

1 2 3 4 5 6 7 
Оборотные активы: 288509 62,29% 225985 56,76% 288797 57,20% 
Запасы 44208 9,55% 55403 13,91% 98075 19,43% 
Дебиторская 
задолженность 145752 31,47% 34703 8,72% 79064 15,66% 
Финансовые вложения 90130 19,46% 120083 30,16% 82080 16,26% 
Денежные средства и 
денежные эквиваленты 8250 1,78% 15518 3,90% 29065 5,76% 
Внеоборотные активы: 174636 37,71% 172177 43,24% 216072 42,80% 
Основные средства 97505 21,05% 169498 42,57% 208679 41,33% 
Итого актив 463145 100,00% 398162 100,00% 504868 100,00% 
Долгосрочные 
обязательства 2791 0,60% 5537 1,39% 5192 1,03% 
Краткосрочные 
обязательства: 99778 21,54% 104749 26,31% 100137 19,83% 
Кредиторская 
задолженность 98401 21,25% 102707 25,80% 97380 19,29% 
Капитал и резервы: 360576 77,85% 287877 72,30% 399539 79,14% 
Нераспределенная 
прибыль 335317 72,40% 245545 61,67% 357307 70,77% 
Итого пассив 463145 100,00% 398162 100,00% 504868 100,00% 
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По данным таблицы 7 видно, что наибольшую часть в структуре активов 

на протяжении всего рассматриваемого периода занимают оборотные активы. 

За 2019 год удельный вес этого показателя в общей структуре активов 

составил 62%, за 2020 год снизился до 57%, за 2021 год практически не 

изменился и составил также 57%. 

В 2019 году наибольшую долю в структуре оборотных активов занимала 

дебиторская задолженность, в 2020 году данный показатель уменьшился, 

максимальная доля оборотных активов стала приходиться на финансовые 

вложения – 30,16%. В 2021 году произошла реструктуризация оборотных 

активов, наибольшую долю стали занимать запасы – 19,43%. 

Основная часть внеоборотных активов приходится на основные 

средства. При этом данный показатель снизился за 2020 год по отношению к 

2019 году. Увеличение доли основных средств может говорить об увеличении 

вложений предприятия в производство и развитие долгосрочного потенциала. 

К основным средствам относят: здания, сооружения, оборудование, 

транспортные средства, инструмент и инвентарь. В 2021 год произошло 

увеличение основных средств в абсолютном выражении, но при этом его доля 

в общей структуре активов не увеличилась. 

Структура активов АО «ЗАВОД ПИРС» за 2021 год представлена на 

рисунке 3. 

 

 
 

Рисунок 3 – Структура активов АО «ЗАВОД ПИРС за 2020 г. 
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Анализ структуры пассивов продемонстрировал, что за весь 

рассматриваемый период наибольшую долю пассивов занимает показатель 

капитал и резервы. За 2019 г. доля этого показателя в балансе пассивов 

составляла 78%, за 2020 г. уменьшилась до 72%, за 2021 г. снова увеличилась 

до 79%. При этом в 2020 г. наблюдался рост по показателю краткосрочная 

задолженность, связанный с увеличением кредиторской задолженности, а 

именно увеличением суммы расчетов с разными дебиторами и кредиторами. 

В 2021 г. этот показатель снизился на 6%, к такому результату привело 

снижение кредиторской задолженности. Структура пассивов на 2020 г. АО 

«ЗАВОД ПИРС» представлена на рисунке 4. 

 

 
 

Рисунок 4 – Структура пассивов АО «ЗАВОД ПИРС за 2021 г. 
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Рисунок 5 – Динамика показателей баланса «АО ЗАВОД ПИРС» за 
2019-2021 гг. 

 
Таким образом, на рисунке 6 видно, что за рассматриваемый период 

значительно увеличились основные средства, запасы, дебиторская 

задолженность и денежные средства. В 2021 году произошло уменьшение 

финансовых вложений, это может свидетельствовать об увеличении вложений 

в активы, связанные с основной деятельностью предприятия. 

В таблице 8 представлены результаты вертикального анализа отчета о 

финансовых результатах. 

 
Таблица 8 – Вертикальный анализ отчета о финансовых результатах АО 
«ЗАВОД ПИРС» 
 

Наименование 
показателя 

Значение за 
2019 г. 

Значение за 
2020 г. 

Значение за 
2021 г. 

Вертикальный анализ 
2019 2020 2021 

Выручка 500915 425395 615130 100,00% 100,00% 100,00% 
Себестоимость 
продаж 308820 270448 362129 61,65% 63,58% 58,87% 

Валовая прибыль 
(убыток) 192095 154947 253001 38,35% 36,42% 41,13% 

Коммерческие 
расходы 21677 21349 22281 4,33% 5,02% 3,62% 

Управленческие 
расходы 76159 72074 82716 15,20% 16,94% 13,45% 

Прибыль от продаж 94259 61524 148004 18,82% 14,46% 24,10% 
Проценты к 
получению 3811 3748 4535 0,76% 0,88% 0,74% 

Прочие доходы 17690 10765 18417 3,53% 2,53% 3,00% 
Прочие расходы 20194 16719 30485 4,03% 3,93% 5,10% 
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Продолжение таблицы 8 
 

Наименование 
показателя 

Значение за 
2019 г. 

Значение за 
2020 г. 

Значение за 
2021 г. 

Вертикальный анализ 
2019 2020 2021 

Прибыль до 
налогообложения 95566 59318 140471 19,08% 13,94% 22,84% 

Прочее 20 97 151 0,00% 0,02% 0,00% 
Чистая прибыль 
(убыток) 75813 45945 111662 15,13% 10,8% 18,15 

 

Как видно из таблицы, основную долю доходов составляет прибыль от 

продаж. С 2019 до 2020 года происходило снижение долей валовой прибыли, 

прибыли от продаж, чистой прибыли, связанное со снижением выручки 

Значения долей данных показателей увеличились за период с 2020 по 2021 г. 

По результатам горизонтального и вертикального анализа можно 

отметить, что в 2020 году произошел экономический спад и ухудшение 

финансового положения, но 2021 г. характеризуется приростом показателей, 

характеризующих финансовую устойчивость предприятия. 

 

2.3 Анализ финансового состояния по методу финансовых 

коэффициентов 

 

Для анализа финансового состояния предприятия АО «ЗАВОД ПИРС» 

был использован коэффициентный метод, рассмотренный в главе 1. Анализ 

произведен на основании данных бухгалтерской (финансовой) отчетности 

организации, а именно бухгалтерского баланса и отчета о финансовом 

результате. По результатам анализа можно будет оценить платежеспособность 

предприятия и его финансовую устойчивость. Расчет производился по 

формулам, приведенным в таблице 1. Результаты расчета финансовых 

коэффициентов представлены в таблице 9. 
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Таблица 9 – Расчет финансовых коэффициентов по данным баланса АО 
«ЗАВОД ПИРС» 
 

Группа 
показателей Наименование коэффициента 

Значение в 
Норматив 2019 

г. 
2020 

г. 
2021 

г. 
1 2 3 4 5 6 

Ликвидность Коэффициент текущей 
ликвидности, формула 7 2,89 2,16 2,88 >2 

Коэффициент абсолютной  
ликвидности, формула 8 0,99 1,29 1,11 >0,2 

Коэффициент быстрой 
ликвидности, формула 9 2,48 1,66 1,95 >1 

Финансовая 
устойчивость 

Коэффициент автономии, 
формула 10 0,78 0,72 0,79 >0,5 

Коэффициент капитализации, 
формула 11 0,28 0,38 0,26 <0,7 

Коэффициент обеспеченности 
собственными оборотными 
средствами, формула 12 

0,64 0,51 0,64 >0,5 

Рентабельнос
ть 

Рентабельность активов (ROA), 
формула 13 0,16 0,12 0,22 >0 

 Рентабельность собственного 
капитала (ROE),  
формула 14 

0,21 0,16 0,28 >0 

Рентабельность продаж (ROS),  
формула 15 0,15 0,11 0,18 >0 

Деловая 
активность 

Коэффициент оборачиваемости 
дебиторской задолженности,  
формула 16 

3,78 4,71 10,81 Динамика 

Коэффициент оборачиваемости 
кредиторской задолженности, 
формула 17 

7,45 4,23 6,15 Динамика 

Коэффициент оборачиваемости 
запасов, формула 18 12,26 8,54 8,02 Динамика 

 

Первый коэффициент, рассчитанный в ходе проведения 

коэффициентного анализа в группе коэффициентов ликвидности – 

коэффициент текущей ликвидности, значение которого за каждый 

исследуемый год превышает нормативное значение. При этом, по итогам 2020 

года данный коэффициент значительно снизился до 2,16 и приблизился к 

пороговому значению, а в 2021 году снова увеличился до уровня 2019 года. 

Это говорит о том, что исследуемое предприятие имеет хороший уровень 

текущей ликвидности. 
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Коэффициент абсолютной ликвидности также превышает нормативное 

значение, наблюдается его снижение в 2019 году с последующим повышением 

в 2020 г и небольшим снижением в 2021 г. Данный показатель свидетельствует 

о высокой платежеспособности организации, его значение за 2021 год 

составило 1,11. 

Коэффициент быстрой ликвидности в рассматриваемом периоде 

остается выше норматива несмотря на резкое снижение по итогам 2020 года. 

В 2021 году данный показатель улучшился и имеет значение 1,95. 

Снижение коэффициентов группы ликвидности в 2020 году говорит о 

том, что уровень платежеспособности снижался высокими темпами. За 2021 

год показатели текущей и быстрой ликвидности улучшились. График, 

отображающий динамику значений коэффициентов ликвидности представлен 

на рисунке 6. 

 

 
 

Рисунок 6 – Динамика коэффициентов ликвидности АО «ЗАВОД 
ПИРС» за 2019-2021 гг. 
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В группе финансовой устойчивости производился расчет трех 

коэффициентов. Коэффициент автономии за 2021 год составил 0,79, при 

нормативном значении более 0,5. Данный коэффициент отражает зависимость 

организации от кредиторов. В соответствии с данным значением, можно 

считать, что предприятие автономно.  

Коэффициент капитализации составляет 0,26, данный показатель 

говорит о невысоком уровне капитализации, что положительно сказывается на 

финансовой устойчивости. 

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 

снижался на протяжении двух лет, в 2020 году его уровень практически достиг 

порогового уровня нормативного значения. Это произошло в связи со 

снижением уровня оборотных средств относительно уровня оборотных 

активов. В 2021 году показатель снова увеличился и достиг значения 0,64. 

Все три коэффициента свидетельствуют о том, что финансовое 

состояние предприятия устойчиво, при этом наблюдалась отрицательная 

динамика в 2020 году, после чего показатели улучшились. Наглядно динамика 

показателей отражена на графике на рисунке 7. 

 

 
 

Рисунок 7 – Динамика коэффициентов финансовой устойчивости АО 
«ЗАВОД ПИРС» за 2019-2021 гг. 

 

0
0,2
0,4
0,6
0,8

1

2019 2020 2021

Коэффициент автономии
Коэффициент капитализации
Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами



41 

Показатель рентабельности активов отражает эффективность 

использования активов организации для генерации выручки. Данный 

показатель за весь рассматриваемый период остается выше нормативного 

значения, при этом снижался в 2020 году до 0,12 с дальнейшим увеличением 

в 2021 году до 0,22. 

Расчет коэффициента рентабельности собственного капитала 

производится по формуле 13. Его значение за период 2019-2020 г. резко 

снизилось с 0,21 до 0,16, в 2021 году увеличилось до 0,28. Данный показатель 

отражает эффективное использование капитала, нормативное значение – 

больше нуля. 

Значение коэффициента рентабельности продаж отражает, какую сумму 

прибыли получает предприятие с каждого рубля выручки. В соответствии с 

полученными значениями (более нуля), продажи являются рентабельными за 

весь рассматриваемый период, при этом в 2021 году показатели значительно 

улучшились. 

Динамика коэффициентов рентабельности представлена на рисунке 8. 

 

 
 

Рисунок 8 – Динамика коэффициентов рентабельности АО «ЗАВОД ПИРС» 
за 2019-2021 гг. 
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В соответствии со значениями рассчитанных коэффициентов 

рентабельности, можно говорить о том, что деятельность предприятия 

рентабельна. Все показатели превышают нормативное значение, имели 

направление снижения в 2020 г., а в 2021 г. имеют положительную динамику 

и превзошли показатели 2019 г. 

Далее следует расчет коэффициентов деловой активности. 

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности за 2019 г. 

составлял 3,78, в 2020 г. увеличился до 4,71, в 2021 г. возрос до 10,81. Он 

показывает, сколько раз за год компания получила от клиентов оплату в 

размере среднего остатка задолженности. Полученные значения 

свидетельствуют о повышении эффективности работы с покупателями в части 

взыскания дебиторской задолженности за весь рассматриваемый период. 

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности отражает 

скорость погашения организацией своей задолженности перед другими 

компаниями. Полученные по результатам расчета показатели говорят о том, 

что скорость погашения кредиторской задолженности уменьшалась в течение 

двух лет. Так, за 2019 г. этот показатель составил 7,45, за 2020 г. - 4,23. 

Снижение оборачиваемости может говорить, как о проблемах с оплатой 

счетов, так и о заключении договоренностей с поставщиками о более 

длительной отсрочке оплаты поставленного товара, соответственно появления 

возможности выгодно распорядиться денежными ресурсами до наступления 

даты оплаты. В данном случае можно убедиться, что предприятие размещает 

свободные средства на короткие сроки по строке 1240 бухгалтерского баланса 

Финансовые вложения. В 2021 г. значение коэффициента оборачиваемости 

выросло до 6,15. 

Коэффициент оборачиваемости запасов отражает, сколько раз в среднем 

продаются запасы организации за отчетный год. За 2019 г. значение данного 

коэффициента составило 12,26, за 2020 г. - 8,54, за 2021 г. – 8,02. 

Отрицательная динамика этого значения может говорить о накоплении 
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излишних запасов и неэффективном управлением складом. Динамика 

значений коэффициентов деловой активности представлена на рисунке 9.  
 

 
 

Рисунок 9 – Динамика коэффициентов деловой активности АО «ЗАВОД 
ПИРС» за 2019-2021 гг. 
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− значения коэффициентов оборачиваемости дебиторской и 

кредиторской задолженности значительно увеличились в 2021 году 

относительно 2020 года. Чем выше значение коэффициента, тем 

эффективнее деловая политика предприятия, соответственно можно 

утверждать, что деловая политика АО «ЗАВОД ПИРС» эффективна в 

рамках работы с дебиторской и кредиторской задолженностью; 

− коэффициент оборачиваемости запасов снижается на протяжении 

всего рассматриваемого периода, это может говорит о неэффективном 

управлении запасами.  

Подводя итоги по главе 2, можно сказать, что в 2020 году множество 

показателей финансовой устойчивости АО «ЗАВОД ПИРС» имели 

отрицательную динамику и свидетельствовали об ухудшении финансового 

положения. Это можно объяснить тем, что 2020 год прошел под знаком 

пандемии, ударил практически по всем сегментам российского бизнеса.  

Производственные предприятия оказались особенно уязвимы перед 

кризисом, вызванным коронавирусом, в силу того, что основная часть 

сотрудников занята непосредственно на производстве, и работу зачастую 

трудно или нельзя выполнять удаленно.  

Кроме того, учитывая специфику отрасли, не всегда в принципе 

возможно обеспечить социальную дистанцию на рабочих местах на 

производственных предприятиях, складах, в логистике. 

АО «ЗАВОД ПИРС» было вынуждено приостановить производство 

продукции в период с 30 марта по 30 апреля 2020 года в связи с объявлением 

президентом РФ нерабочих дней. Работу в удаленном режиме продолжил 

только отдел планирования и маркетинга. 

В мае завод восстановил работу в обычном режиме, но влияние простоя, 

а также глобального кризиса, не могло не сказаться на годовых показателях 

финансовой деятельности предприятия. 

В 2021 году наблюдалось значительное колебание цен на рынке 

металлопроката, в связи с чем было принято решение произвести закупку 
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крупной партии материалов для фиксации цен на продукцию. Таким образом 

была обеспечена стабильность в ценообразовании и отсутствие дефицита 

материалов, но отрицательно повлияло на значение коэффициента 

оборачиваемости запасов и на финансовую устойчивость предприятия. 

Несмотря на это, на протяжении 2021 года наблюдался рост продаж, выручки 

и прибыли, финансовое состояние предприятия существенно улучшилось. 

По результатам анализа финансового положения организации можно 

сделать вывод, что АО «ЗАВОД ПИРС» имеет высокую ликвидность, 

платежеспособность и финансовую устойчивость. 

 



46 

Глава 3 Разработка мероприятий по улучшению финансового 

состояния предприятия АО «ЗАВОД ПИРС» 

 

3.1 Мероприятия по улучшению показателей финансового 

состояния АО «ЗАВОД ПИРС» 

 

Изучение и обобщение информации, полученной в ходе анализа 

финансового положения предприятия АО «ЗАВОД ПИРС» позволяет 

выделить отрицательные моменты, которые ухудшают показатели 

финансовой устойчивости, рисунок 10. 

 

 
 

Рисунок 10 – Основные негативные тенденции финансового состояния 
АО «ЗАВОД ПИРС» 
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− повышение производительности труда; 

− экономия операционных затрат на производство; 

− снижение затрат на сырье; 

− сокращение технологических потерь и брака; 

− оптимизация производственных процессов. 

Анализ организации процессов на АО «ЗАВОД ПИРС» показал, что 

производственный персонал периодически привлекается к работе в выходные 

и праздничные дни, в связи с чем возникает необходимость оплаты работы 

данным сотрудникам в двойном размере, что негативно сказывается на 

себестоимости продукции. Таким образом, в качестве мероприятия по 

снижению себестоимости продукции предлагается оптимизация 

производственного процесса в части планирования рабочего графика, а 

именно минимизация привлечения к работе сотрудников в выходные дни, и, 

как следствие, снижение себестоимости продаж. 

Оптимизация производственных запасов позволит ускорить 

оборачиваемость активов, минимизировать излишки запасов, которые 

увеличивают издержки и замораживают денежные средства, уменьшая 

показатели ликвидности. Также целью оптимизации является снижение затрат 

на хранение материалов и снижения риска их порчи [13]. 

Как видно из бухгалтерской (финансовой) отчетности предприятия, 

основная часть запасов приходится на материалы (79703 тыс. руб. из 98075 

тыс. руб.).  

Вся продукция на предприятии производится только по 

предварительному заказу покупателей, поэтому для бесперебойной работы не 

требуется поддержание большого объема материалов. В случае крупного 

заказа, материалы приобретаются после согласования условий с клиентом, 

соответственно в договоре поставки продукции указываются сроки 

изготовления с учетом времени, необходимого для закупки сырья. 

Как говорилось в главе 2, в 2021 году была произведена закупка 

металлопроката в виде страхового запаса связи с высоким ростом и 
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нестабильностью цен. По данным портала «Металлоснабжение и сбыт», 

весной 2022 года после значительного роста наблюдается резкое снижение цен 

на металл [6]. Данное снижение продиктовано упавшим спросом в связи с 

экономическими трудностями, выжидательной политикой потребителя, а 

также с требованием Минпромторга о снижении цен [7]. По прогнозам в связи 

с планами правительства регулировать наценки на металл данная тенденция 

будет сохраняться в среднесрочной перспективе [3], в связи с чем предлагается 

приостановить закупки новых материалов и произвести расходование 

страхового запаса. 

Данное мероприятие позволит не только увеличить коэффициент 

оборачиваемости запасов, но и снизить себестоимость продукции, так как 

хранение запасов требует дополнительных расходов – зарплата складским 

работникам, обслуживание складских помещений и оборудования. 

Итак, в заключение данного подраздела можно отметить, что для 

улучшения финансового состояния предприятия требуется проведение таких 

мероприятий, как снижение себестоимости продаж путем оптимизации 

производственного процесса в части планирования рабочего графика, а также 

оптимизация уровня материальных запасов. 

 

3.2 Оценка эффективности предложенных мероприятий 

 

Для оценки эффективности мероприятия по снижению себестоимости 

продукции необходимо определить сумму издержек на оплату труда в 

выходные и праздничные дни в 2021 году. 

Анализ кадровых документов показал, что в 2021 году к работе в 

выходные дни привлекались 32 человека, общее количество выходных дней, в 

которые осуществлялась работа – 24 дня за календарный год. В таблице 10 

представлен результат расчета оплаты труда сотрудников в выходные дни в 

2021 году. 
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Таблица 10 – Расчет оплаты труда сотрудников за работу в выходные дни в 
2021 г. 

 

Наименование Количество/ставка 
Количество человек 32 
Количество часов работы в выходные и праздничные дни 192 
Часовая ставка, руб. 135 
Коэффициент за работу в выходные и праздничные дни 2 
Премия 100% 
Страховые взносы 30% 
Итого 4313088 

 

По результатам таблицы 10 видно, что за 2021 год издержки по оплате 

труда персонала за работу в выходные и праздничные дни составили 4313 тыс. 

руб. Данных издержек можно избежать при минимизации привлечения к 

работе сотрудников нерабочие дни. Для этого предлагается провести 

оптимизацию рабочего процесса в рамках планирования сроков производства, 

а именно улучшить координацию и сотрудничество между подразделениями 

– отделом планирования и маркетинга, отделом по общим вопросам и 

основным производством. Сроки запуска в производство и дату сдачи 

готового заказа устанавливает отдел планирования и маркетинга на основании 

данных о загруженности производства и сроках поставки материалов, 

информацию о которых получает от отдела по общим вопросам. Планы на 

день между рабочими распределяет директор по производству. Как показал 

результат наблюдения и анкетирования на предприятии, на данный момент 

координация между подразделениями недостаточна. Для оптимизации 

необходимо добиться лучшего взаимодействия между всеми тремя отделами. 

На данный момент на предприятии на стадии внедрения с 2020 года 

находится автоматизированный сервис «Битрикс24», который совмещает в 

себе ряд функций: 

− CRM для работы с клиентами; 

− онлайн-офис; 

− задачи, проекты и др. 
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В настоящее время уже запущена работа этого сервиса в части CRM – 

ведение клиентской базы, оформление коммерческих предложений и счетов 

на оплату. Для решения проблемы координации необходимо расширить 

практический функционал для автоматизации такого бизнес-процесса, как 

взаимодействие между подразделениями. Это позволит регламентировать 

рабочий процесс и четко распределить ответственность за принятие тех или 

иных решений, касающихся планирования сроков и планов производства, 

благодаря чему будет достигнута оптимизация рабочего процесса в рамках 

планирования сроков. Если предположить, что в 2022 году останутся 

неизменными все показатели кроме себестоимости продаж, то можно оценить 

экономический эффект от предлагаемого мероприятия. Так как сервис 

«Битрикс24» уже внедрен, дополнительных затрат оптимизация не принесет. 

Обучение работе в программе входит в пакет услуг поставщика. 

Расчет прогнозного значения чистой прибыли за 2022 год представлен в 

таблице 11. 

 
Таблица 11 – Расчет прогнозного значения чистой прибыли за 2022 г. 
 

Показатель Прогнозное значение, 
тыс. руб 

Себестоимость 362129 - 4313 = 357816 
Прибыль до налогообложения 140471 + 4313 = 144784 
Чистая прибыль 144784 - 20% = 120653 

 

Таким образом, чистая прибыль за 2022 год составит 120653 тыс. руб., 

что на 8991 тыс. руб. выше показателя 2021 года. 

В связи с увеличением чистой прибыли изменится значение показателей 

коэффициентов рентабельности. Прогнозируемые показатели представлены в 

таблице 12. 
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Таблица 12 – Прогнозируемые показатели коэффициентов рентабельности 

 

Наименование коэффициента Факт 
2019 

Факт 
2020 

Факт 
2021 

Прогноз 
2022 

Нормати
в 

Рентабельность активов 
(ROA), формула 13 0,16 0,12 0,22 0,24 >2 

Рентабельность собственного 
капитала (ROE), формула 14 0,21 0,16 0,28 0,30 >0,2 

Рентабельность продаж (ROS), 
формула 15 

0,15 0,11 0,18 0,20 >1 

 

Все рассчитанные коэффициенты рентабельности увеличились, что 

говорит о повышении рентабельности деятельности предприятия и об 

улучшении его финансового положения. 

Получение прибыли является основной целью деятельности АО 

«ЗАВОД ПИРС», поэтому можно говорить о том, что предлагаемое 

мероприятие эффективно. 

Для оценки эффективности оптимизации уровня материальных запасов, 

нужно определить значение показателя материалов, необходимое для 

улучшения показателей финансовой устойчивости. На основании данных, 

полученных при анализе бухгалтерской (финансовой) отчетности, можно 

составить диаграмму (рисунок 11), на которой наглядно видно увеличение 

объемов материалов в составе запасов на предприятии и снижение 

коэффициента оборачиваемости запасов. 
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Рисунок 11 – Динамика величины материалов и коэффициента 
оборачиваемости запасов 

 
Самым высоким за рассматриваемый период данный коэффициент был 

в 2019 году, в этот период материалы закупались только для выполнения 

текущих запасов с минимальной долей складского запаса. Далее показатель 

коэффициента снижался в связи с увеличением объема запасов. Поэтому для 

определения целевого объема материалов можно взять показатель 2019 года. 

Значение показателя Материалы в 2019 году – 31315 тыс. руб., что составляет 

6% от выручки за данный период. Соответственно, целевой объем 

материальных запасов за 2022 г. – 6% от выручки за 2022 г., и, если 

предположить, что выручка не изменится сравнительно с 2021 годом, он 

составит 36900 тыс. руб. 

Также если предположить, что за период 2022-2023 гг. не изменятся 

такие показатели, как выручка и величина запасов за исключением 

материалов, можно рассчитать прогнозное значение коэффициента 

оборачиваемости запасов и оценить его динамику (таблица 13). 
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Таблица 13 – Прогнозируемые показатели коэффициента оборачиваемости 
запасов 

 
Наименование показателя Факт 2021 План 2022 План 2023 

Материалы 79703 36900 36900 
Запасы 98075 55272 55272 
Средняя величина запасов 76739 76674 55272 
Выручка 615130 615130 615130 
Коэффициент оборачиваемости запасов 8,02 8,02 11,13 

 

Из данных таблицы 13 видно, что необходимый результат будет 

достигнут за 2 года, коэффициент оборачиваемости запасов начнет расти, 

финансовое положение предприятия улучшится. 

Помимо этого, снизится себестоимость продаж в связи с уменьшением 

расходов на хранение сырья. 

Расходование страхового запаса сырья повлечет за собой 

высвобождение денежных средств, которые можно использовать для 

расширения производства (покупка оборудования, развитие новых 

направлений) или инвестировать для получения прибыли. Размер 

высвобожденных средств составит 42803 тыс. руб. 

В связи с увеличением объема свободных денежных средств изменится 

значение показателей ликвидности. Прогнозируемые показатели 

представлены в таблице 14. 

 
Таблица 14 – Прогнозируемые показатели коэффициентов ликвидности 

 

Наименование коэффициента Факт 
2019 

Факт 
2020 

Факт 
2021 

Прогноз 
2022 Норматив 

Коэффициент абсолютной 
ликвидности, формула 7 2,89 2,16 2,88 2,88 >2 

Коэффициент абсолютной 
ликвидности, формула 8 0,99 1,29 1,11 1,54 >0,2 

Коэффициент быстрой 
ликвидности, формула 9 2,48 1,66 1,95 2,39 >1 

 

По данным таблицы 14 видно, что коэффициент абсолютной 

ликвидности не изменился, так как в его расчете участвует показатель 
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Оборотные активы, который при расходовании запасов останется 

неизменным, поменяется лишь структура оборотных активов. Значительно 

увеличатся значения коэффициентов абсолютной ликвидности – с 1,11 до 1,54, 

и быстрой ликвидности – с 1,95 до 2,39. Данные изменения положительно 

сказываются на финансовой устойчивости предприятия. 

Далее, учитывая консервативную инвестиционную политику 

предприятия, предлагается вложить высвобожденные денежные средства на 

банковский депозит. 

По данным официального сайта Сбербанка, ставка по депозиту с правом 

досрочного расторжения сроком от 31 дня составляет от 5,3% годовых [14]. 

Расчет дохода от размещения денежных средств в депозит представлен 

в таблице 15. 

 

Таблица 15 – Расчет дохода от размещения денежных средств в депозит  

 

Высвобожденные 
средства, тыс. руб. 

Процентная 
ставка, % 

Сумма дохода 
за 31 день, тыс. 

руб. 

Сумма дохода за 1 год, 
тыс. руб. 

42803 5,3 193 2269 
 

Расчет показал, что размещение средств в банковский депозит позволит 

получить доход в сумме 193 тыс. руб. за месяц и 2269 тыс. руб. за год. При 

этом депозит можно отозвать в любое время, так как условия договора это 

позволяют, что в случае необходимости даст возможность воспользоваться 

этими средствами. 

Таким образом, можно сказать, что конечная цель ускорения 

оборачиваемости запасов состоит в высвобождении замороженных денежных 

средств. Благодаря этому, значительно увеличатся показатели ликвидности, 

что положительно скажется на финансовой устойчивости предприятия. 

Свободные денежные средства можно использовать для получения 

дополнительного дохода – размещение в депозит даст 2269 тыс. руб. чистой 
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прибыли за год. Также высвобожденные средства можно использовать для 

инвестирования в развитие бизнеса, пополнение оборотных средств. 

В третьей главе определены основные негативные тенденции, которые 

могут привести к ухудшению финансового положения АО «ЗАВОД ПИРС» – 

это увеличение себестоимости продаж и накопление избыточного объема 

материалов. 

Для минимизации рисков ухудшения финансового состояния и 

повышения эффективности деятельности предложено: 

− провести оптимизацию производственного процесса в части 

планирования рабочего графика, а именно минимизацию привлечения к 

работе сотрудников в выходные дни, и, как следствие, снижение 

себестоимости продаж; 

− оптимизировать материальные запасы. 

Расчет прогнозных значений показателей, зависящих от величины 

себестоимости и запасов показал, что: 

− увеличится чистая прибыль и показатели рентабельности; 

− увеличится объем денежных средств и улучшатся показатели 

ликвидности. 

Из вышеизложенного можно утверждать, что оба предложенных 

мероприятия эффективны, их внедрение благотворно отразится на 

финансовом результате деятельности АО «ЗАВОД ПИРС» и улучшит его 

финансовое положение.
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Заключение 

 

Целью исследования являлось проведение анализа финансового 

состояния предприятия АО «ЗАВОД ПИРС» и разработка мероприятий по его 

улучшению. Для выполнения этой цели были выполнены все поставленные 

задачи. 

В первой главе бакалаврской работы были рассмотрены и изучены 

теоретические аспекты анализа финансового состояния предприятия. Среди 

множества методов определены наиболее доступные и эффективные методы 

анализа – горизонтальный, вертикальный анализ и анализ финансовых 

коэффициентов, изучена информационная база для анализа финансового 

состояния – формы бухгалтерской (финансовой) отчетности.  

Во второй главе приведена технико-экономическая характеристика 

предприятия АО «ЗАВОД ПИРС», проведен анализ и оценка его финансового 

положения при помощи таких методов как технико-экономический анализ, 

вертикальный и горизонтальный анализ, анализ финансовых коэффициентов. 

Результаты проведенных исследований показали, что финансовое состояние 

предприятия находится на хорошем уровне, но имеет две негативные 

тенденции – увеличение себестоимости продаж и уменьшение коэффициента 

оборачиваемости запасов, что говорит о неэффективном управлении запасами. 

В третьей главе предложены мероприятия по улучшению финансового 

состояния – оптимизация производственного процесса в части планирования 

рабочего графика в целях снижения себестоимости продаж и оптимизация 

объема запасов, а также оценена эффективность предложенных мероприятий. 

В результате данной оценки выявлено, что рекомендованные способы 

улучшения финансового состояния эффективны и рекомендуются к 

реализации в практической деятельности предприятия АО «ЗАВОД ПИРС» 

для повышения финансовой устойчивости, увеличения чистой прибыли и 

общего финансового результата. 



57 

Список используемых источников 
 

1. Анализ финансовой отчетности : учебное пособие / автор 

составитель М. Ф. Тяпкина. – Иркутск : Иркутский ГАУ, 2019. – 117 с. – Текст 

: электронный // Лань : электронно-библиотечная система. – URL: 

https://e.lanbook.com/book/133386 (дата обращения: 03.05.2022). – Режим 

доступа: для авториз. пользователей. 

2. Анущенкова, К. А. Финансово-экономический анализ. 2-е изд. : 

учебное пособие / К. А. Анущенкова, В. Ю. Анущенкова. – Москва : Дашков 

и К, Ай Пи Эр Медиа, 2012. – 256 c. – ISBN 978-5-394-01649-3. – Текст : 

электронный // Электронно-библиотечная система IPR BOOKS : [сайт]. – URL: 

https://www.iprbookshop.ru/5990.html (дата обращения: 15.05.2022). – Режим 

доступа: для авторизир. пользователей. 

3. Власти предложили ввод ограничений для наценок на 

стройматериалы и металл : // РБК. [Электронный ресурс]. 2022. URL: 

https://www.rbc.ru/business/24/05/2022/628659109a7947f6b0158537 (дата 

обращения: 03.06.2022). – Режим доступа: свободный. 

4. Гиляровская, Л. Т. Анализ и оценка финансовой устойчивости 

коммерческих организаций : учебное пособие для студентов вузов, 

обучающихся по специальностям 080109 «Бухгалтерский учет, анализ и 

аудит», 080105 «Финансы и кредит» / Л. Т. Гиляровская, А. В. Ендовицкая. – 

Москва : ЮНИТИ-ДАНА, 2017. – 159 c. – ISBN 5-238-01074-5. – Текст : 

электронный // Электронно-библиотечная система IPR BOOKS : [сайт]. – URL: 

https://www.iprbookshop.ru/74876.html (дата обращения: 08.05.2022). – Режим 

доступа: для авторизир. пользователей. 

5. Гребенников, А.А. Пути снижения себестоимости продукции : // 

Справочник экономиста. [Электронный ресурс]. 2018. URL: 

https://www.profiz.ru/se/6_2018/snijaem_stoimost/ (дата обращения: 03.06.2022). 

– Режим доступа: свободный 

https://www.rbc.ru/business/24/05/2022/628659109a7947f6b0158537


58 

6. Динамика цен : // Металлоснабжение и сбыт. [Электронный 

ресурс]. 2022. URL: https://www.metalinfo.ru/ru/metalmarket/statistics/ (дата 

обращения: 03.06.2022). – Режим доступа: свободный. 

7. Замглавы Минпромторга потребовал от металлургов снизить цены 

: // РБК. [Электронный ресурс]. 2022. URL: 

https://www.rbc.ru/business/12/03/2022/622ccdf69a794753a7deb243/ (дата 

обращения: 03.06.2022). – Режим доступа: свободный. 

8. Илышева, Н. Н. Анализ финансовой отчетности : учебное пособие 

для студентов вузов, обучающихся по специальности 080109 «Бухгалтерский 

учет, анализ и аудит», 080105 «Финансы и кредит» / Н. Н. Илышева, С. И. 

Крылов. – Москва : ЮНИТИ-ДАНА, 2017. – 240 c. – ISBN 978-5-238-01253-7. 

– Текст : электронный // Электронно-библиотечная система IPR BOOKS : 

[сайт]. – URL: https://www.iprbookshop.ru/71208.html (дата обращения: 

15.05.2022). – Режим доступа: для авторизир. пользователей. 

9. Интеллектуальный потенциал вузов – на развитие 

Дальневосточного региона России и стран АТР: Материалы ХХI 

международной научно-практической конференции студентов, аспирантов и 

молодых ученых 17–19 апреля 2019 г. : материалы конференции : в 5 томах / 

под редакцией Т. В. Терентьевой. – Владивосток : ВГУЭС, 2019 – Том 2  – 

2019. – 372 с. – ISBN 978-5-9736-0569-8. – Текст : электронный // Лань : 

электронно-библиотечная система. – URL: https://e.lanbook.com/book/161477 

(дата обращения: 20.05.2022). – Режим доступа: для авториз. пользователей. 

10. Когденко, В. Г. Краткосрочная и долгосрочная финансовая 

политика : учебное пособие для студентов вузов, обучающихся по 

специальностям «Финансы и кредит», «Бухгалтерский учет, анализ и аудит», 

«Мировая экономика», «Налоги и налогообложение» / В. Г. Когденко, М. В. 

Мельник, И. Л. Быковников. – Москва : ЮНИТИ-ДАНА, 2017. – 479 c. – ISBN 

978-5-238-01690-0. – Текст : электронный // Электронно-библиотечная 

система IPR BOOKS : [сайт]. – URL: https://www.iprbookshop.ru/71215.html 

(дата обращения: 20.05.2022). – Режим доступа: для авторизир. пользователей. 

https://www.metalinfo.ru/ru/metalmarket/statistics/
https://www.rbc.ru/business/12/03/2022/622ccdf69a794753a7deb243/


59 

11. Крылов, С. И. Финансовый анализ : учебное пособие / С. И. 

Крылов. – Екатеринбург : Уральский федеральный университет, ЭБС АСВ, 

2016. – 160 c. – ISBN 978-5-7996-1614-4. – Текст : электронный // Электронно-

библиотечная система IPR BOOKS : [сайт]. – URL: 

https://www.iprbookshop.ru/68507.html (дата обращения: 03.05.2022). – Режим 

доступа: для авторизир. пользователей. 

12. Методы финансового анализа для оценки состояния предприятий 

/ Е.И. Воробьева, О.Г. Блажевич, Н.А. Кирильчук, Н.С. Сафонова // Научный 

вестник: финансы, банки, инвестиции. – 2016. – № 2. – С. 5-13. – ISSN 2312-

5330. – Текст : электронный // Лань : электронно-библиотечная система. – 

URL: https://e.lanbook.com/journal/issue/300764 (дата обращения: 05.05.2022). – 

Режим доступа: для авториз. пользователей. 

13. Оптимизация запасов (Reserve optimization) : // Энциклопедия по 

бизнес-анализу. [Электронный ресурс]. 2022. URL: 

https://wiki.loginom.ru/articles/reserve-optimization.html/ (дата обращения: 

27.05.2022). – Режим доступа: свободный. 

14. Официальный сайт Сбербанка. Депозит «Отзываемый». 

[Электронный ресурс]. 2022. URL: https://www.sberbank.ru/ru/legal/assets/otz 

(дата обращения: 03.06.2022). – Режим доступа: свободный 

15. Официальный сайт ФНС. [Электронный ресурс]. 2021. URL: 

https://www.nalog.gov.ru/rn77/news/activities_fts/9809967/ (дата обращения: 

20.05.2022). – Режим доступа: свободный. 

16. Стовбыра, Т. В. Финансово-управленческий анализ : учебно-

методическое пособие / Т. В. Стовбыра. – Оренбург : ОГПУ, 2020. – 146 с. – 

Текст : электронный // Лань : электронно-библиотечная система. – URL: 

https://e.lanbook.com/book/159077 (дата обращения: 27.05.2022). – Режим 

доступа: для авториз. пользователей. 

17. Теплякова Н. А. Финансы и финансовый рынок : учебное пособие 

/ Н. А. Теплякова. – Минск: Тетралит, 2015. – 240 с 

https://wiki.loginom.ru/articles/reserve-optimization.html
https://www.sberbank.ru/ru/legal/assets/otz
https://www.nalog.gov.ru/rn77/news/activities_fts/9809967/


60 

18. Успенская, И. Н. Финансовый анализ : учебное пособие / И. Н. 

Успенская, Н. М. Русин. – Москва : Московский гуманитарный университет, 

2017. – 248 c. – ISBN 978-5-906912-96-1. – Текст : электронный // Электронно-

библиотечная система IPR BOOKS : [сайт]. – URL: 

https://www.iprbookshop.ru/74747.html (дата обращения: 22.05.2022). – Режим 

доступа: для авторизир. пользователей. 

19. Устав АО «ЗАВОД ПИРС». Машинопись. Выборг, 2019. 20 с. 

20. Учет и анализ : учебное пособие / Н. Н. Бондина, И. А. Бондин, Т. 

В. Зубкова [и др.]. – Пенза : ПГАУ, [б. г.]. – Часть 2  – 2015. – 396 с. – Текст : 

электронный // Лань : электронно-библиотечная система. – URL: 

https://e.lanbook.com/book/142111 (дата обращения: 27.05.2022). – Режим 

доступа: для авториз. пользователей. 

21. Ханмагомедов, С. Г. Финансовый анализ деятельности 

предприятий АПК : учебное пособие / С. Г. Ханмагомедов. – Махачкала : 

ДагГАУ имени М.М.Джамбулатова, 2019. – 368 с. – Текст : электронный // 

Лань : электронно-библиотечная система. – URL: 

https://e.lanbook.com/book/116280 (дата обращения: 22.05.2022). – Режим 

доступа: для авториз. пользователей. 

22. Benjamin Graham. The Interpretation of Financial Statements. Harper 

Business; First Edition Thus, 1998. 144 p. 

23. Leopold A. Bernstein. Financial Statement Analysis: Theory, 

Application, and Interpretation.  Richard D Irwin; 5th edition, 1992. 1075 p. 

24. Margaret May. Transforming the Finance Function. Financial Times 

Prentice Hall; 2Rev e. Edition, 2002. 238 p. 

25. Peter Atrill, Eddie McLaney. Accounting and Finance for Non-

Specialists. Trans-Atlantic Publications, Inc.; 10th edition, 2017. 616 p. 

26. Richard A. Brealey, Stewart C. Myers, Franklin Allen. Principles 

Corporate Finance. McGraw-Hill / Irwin; 9th edition, 2007. 1043 p. 

  

https://www.amazon.com/Benjamin-Graham/e/B000APZXBQ/ref=dp_byline_cont_book_1
https://www.amazon.com/s/ref=dp_byline_sr_book_2?ie=UTF8&field-author=Eddie+McLaney&text=Eddie+McLaney&sort=relevancerank&search-alias=books


61 

Приложение А 

Организационная структура АО «ЗАВОД ПИРС» 

 

 
Рисунок А.1 – Организационная структура АО «ЗАВОД ПИРС» 
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Приложение Б 

Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за период 
2019-2021 гг. 

 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг   
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Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 



65 
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Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг  
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Продолжение приложения Б 

 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 

 



76 

Продолжение приложения Б 

 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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период 2019-2021 гг 
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Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 



80 

Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 
период 2019-2021 гг 
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Продолжение приложения Б 

 

 
Рисунок Б.1 – Бухгалтерская (финансовая) отчетность АО «ЗАВОД ПИРС» за 

период 2019-2021 гг 
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