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ПРЕДИСЛОВИЕ

Экономическая теория… является ско-

рее методом, чем учением, интеллектуаль-

ным инструментом, техникой мышления, 

помогая тому, кто владеет ею, приходить 

к правильным заключениям.

Дж. М. Кейнс

Известный ученый XIX века А. Маршалл считал, что «…экономи-

ческая наука изучает нормальную жизнедеятельность человеческого 

общества». И в начале XXI в. это определение, на наш взгляд, по-пре-

жнему справедливо. Экономика — это часть повседневной жизни лю-

дей. Мы принимаем ежедневное участие в экономической деятельнос-

ти, живем в экономической среде.

Так ли необходимо изучение экономической теории? Опыт все-

мирной истории свидетельствует, что при всех своих промахах, ошиб-

ках и заблуждениях экономическая наука оказывает неоценимую ус-

лугу обществу.

Какую бы специальность каждый из вас ни избрал, в первую оче-

редь вы являетесь полноправными гражданами нашей страны. Если вы 

хотите быть хорошо информированными, иметь активную обществен-

ную позицию, следует разбираться в основах экономики, поскольку 

большинство политических проблем имеют те или иные существен-

ные экономические аспекты. Какой уровень налогов для страны явля-

ется оптимальным? Как можно повысить уровень жизни в стране? Как 

добиться снижения темпов инфляции?

Овладение экономическим учением позволяет также разбираться 

и в повседневной реальности, которую мы наблюдаем вокруг нас. Как 

потратить свои ограниченные средства для достижения максимальной 

степени удовлетворения потребностей? Как защитить себя от обесце-

нивания денег? Что выгоднее: купить машину или брать ее напрокат? 

Какие профессии более востребованы на рынке труда?

Понимание основных экономических взаимосвязей в области фи-

нансовой и денежной политики помогает принимать более обосно-

ванные решения, связанные с личными инвестициями. Вкладывать 

свободные средства в банк или акции крупных компаний? В какой ва-

люте хранить сбережения?

Для предпринимательской деятельности умение использовать инс-

трументы экономики имеет жизненно важное значение. Понимание 

механизма функционирования экономической системы, представление 

о возможностях применения в бизнесе новых технологий позволяют 
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успешно адаптироваться в условиях динамичной и сложной внешней 

среды, повысить эффективность деятельности.

Цель учебного пособия – помочь читателям овладеть основными 

положениями, необходимыми для понимания проблем и объяснения 

явлений, событий в области экономики; добиться поддержания пос-

тоянного интереса к экономической составляющей жизни общества. 

Предлагаемое вашему вниманию учебное пособие написано на 

основе работ выдающихся представителей различных школ мировой 

экономической науки. В курсе лекций использована следующая логи-

ка изучения экономической теории:

 во введении дается представление о науке, ее предмете и мето-

дах, описываются этапы становления и развития экономической 

мысли;

 в первом разделе – «Микроэкономика» – рассматривается 

теория потребительского поведения, анализируются проблемы 

выбора в экономике, принципы действия рынков товаров (услуг) 

и факторов производства, определяются функции государства 

в рыночной экономике;

 во втором разделе – «Макроэкономика» – изучается нацио-

нальное хозяйство в целом, анализируются модели макроэко-

номического равновесия, проблемы цикличности экономики, 

функционирование кредитно-денежной и налогово-бюджетной 

систем; рассматриваются международные экономические отно-

шения.

Особенности построения пособия: главы представлены в логичес-

ки структурированной форме; материал изложен в виде логических 

схем, таблиц, графиков, которые призваны вызвать интерес у чита-

теля, облегчить и повысить степень обобщенного восприятия каждой 

темы, обеспечить эффективное изучение дисциплины.

Таким образом, данный курс выступает как основа формирования 

экономического мышления, представления об экономической жизни 

общества, понимания деятельности предприятия, где вам предстоит 

работать. Учебное пособие также будет полезно всем, кто в современ-

ных условиях занят практической деятельностью, поскольку ее успех 

во многом зависит от овладения научным инструментарием экономи-

ческого анализа.



ВВЕДЕНИЕ  В  ЭКОНОМИКУ

Наилучшая экономическая система – 

это та, которая максимально обеспечива-

ет людей в том, в чем они больше всего 

нуждаются.

Джон Кеннет Гэлбрейт
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ЭКОНОМИЧЕСКАЯ  НАУКА:  ПОНЯТИЕ  
И  СУЩНОСТЬ
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УРОВНИ  И  ФУНКЦИИ  ЭКОНОМИКИ
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Место экономической теории 
в системе экономических наук
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Основные методы экономики
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ОБЩИЕ  ПРОБЛЕМЫ  ЭКОНОМИЧЕСКОГО 
РАЗВИТИЯ.  ЭКОНОМИЧЕСКИЙ  ВЫБОР

Экономика – общественная наука об эффективном использовании 

редких экономических ресурсов с целью максимального удовлетворе-

ния неограниченных материальных потребностей общества.
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Рациональное поведение – стремление индивидуума получить мак-

симальный результат при минимальных затратах в условиях ограни-

ченности используемых возможностей и ресурсов.

     
 ,  ,

  
  

  
  

  
 

     
 

«Экономический империализм» – использование экономического 

подхода к анализу неэкономических сторон жизни людей.

Кривая производственных возможностей

Максимизация полезности – критерий экономического выбора.
Ограниченность ресурсов определяет альтернативность их исполь-

зования.

Кривая производственных возможностей – график, отражающий 

возможность сочетания объемов производства различных видов про-

дукции при полном использовании имеющихся ресурсов.
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ЭКОНОМИЧЕСКАЯ  ПОЛИТИКА  И  ЕЕ  ЦЕЛИ
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Основные этапы формирования экономической политики
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Доклассическая эпоха
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Р а з д е л  I.  МИКРОЭКОНОМИКА

Г л а в а  1

ЭКОНОМИЧЕСКАЯ  СИСТЕМА 
ОБЩЕСТВА.  ПОТРЕБНОСТИ  

И  РЕСУРСЫ

Сильное государство подавляет нас, 

а при слабом мы погибнем.

Поль Валери
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ПОТРЕБНОСТИ:  СУЩНОСТЬ,  СТРУКТУРА 
И  КЛАССИФИКАЦИЯ 

Потребности (от англ. needs) – объективная нужда людей в чем-

либо, требующая удовлетворения.
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Структура потребностей

  

 

  

 

Классификация потребностей

   , , 
, 

  , 

( )   ( )
 ( )

   , , 
(  )



25

( )
  

( )  , 
, 

    

 
( )

   ,  
    

  ,  , ( )
  ,  

 ,    
 

БЛАГА  И  ИХ  КЛАССИФИКАЦИЯ

 – ,    , . .   
 

   
 

 
    

 ( )

 ( )

( )

   
  

  
 

.   



26

 
( )  

( ) 

  
  

 
  
    

 

 
  

  0 

 , 
     -  

      
 –  , 

  
–   

     
 ,  

 
,

,    
     

   
   , 

   



27

 
 

  
( )   

 
( )(  )

 
( ) 

   
 

(  )

-
  

 , 
 

 
    

    
    

   
     



28

,   
     ,   

    

 

,   
    

,,   
    

–  , 
  

 
 -

   
   

   



29

ТЕОРИЯ  ПРЕДЕЛЬНОЙ  ПОЛЕЗНОСТИ

Полезностью называется то удовлетворение, которое благо прино-

сит потребителю.

Полезность блага – главная категория в маржинальном направле-

нии экономической теории: в основе обмена лежит полезность.

Общая полезность – это сумма полезности отдельных частей блага. 

С ростом количества блага, которым располагает потребитель, растет 

общая полезность, но при этом темп увеличения общей полезности 

замедляется.
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Предельная полезность – это полезность, которую извлекает потре-

битель из одной дополнительной единицы товара или услуги.

Закон убывающей предельной полезности утверждает, что, начиная 

с определенного момента, каждая дополнительная единица этого же 

товара доставляет потребителю меньше удовлетворения, чем преды-

дущая.
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Экономическая ценность

Экономическая ценность – это единство экономической полезнос-

ти блага и экономических затрат на его производство.

Ценностью обладают лишь ограниченные блага. Редкость  (ограни-

ченность) блага является элементом ценности.
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ТЕОРИЯ  ПОТРЕБИТЕЛЬСКОГО  ВЫБОРА

Бюджетная линия показывает различные комбинации двух това-

ров, которые могут быть приобретены при фиксированной величине 

денежного дохода.
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Кривые безразличия
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Кривая безразличия – показывает различные комбинации двух 

продуктов, имеющих одинаковое потребительское значение или ту же 

полезность для потребителя.

Карта кривых безразличия – совокупность кривых безразличия, 

каждая из которых представляет разную степень полезности; показы-

вает норму замещения двух товаров при любых уровнях потребления 

этих товаров;  все кривые вместе характеризуют предпочтения потре-

бителя.

Совмещение линии потребительского бюджета и кривой безразли-

чия определяет равновесное положение потребителя.
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КРИВАЯ  ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ  ВОЗМОЖНОСТЕЙ. 
ПРОБЛЕМА  ВЫБОРА  В  ЭКОНОМИКЕ

Кривая производственных возможностей (КПВ) – график, отражаю-

щий возможность сочетания объемов производства различных видов 

продукции при полном использовании имеющихся ресурсов.
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Выбор обществом структуры производства в каждый данный момент 
предопределяет будущие производственные возможности.
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МОДЕЛИ  ЭКОНОМИЧЕСКИХ  СИСТЕМ. 
НАЦИОНАЛЬНЫЕ  ЭКОНОМИЧЕСКИЕ  МОДЕЛИ

Основные вопросы экономики
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Национальные модели экономических систем
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Общая модель взаимодействия субъектов рыночного хозяйства
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Модель кругооборота доходов и продуктов 
(К. Макконелл, С. Брю)

 

   
(  , 

, ,
)

, , , 
 

 
( )

    

    

  

  

   



  
  

  
(  «  

 
    

 

 
 

   

»   
)

   
  

 
 

   

  
   

 

 
   

, ,  

 
 

    

ЭКОНОМИЧЕСКАЯ  ТЕОРИЯ 
ПРАВ  СОБСТВЕННОСТИ

Собственность
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Формы собственности
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Г л а в а  2 

РЫНОК:  СУЩНОСТЬ,  ФУНКЦИИ, 
ТИПОЛОГИЯ

Рынки представляют собой институты, 

существующие для облегчения обмена.

Рональд Коуз
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РЫНОК:  СУЩНОСТЬ,  ПРИЧИНЫ  И  УСЛОВИЯ 
ВОЗНИКНОВЕНИЯ 
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ВИДЫ,  КЛАССИФИКАЦИЯ, ФУНКЦИИ  РЫНКА

Классификация рынка
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КОНЪЮНКТУРА  
И  ИНФРАСТРУКТУРА  РЫНКА

Емкость товарного рынка – показатель, характеризующий потен-

циально возможный объем сбыта товаров на рынке:

= + + – –   +  +   , 

 
 –        ;
–      ;
–  ;
– ;
–        .

Конъюнктура рынка (от лат. сonjungere – связывать, соединять) – 

это конкретная экономическая ситуация на рынке в данный момент 

времени, характеризуемая уровнями спроса и предложения, рыночной 

активностью, ценами, объемами продаж.   
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КОНКУРЕНЦИЯ:  ВИДЫ  И  МЕТОДЫ. 
МОДЕЛИ  РЫНКА
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Типы конкурентного поведения
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Пять сил конкуренции по М. Портеру
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СПРОС:  ПОНЯТИЕ,  ФУНКЦИИ  И  ФАКТОРЫ, 
ЕГО  ОПРЕДЕЛЯЮЩИЕ 

Спрос

Спрос – желание и возможность потребителя купить товар или ус-

лугу в определенном месте и в определенное время.

Величина спроса – количество товаров и услуг, которое покупа-

тели готовы приобрести по данной цене в течение определенного 

времени.
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Закон спроса – между ценой и величиной спроса существует об-

ратная зависимость: с увеличением цены величина спроса падает 

и наоборот.

D = f (P)
P

D = f (P)
, 

. 
.

2 > P1

 

1

2 Q2 < Q1

1

D

QQ10
 , . .

Q2

 

   
P

   
    

: D  :
 

D

Q0

 :    ,     
      . 

     .  ,   
       ;

: , :     ,   
     ,     

;

    :  
      

,        .
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Влияние неценовых факторов на спрос
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Движение кривой спроса

PP

, 
. 

.

D1

D0

P0

 

D2

Q0 Q2 Q1

 , . .

Q0
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( elastos elastikos – ) –(  . elastos, elastikos )  
      

  

 

  

Ценовая эластичность спроса

характеризует степень изменения спроса под влиянием изменения 

цены и измеряется коэффициентом эластичности:

QQPQ ,
P
Q

P
Q

P
P

Q
QEd ::

PPPQ
Q/Q –   , %

/ – %/    , %.

;
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Виды эластичности спроса

  
-   

  

D
P

 
 

( )
d = 0   ( ) 

 
D’( )

DP

Q0

 
 0 < < 1     1

( , 
)

0 < d < 1    
D’2

Q0 Q1 Q2

    -
  

D
P

 
 d = 1      

 

D

D’

1

Q0

P

Q1 Q2

2

 
 

(  d > 1
    
   

D

D’

1

2

)   

Q0

P

2

Q1 Q2

 
 

 (  d =   ( ),  D’

P

D

 
- ) Q0



57

Взаимосвязь цены и выручки от продажи товара
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ПРЕДЛОЖЕНИЕ:  ПОНЯТИЕ,  ФУНКЦИИ 
И  ФАКТОРЫ,  ЕГО  ОПРЕДЕЛЯЮЩИЕ 

Предложение

Предложение – готовность изготовителей и продавцов предо-

ставить на рынок определенное количество товаров и услуг по дан-

ной цене.

Величина предложения – количество товаров и услуг, которое про-

давцы готовы предложить при данном уровне цен в определенный 

промежуток времени.
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Закон предложения – между ценой и количеством выпускаемых то-

варов существует прямая зависимость: повышение цены вызовет уве-

личение количества товаров, предлагаемых к продаже, и наоборот.

P S

S = f (P). 
.

, 

1

2

2 > P1

Q > Q 1 Q2 > Q1

QQ10
 , . .

Q2

 

Движение кривой предложения

S1 S0 S2

P

. 
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P0

, 
 

Q0 Q1 Q2Q0
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Влияние неценовых факторов на характер предложения

   

    
 

  
 

   

 
  

  

   

   
   

Ценовая эластичность предложения

характеризует степень реакции предложения на колебания цен 

и измеряется коэффициентом эластичности:

QQPQ
,

P
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P
Q

P
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Q
QEs ::

Q/Q %
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Виды эластичности предложения
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РЫНОЧНОЕ  РАВНОВЕСИЕ

«  »
S

P

P1

 

1 > P Qs1 > Qd1 –. 
.

P

1 1 Qs1 Qd1

2 < P Qs2 < Qd2 –

, 

DP2

 

Q0 QQd1 Qs2 Qs1 Qd2

 

, . . , . .

Цена, при которой спрос равен предложению, называется равно-
весной (Р

Е
), а соответствующий ей объем товара или услуги – равно-

весным (Q
Е
).

Изменение спроса и его воздействие 
на цену и количество товара
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Изменение предложения и его воздействие 
на цену и количество товара

SP

S'.

P
' S  : P   Q, 

. 

D
P '

Q

 

Q Q0 Q '

P S'
 , . .

S

'
P S : P Q, 

. 
.

D

P

P ' S  : P   Q

 

Q0 QQ '

 , . .

   
 

 
 

 
 

 

      

 

       

  
  

       

  
   

 , 

 

  
    « »  

62



Г л а в а  3

ПРОИЗВОДСТВО  И  ЕГО  ФАКТОРЫ

Без развития нет предприниматель-

ской прибыли, а без последней не бывает 

развития.

Йозеф Шумпетер
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ПРЕДПРИЯТИЕ  (ОРГАНИЗАЦИЯ)
КАК  ОСНОВНОЙ  СУБЪЕКТ 

ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ  ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

Организационно-правовые  формы коммерческих организаций
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Общества
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ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ  СИЛЫ 
И  ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ  ОТНОШЕНИЯ. 

ФАКТОРЫ  ПРОИЗВОДСТВА

Экономическая (хозяйственная ) деятельность людей – процесс, 

совершающийся между людьми и природой с целью производства 

общественного продукта и дальнейшего его распределения, обмена 

и потребления.
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Способы расширенного воспроизводства

   
    

,    
  

   
    

  

     
   

Производственная функция характеризует максимальный объем вы-

пуска, которого можно достичь при любом заданном наборе ресурсов:

Q = F(R
1
, R

2
, R

3
 … R

n
),

где Q – объем выпуска продукции;

       R – количество используемых ресурсов разного вида.
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– ,  
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 , 

  
(  )
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Основные фонды – средства труда, которые сохраняют свою на-

турально-вещественную форму, многократно участвуют в производс-

твенном процессе и постепенно, по мере износа, переносят свою  сто-

имость на себестоимость готовой продукции.
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Кругооборот основного капитала
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Кругооборот оборотных средств
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ИЗДЕРЖКИ  ПРОИЗВОДСТВА. 
ЭФФЕКТ  МАСШТАБА  ПРОИЗВОДСТВА. 

ЗАКОН  УБЫВАЮЩЕЙ  ПРОИЗВОДИТЕЛЬНОСТИ

Издержки – ценность израсходованных ресурсов в фактических 

ценах их приобретения. 
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.   C   
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(FC – fixed cost) – , 
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(VC – variable cost) – , 

VC
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Валовые (общие) издержки производства 

(TC – total cost) – совокупность постоянных (FC) и переменных 

(VC) издержек на весь объем выпуска продукции (работ, услуг).

C
TC
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C

FC C
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Предельные издержки 

(MC – marginal cost) – прирост издержек на производство 

дополнительной единицы продукции: 

= TC / Q = TC / Q,

TC – ; TC   ;
Q –   ,    

  .

Эффект масштаба производства – означает, что по мере расши-

рения производства постоянные издержки предприятия относятся 

на все большее и большее количество изделий, что приводит к их 

удешевлению, т.е. это выигрыш, получаемый в результате снижения 
средних издержек производства на единицу продукции по мере повы-
шения ее выпуска.
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Г л а в а  4 

РЫНОК  РЕСУРСОВ

Три вещи делают нацию великой 

и благоденствующей: плодоносная почва, 

деятельная промышленность и лёгкость 

передвижения людей и товаров.

Френсис Бэкон
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СПРОС  НА  ФАКТОРЫ  ПРОИЗВОДСТВА

Значение ценообразования на ресурсы
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:
••
•
••

:
••
•
•

РЫНОК  ТРУДА  И  ЗАРАБОТНАЯ  ПЛАТА

Рынок труда – система социально-экономических отношений 

между нуждающимися  в работе по найму и собственниками средств 

производства.

Основные элементы рынка труда
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Рынок труда
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DL SL
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D SW
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E
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Эффект замещения возникает тогда, когда при невысокой заработ-

ной плате свободное время рассматривается как потенциальный убы-

ток. Час досуга кажется все более дорогим, и работник предпочитает 

вместо досуга работать. Это ведет к росту предложения труда.

Эффект дохода возникает тогда, когда высокая заработная плата 

рассматривается как источник возможности увеличить свой досуг, сво-

бодное время. Рост свободного времени уменьшает предложение труда.

. S1

W
 

 
, 

W1

 

S
 

Q1
 , .-

0

S
Q

  
 

Заработная плата – цена труда, доход, получаемый наемным 

работником за предоставление услуг труда в единицу времени 

(час, день, неделя, месяц).
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Безработица – социально-экономическая ситуация, когда часть 

трудоспособного населения не может найти работу, которую способна 

выполнить.
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РЫНОК  ЗЕМЛИ  И  РЕНТА

Рынок земли – совокупность экономических отношений по по-

воду земли и минерально-сырьевых ресурсов, предложение которых 

ограничено.

Цена земли – показатель, характеризующий стоимость участка оп-

ределенного качества и местоположения.

 –   ,    

    

,
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     ,   
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,      ,    
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  II  
     

    ( )

Спрос и предложение земли

(S)S
R ( )

. (D)
,

S

. 
.

(R). :
D0 D1

R0 R1;

R1

D1 
, 

0 1
D0 D2

R0 R2.
S = const – L0

R0

D0

S const L0.
D = D3 –

« » («
»)0

R2

D2

L L »)
.

0  , 

D3

L0 L
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РЫНОК  КАПИТАЛА  И  ПРОЦЕНТ

Рынок капитала – совокупность экономических отношений по 

поводу спроса и предложения на инвестиционные товары и средства 

производства.

  
–   

 
   

 
, 

 
  

  , –

Равновесие на рынке капитала

S

, %
 

i

i

 
,

D

0
C  , . .

 –         .
 (i) –      

   .
( ) (r) –      , 

. .    :
r = i – n, 

 n –  , %.
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Факторы, определяющие движение кривой спроса 
на рынке ссудного капитала
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  , , 
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Факторы, определяющие движение кривой предложения 
на рынке ссудного капитала

i Sk’

i1 Sk, %

i0 Sk’’

 

i2

K00
 , . .

K

    –
      

,      
   Sk’’;    

Sk’    Sk

  -  
  –  

,    
  , 
    

  ,   

 –      
   

    
,     

   Sk’

ИНВЕСТИЦИИ.  
ДИСКОНТИРОВАНИЕ  ДЕНЕЖНЫХ  ПОТОКОВ

 –  ,  ,  
,     

      ( )  
( , )   ( , )
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,
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Дисконтированием денежных потоков называется приведение их 

разновременных (относящихся к разным шагам расчета) значений 

к их ценности на определенный момент времени, который называется 

моментом приведения.

 
    

   
( )

   
( )

)1(
n trPVFV

1n
FVPV,

1
)1(

t
rPVFV , 

1 )1(t tr
FVPV

 FV (future value) –  , 
PV (present value) –

 PV (present value) –  
PV (present value)  

,
t –  ,
r –   

,
FV (future value) –  , 
t –  ,
r –   
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Формирование личного дохода

  

 

  

 
) 

, , 

 

(

  

 (

  
(   )( )

, , 

Проблема распределения доходов

Кривая Лоренца – кривая, показывающая степень неравенства рас-

пределения доходов людей или домашних хозяйств. Чем круче выгнут 

«лук  Лоренца», тем сильнее неравенство.

100 E
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, %
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Р а з д е л  II.  МАКРОЭКОНОМИКА

Г л а в а  5 

НАЦИОНАЛЬНАЯ  ЭКОНОМИКА

Нравится это или нет, но основные 

проблемы современной политики дейс-

твительно являются экономическими…

Людвиг фон Мизес
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МАКРОЭКОНОМИКА:
ПОНЯТИЕ,  ЦЕЛИ,  ИНСТРУМЕНТЫ
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Система национальных счетов (СНС) – международный стан-

дарт оценки основных экономических показателей национальной 

экономики.
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ВВП  И  СПОСОБЫ  ЕГО  ИЗМЕРЕНИЯ
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Методы расчета ВВП
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Пример расчета добавленной стоимости

     
      

  

 
(19 )

 
(32 )

 

 
(7 . .)

 (19 . .) (32 . .)

 
(29 . .)

*
(34 . .)  ( )

Методы расчета ВВП

: :  :
Y = C + Ig + G + Xn

  :
GNP = W + R + N + P + A + T

=Y –    
C –   

GNP –  
W –    

=
Ig –  : 

,   
R – ,   

 
   

,  . .   
 

G

N –   
P – ,   

 , 
G –  
Xn –   (  

    
)

   
 

A –
T) T –  
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Взаимосвязь ВВП, ЧНП и НД

  ( )

  ( )

(W)  (W)

(R)(R)

(N)(N)

(P)

   
 

   
( ) , . . « » 

  

  –     
  ,     . 
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Валовой внутренний продукт – показатель, охватывающий резуль-

таты деятельности на территории данной страны всех экономических 

субъектов, независимо от их национальной принадлежности.

 
  

 
 

 
 

  

Соотношение основных показателей макроэкономики 
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СОВОКУПНЫЙ  СПРОС  
И  СОВОКУПНОЕ  ПРЕДЛОЖЕНИЕ

Совокупный спрос

  (AD) –
    , 

    
   

 

  
:

AD

 :
  ( )
  (I)

0 Y  (G)
  (Xn)

    
     

( )( ),    

.

.

Ценовые факторы совокупного спроса

1. :
,,

,
;  

2. ( AD2. (
): ,

, 0

AD

Y

3. :

, ,
,

.

.

.



108

Неценовые факторы совокупного спроса

1. :

AS
P

2. ,  

P1

P2
E2

E1

AD2

0

AD1

Y2Y1 Y

3. :
   
 –   

4. ,

Совокупное предложение

(AS) – P AS
,

  

 

,

. Yf

,

Yf
0 Y

( « »
))

.

.
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Совокупное предложение

1. ( ) : 
  

    
P AS

    
     

 

  

  
   

2. :

0

3 ( ) :

Yf
0 Y

3. ( ) :                                            
  

(Yf)

Неценовые факторы совокупного предложения

AS2
1.   : 

  AS1

P
AS2

   
   (  
 ) P2

 

    
  

2

AD
P1

2.     
 (   

) Y0 Y1Y2

3.   : 
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МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОЕ  РАВНОВЕСИЕ: 
МОДЕЛЬ  «AD-AS»

 
  ,    

       
      

 E1 ( ):
; P const

P
ASAD3

AD1

AD2

   ; P – const.
     

   .

AD1

 

E2

E3 E2 (  ):
    

0 Y

E1

YfY1 Y2

   ,    
.

     
    .

 «AD – AS» E3 (  ):
    ,   ; Yf – max., ; f

        .

Механизм автоматической регуляции 
на промежуточном участке

: AD > AS

  : 
E

 : AD > AS P
AS

 ,    E
   

  

 

E2P2   
   ,   
 

AD

2

CB
2

      
    0 YY2

  :
-   
-

 «AD – AS»

          
P  : AS   , AD :   => AD = AS
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AS
AD1 AD2

 
AD : Y , – const,   

1 2
 

Y1 Y2 Y0

1

ASAD1
AD2

 
2

 

AD :Y ,  
Y1 Y2 Y0

1

AD AD
AS

AD1 AD2

2

  
AD  :   ,Y – const

1

Yf Y0

Эффект храповика

 AD1 AD2 , 
P

AS

AD2

1 2 ,
 E1 E2 , Y1  Yf , P1 P2. 

     
, 

 

AD1

AD AD
P2

E2
E2'

 AD2 AD1 , 
 E2 E2', Yf  Y2 , P2 – const. 

P1

E1
   

  

0 YY2 Y1 Yf

   
   1    2.
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КЕЙНСИАНСКАЯ  МОДЕЛЬ 
МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОГО  РАВНОВЕСИЯ
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(S) –     ( )
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APC = C / Y MPC = C/ Y

 

APS = S / Y MPS = S/ Y
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Мультипликативный эффект

Мультипликатор автономных расходов (инвестиций) – коэффици-

ент, показывающий превышение роста дохода над ростом инвестиций, 

который рассчитывается по формуле:

MRI = 1 / МРS,
где MPS – предельная склонность к сбережению.

Мультипликативный эффект (эффект множителя) состоит в том, 

что инвестиционные расходы увеличивают равновесный объем произ-

водства на величину большую, чем сами инвестиции:

ΔY = I × MRI,
где ΔY – увеличение равновесного объема производства;

       I – инвестиции.  

Инфляционные и дефляционные разрывы

 ( ) 
 – , AD,AS
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,     
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 ;  ,  
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Y
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Y1 Y0 Y2

 .  
       

Y0 –   
Y1 : AD > AS –  
Y2 : AD < AS –  

    
,    .
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ЦИКЛИЧНОСТЬ  ЭКОНОМИЧЕСКОГО  РАЗВИТИЯ
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ИНФЛЯЦИЯ,  ВЗАИМОСВЯЗЬ  ИНФЛЯЦИИ 
И  БЕЗРАБОТИЦЫ
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Показатели инфляции

( ) –
t- .t .

«  »    
:.   :

;
;

.

I = (Pt / Pb) x 100%,
 I –   ;
Pt –     t-  ;
PPb –    .

( )

I 100%n = I -100%

Индексы цен
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qp

J p

      
  

 , 
 

  
 ,  

   
 

 ,  
-    , 

 

     
; 

 
;  



121

3 3 5%
  

( )  10%  

3-3,5%  

10-200%  

( )

 50% >  .

  
   

( )
 ,  

 

  
  

 
 

 ,  
   

   
  

  
   

  
  

: . , 
   

, 

«   
  

   

    
, 

 
  

 

 
».

, 
 

   



122

  
  

  
 

 

 
   

   

  
 

 
 

 
 

, 

Взаимосвязь инфляции и безработицы

n

Ph

%

   Ph'

n1

Ph,    
   

  .
n2 – , 

 

0 UU1 U2 Un

  
   

  
 , %

  . 
 

  

–  ,  
  .   

      
   Ph  Ph'.



Г л а в а  6 

ДЕНЕЖНО-КРЕДИТНАЯ  СИСТЕМА

Деньги – это шестое чувство, позво-

ляющее нам наслаждаться пятью осталь-

ными.

Оноре де Бальзак
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ДЕНЬГИ  И  ДЕНЕЖНАЯ  СИСТЕМА

Деньги – особый товар, служащий всеобщим эквивалентом 

и отличающийся абсолютной ликвидностью.

 
  , 

  

 
  ,  

  

 
  ,  

  

Ликвидность (от лат. liquidus – жидкий, текучий) – способность ак-

тивов быстро и легко превращаться в наличные деньги без потери или 

при небольшой потере их покупательной способности.

Функции денег
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 (  . wechsel – )

    , 
      

   

 ( . chèque, . cheque)
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Характеристика разновидностей золотого стандарта
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Денежная система – это форма организации денежного обращения 

в стране, исторически сложившаяся и законодательно установленная 

государством.

  

 –            
  ,           

   
 –    ,   

        
 –              

    
 

       
 -   –  , 

  ,      
 ,   



129

ДЕНЕЖНЫЙ  РЫНОК

Совокупный спрос на деньги (D
m
) – количество денег, которое насе-

ление и фирмы хотят иметь для сделок , приобретения ценных бумаг и 

в виде наличных средств при данной процентной ставке.

Основной детерминантой, определяющей величину спроса на де-

ньги для сделок, является уровень номинального ВВП.

, % Dt

i

, %

i

, %

i
Sm

   

D Dm

0   
 , . .

D 0   
 , .

D

    

0   
 , . 

D

  
(  )

    
 

  
 

Совокупное предложение денег (S
m
) – фактический объем денежной 

массы в обращении.

Денежный рынок – часть рынка ссудного капитала, где осущест-

вляются краткосрочные депозитно-ссудные операции, обслуживаю-

щие движение оборотного капитала фирм, краткосрочных ресурсов 

банков, государства и частных лиц.

Sm1 Sm2Sme

i

, %

i

 

i1

 

E
iE

Dmi2

 

0 M1 M2ME
 , . .

M
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Денежная масса – совокупность общепринятых средств платежа 

в экономике.

Денежные агрегаты – виды денег и денежных средств, отличающи-

еся друг от друга степенью ликвидности.

  
2 +     

   
1 +    ,    ,

,       
0 +     (  ):

    
    

     
    

0 –    1 2 3

  

  
 = PQ / V

 ,   ,  
     

 ( )     ( )   ( ) ( )
   

  . 
MV = PQ,

 M –    ;
V – ;

Q,

V –   ; 
(    );
P –     ;
Q –      . 
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Иллюстрация модели И. Фишера 
с использованием идеи рычага

V P PV P P

Q QQ Q

Q

V = const,
Q ,  P = const

 V  const,  
Q = const,  P

МОНЕТАРНАЯ  ПОЛИТИКА  ГОСУДАРСТВА

Монетаризм – макроэкономическая теория, согласно которой ко-

личество денег в обращении является определяющим фактором разви-

тия экономики.
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Механизм учетной политики

 
  

( ) 8,5%  24.02.2010

 
 

 
    12-15%

 
 



133

 -  

  
    

 

-  
 

 

 
  

 
(

  
  

 (  
,  
  

 
 

 

 
 

  
  

)  

Денежно-кредитная политика как инструмент регулирования 
экономических циклов
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Основные методы денежных реформ

( . deflatio – ) –
;

( . denominatio – ) –
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   (M), 
   :

M = m × E

 
(m) 

 
 ( )

1
R

m 1
)1( RFRE

R –   , % ( )
FR –   , . .,

Денежный мультипликатор показывает, сколько новых рублей соз-

дает банковская система при поступлении в нее одного дополнитель-

ного рубля.
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      R = 0,1.
,     1000 . .

       1000 . .  100 . .

 900 . .    

900 90       900 . .

 810 . .    

 90 . .

 B  810 . .  81 . .

 729 . .  B
     ,    

:

       

  ,    :
M = m × E = 10 × 1000 × (1 – 0,1) = 9000 . .

КРЕДИТ:  ЭКОНОМИЧЕСКОЕ  СОДЕРЖАНИЕ 
И  ФОРМЫ  ПРОЯВЛЕНИЯ
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БИРЖИ.  
ОСНОВНЫЕ  ВИДЫ  БИРЖЕВЫХ  СДЕЛОК
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Биржевые игроки на фьючерсных контрактах  
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Г л а в а  7 

ФИНАНСОВАЯ  СИСТЕМА 
И  ФИСКАЛЬНАЯ  ПОЛИТИКА

В этом мире ни в чем нельзя быть 

твердо уверенным, за исключением 

смерти и налогов.

Бенджамин Франклин
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ФИНАНСЫ  
И  ФИНАНСОВАЯ  СИСТЕМА  ГОСУДАРСТВА

Финансы (от лат. financia – наличность, доход) – совокупность денежных 

средств общества и связанных с ними экономических отношений, возника-

ющих между государством, юридическими и физическими лицами по поводу 

формирования и использования денежных фондов. 

Потоки финансовых ресурсов
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НАЛОГИ  И  НАЛОГОВАЯ  СИСТЕМА  РОССИИ. 
ВИДЫ  НАЛОГОВ

Налоги – обязательные платежи, взимаемые государством с юри-

дических и физических лиц на основе государственного налогового 

законодательства.
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Основные виды налогов

  
 

  
  
  

    

 
 

  
  

  

  
 

Объекты налогообложения
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Основные концепции налогообложения

( proportio
6

 

( . proportio –
):
,

  

)

)

,
.

  3 4  
Y1Y2 .

 5

4

3

 

)

)

  Y1Y2 .

  
(  . progressus –  

2

1

0 Y1 Y2 Y
):   

    
, ,   ( .

1 2
 

      
. 

  5 6  
Y Y

regressus – ):
.

  1 2   
Y Y  Y1Y2 .  Y1Y2 .

Кривая Лаффера – описывает зависимость между ставками нало-

гов и налоговыми поступлениями в государственный бюджет.

t

%

t1

topt

, 
  

 
t'1

TTmaxT10
 , . .

Максимальная налоговая ставка не всегда ведет к максимизации 

доходов государства. А. Лаффер считал, что чрезмерное повышение 

налоговых ставок на доходы подрывает стимулы к инвестициям, сни-

жает трудовую активность и вызывает переход легальной экономики 

в теневую.
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ФИСКАЛЬНАЯ  ПОЛИТИКА  ГОСУДАРСТВА 
И  ЕЕ  МЕХАНИЗМ

Фискальная политика государства – совокупность мер по сознатель-

ному манипулированию налогами и государственными расходами.
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Y
= 1 / (1 – 0,75) = 4

G = Y / MRI = (510 – 530) / 4 = -5 . .
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 , . .

        
 20 . .    : AD4  AD3, P2  P1.
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Влияние фискальной политики на экономическое равновесие

D
P

  D1 = 
AS1   Y1 P1

AS1

AS     
               

D1

2

1

 

AS2

   D1
 D2.  AS1=const,        
  Y1:Y2  P1:P2

1

3

AD2

AD
D1  D2  

 
S ASY1 Y2 Y0

AD1

    S1:AS2
Y1 Y2 Y

      
D2 = AS2   Y3  P3

ГОСУДАРСТВЕННЫЙ  БЮДЖЕТ:  
ПОНЯТИЕ,  ФУНКЦИИ,  СТРУКТУРА

Государственный бюджет (от лат. bulga – сумка) – финансовый план 

деятельности государства, отражающий все его денежные ресурсы 

(доходы) и их распределение (расходы).
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Бюджетная политика – меры, осуществляемые государством с це-

лью формирования государственного фонда средств, необходимого 

для обеспечения нормальной жизнедеятельности общества.
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, . .  
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Дефицит и профицит государственного бюджета
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Фактический, структурный 
и циклический бюджетный дефицит

 (T
)

T, G

T

 
G

), d

c a

b

T

G
Y1 –   
Y2 –  , 

 

Y2 Y

 (G

Y1

b
  

Y2 YY1

Фактический дефицит (отрезок се) – это отрицательная разница 

между фактическими (действительными) доходами и расходами пра-

вительства.

Структурный дефицит (отрезок cd) – это разность между доходами и 

расходами государственного бюджета, рассчитанная для объема ВВП, 

соответствующего полной занятости.

Циклический дефицит (отрезок de) – это разница между фактичес-

ким и структурным дефицитом; вызван спадом производства, превы-

шением фактической безработицей своего естественного уровня. 
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ГОСУДАРСТВЕННЫЙ  ДОЛГ  
И  ЕГО  ЭКОНОМИЧЕСКИЕ  ПОСЛЕДСТВИЯ

  –
      

  ;      
     

   ,    
   

   
  ( )

  
,  

 

Расходы по обслуживанию внутреннего и внешнего долга – затраты 

на выпуск и размещение государственных облигаций, выплату про-

центов по государственному долгу.
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Г л а в а  8 

МЕЖДУНАРОДНЫЕ 
ЭКОНОМИЧЕСКИЕ  ОТНОШЕНИЯ

Обычным средством для увеличе-

ния нашего богатства и денег является 

внешняя торговля.

Томас Мэн
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МИРОВОЕ  ХОЗЯЙСТВО.  СУЩНОСТЬ  И  ФОРМЫ 
МЕЖДУНАРОДНОЙ  ИНТЕГРАЦИИ

Мировое хозяйство – это многоуровневая глобальная экономическая 

система, представляющая собой совокупность национальных хозяйств 

отдельных стран, участвующих в международном разделении труда 

и связанных системой международных экономических отношений.
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Международное разделение труда (МРТ) – устойчивая специализа-

ция отдельных стран на производстве определенных видов продукции, 

которыми страны обмениваются между собой.

   

-
     

, -  , 
  ,  

-

 

   ,  
  ,   

,   

-
  ,  

   , 
, ,   , , 

, , 



164

- ,  
 

 
   

 

 
-  

   
 
  

  
-  

 
   

 
 

 
    

   
 , 

    
  

    
   

  

 
  , 

   

 

 

    
    

   

 
 

 ,   
 

-   
   

,
   

  , 
    

     
 



165

 
 

  
 

  

 -  -
  

 ( ) 

   
( )

 
 

(  . . ) 
-

 
 

 
 

  -  
,     

    

    
,  ,  

  ,  

    

  ;  
   

   

  -
   , 

    
   



166

 

 
    

 

   

МЕЖДУНАРОДНАЯ  ТОРГОВЛЯ 
И  ЕЕ  ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ОСНОВА
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Мировой рынок – сфера международного баланса спроса и предло-

жения на товары, экспортируемые и импортируемые странами.
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Теория абсолютных преимуществ

 , 25 60 (60 25)
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Теория сравнительных преимуществ
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Международная специализация в соответствии с принципом 
сравнительных преимуществ

     
  

 
   (-) 

 
 (+)

  
 

 
  

( .5 – .2)
1 2 3 4 5 6

18  30  -10  20  2  

12  0  +15  15  3  

8  0  +10  10  2  

4  20  -15  5  1  

США имеют сравнительное преимущество в выращивании пше-

ницы. Бразилия обладает сравнительным преимуществом по кофе. 

Прямые торговых возможностей

3035
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10
5
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0 5 10 15 20 25
, 

30 0 5 10 15 20 25

, 

30

Специализация, основанная на использовании принципа сравни-

тельных преимуществ, способствует более эффективному размещению 
мировых ресурсов и увеличению выпуска как пшеницы, так и кофе.



172

Теории соотношения факторов производства
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Теория жизненного цикла товара
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ТОРГОВАЯ  ПОЛИТИКА. 
СВОБОДНАЯ  ТОРГОВЛЯ  И  ПРОТЕКЦИОНИЗМ
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Виды таможенных пошлин
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МЕЖДУНАРОДНОЕ  ДВИЖЕНИЕ 
ФАКТОРОВ  ПРОИЗВОДСТВА

   

  

       

   
  

 

   :  
 ,  , 

 

       
   

 
   

 

  
 

    



177

   

    

  , ,    
( , )  

 
     

 (  )

  ,
   

 
  

 
  

   
 

 -  

    

   
 

   

 , 
 , , 

 

  
 

, , 
, 

 

 , , , 
 , 

,   
, -

    

,

, 



178

  
  

  
     

 -    

    
         

   ,      

«  »
     

    

   
  

    
  

  

 

 , 
 

 



179

Последствия международной миграции рабочей силы
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ВАЛЮТА.  ВАЛЮТНЫЙ  РЫНОК
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ВЫДАЮЩИЕСЯ  ЭКОНОМИСТЫ:  
ОТ  АНТИЧНОСТИ  

ДО  СОВРЕМЕННОСТИ

Абалкин Леонид Иванович (р. 1930) – академик, один из ведущих эко-

номистов, блестящий лектор, активный разработчик программы выхода 

из трансформационного кризиса, участвовал в перестроечных меропри-

ятиях «горбачевской эпохи»; предпринял попытку проанализировать тео-

ретические основы и проблемы функционирования хозяйственного меха-

низма плановой экономики. 

Акерлоф Джордж (р. 1940) — американский экономист, лауреат Нобе-

левской премии по экономике 2001 года «за анализ рынков с несиммет-

ричной информацией», основоположник информационной экономичес-

кой теории; стремился соединить экономику с социологией, психологией, 

антропологией и другими общественными науками, проводил исследо-

вания по национальной дискриминации, индийской кастовой системе, 

преступности, валютной политике, рынкам труда, формирующим основы 

новокейнсианской школы макроэкономики.

Аристотель Стагирит (384–322 до н. э.) – древнегреческий философ, 

ученый-энциклопедист; основоположник науки логики; впервые сформу-

лировал основные принципы познания экономической и других форм об-

щественной жизни; разработал приемы познания (специфические методы), 

широко используемые при анализе экономических явлений и процессов.

Ауманн Исраэль Роберт Джон (р. 1930) — израильский математик, 

профессор Еврейского университета в Иерусалиме, лауреат Нобелевской 

премии по экономике 2005 года «за расширение понимания проблем кон-

фликта и кооперации с помощью анализа в рамках теории игр», специа-

лизировался в «повторяющихся играх», анализируя развитие конфликта 

во времени.

Бьюкенен Джеймс (р. 1919) – американский экономист, представи-

тель неоинституционализма, один из создателей теории общественного 

выбора; исследовал влияние правовых основ на политические решения 

и экономическую политику. Лауреат Нобелевской премии по экономике 

1986 года «за исследование договорных и конституционных основ теории 

принятия экологических и политических решений».

Вальрас Мари Эспри Леон (1834–1910) — швейцарский экономист, 

лидер лозаннской школы маржинализма, основатель концепции общего 

экономического равновесия, стремился понять общие принципы, на ко-

торых функционирует рыночная экономика.

Веблен Торстейн (1857–1929) – американский социолог, экономист, 

основоположник институционализма; разработаны теория «праздно-

го класса»: часть людей воздерживается от труда, чтобы показать свою 
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самостоятельность и/или благородство; теория «демонстративного пот-

ребления»: богатые покупают дорогие вещи, чтобы через престижное рас-

точительство обозначить свою принадлежность к определенному слою 

общества.

Гайдар Егор Тимурович (1956–2009) – один из основных разработчи-

ков и проводников концепции «шоковой терапии», последовательный 

сторонник всемирной либерализации народного хозяйства, проведения 

жесткой денежно-кредитной и финансовой политики. Основные работы 

посвящены проблемам экономического реформирования.

Гэлбрейт Джон Кеннет (1908–2006) – один из широко известных пред-

ставителей институционального направления; полагал, что необходи-

мо различать рыночную и планирующую системы; в современной «тех-

ноструктуре» (термин Гэлбрейта) капиталом фактически распоряжаются 

менеджеры, технические специалисты; современная экономика не может 

успешно развиваться без стратегической программы, гибкого централизо-

ванного управления.

Грэнджер Клайв Уильям Джон (1934–2009) — английский экономист, 

лауреат Нобелевской премии по экономике 2003 года «за разработку ме-

тода коинтеграции для анализа экономических временных рядов в эко-

номике»; продемонстрировал, что оценки соотношений между нестаци-

онарными переменными могут порождать бессмысленные результаты, 

ошибочно указывая на значимые связи между совершенно не связанными 

переменными; предложил термин «коинтеграция» для обозначения ста-

ционарной комбинации нестационарных переменных.

Гурвич Леонид (1917–2008) — американский экономист, лауреат Но-

белевской премии по экономике 2007 года, «за создание основ теории 

механизмов распределения», помогающей выявлять эффективные тор-

говые механизмы и схемы регулирования экономики, а также опреде-

лять, насколько в той или иной ситуации необходимо вмешательство 

государства. 

Канеман Дэниэл (р. 1934) — израильско-американский психолог, ус-

тановил когнитивные основы для общих человеческих заблуждений в ис-

пользовании эвристик, а также для развития теории перспектив. Лауреат 

Нобелевской премии по экономике 2002 года «за применение психологи-

ческой методики в экономической науке, в особенности – при исследова-

нии формирования суждений и принятия решений в условиях неопреде-

ленности». 

Канторович Леонид Васильевич (1912–1986) – советский математик 

и экономист, лауреат  Нобелевской премии по экономике 1975 года (сов-

местно с Т. Купмансом) за разработку метода линейного программирова-

ния; предложил математический метод поиска оптимального варианта 

распределения ресурсов.

Кейнс Джон Мейнард (1883–1946) – выдающийся английский эко-

номист и государственный деятель, основоположник кейнсианства, 
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автор работы «Общая теория занятости, процента и денег» (1936), вы-

двинул теорию эффективного спроса: посредством стимулирования 

спроса воздействовать на производство и предложение товаров, сни-

зить безработицу; обосновал необходимость государственного вмеша-

тельства в экономику.

Кидланд Финн Эрлинг (р. 1943) — норвежский экономист, лауреат 

Нобелевской премии по экономике 2004 года «за вклад в динамическую 

макроэкономику: согласованность во времени экономической политики 

и деловых циклов»; положил начало современной теории экономических 

колебаний, позволившей выработать рекомендации по стабилизационной 

политике.

Кларк Джон Бейтс (1847–1938) – основатель «американской школы» 

маржинализма, внесший заметный вклад в формирование неоклассичес-

кой экономической теории конца XIX в. 

Коуз Рональд (р. 1910) – автор экономической теории прав собствен-

ности и знаменитой «теоремы Коуза»; лауреат Нобелевской премии по эко-

номике 1991 года «за исследования проблем трансакционных издержек и 

прав собственности»; объяснил, каким образом определяется граница меж-

ду административной и рыночной сферами функционирования фирмы.

Кругман Пол Робин (р. 1953) — американский экономист и публицист, 

лауреат Нобелевской премии по экономике 2008 года «за анализ торговых 

моделей и мест расположения экономической активности», специалист 

по макроэкономическим кризисам и их предсказанию. 

Лаффер Артур (р. 1940) – американский экономист, чья идея об эф-

фективности пониженных налоговых ставок (кривая Лаффера) активно 

использовалась в рейганомике (1980-е годы).

Леонтьев Василий (1906–1999) – американский экономист русского 

происхождения, автор знаменитого метода «затраты – выпуск», широко 

используемого в макроэкономическом прогнозировании, имевшего важ-

ное практическое значение для изучения структуры отечественной эконо-

мики. Лауреат Нобелевской премии по экономике 1973 года «за развитие 

метода «затраты – выпуск» и за его применение к важным экономическим 

проблемам».

Лоренц Макс (1876–1959) – американский экономист, автор знамени-

той «кривой Лоренца» (опубликована в 1905 г.), геометрически отражаю-

щей степень дифференциации доходов. 

Майерсон Роджер Брюс (р. 1951) — американский экономист, лауреат 

Нобелевской премии по экономике 2007 года «за создание основ теории 

механизмов распределения», углубившей понимание необходимости фор-

мирования оптимальных механизмов с учетом индивидуальной заинтере-

сованности и частной инициативы.

Макфадден Дэниел (р. 1937) — американский экономист, лауреат Но-

белевской премии 2000 года «за разработку теории и методов для ана-

лиза дискретного выбора», работы посвящены микроэкономическому 
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анализу, демографическим процессам, спросу, методам моделирования, 

теории выбора.

Маркс Карл Генрих (1818–1883) – немецкий социолог, философ, эко-

номист; основоположник пролетарской политической экономии; предло-

жил теоретическую концепцию, согласно которой капитализм представ-

ляет собой исторически переходящую систему. Концепция исторического 

единства человеческого общества, учение о многовариантности истори-

ческого процесса. Маркс последовательно доказывал пагубность нацио-

нальной односторонности и ограниченности.

Маршалл Альфред (1842–1924) – английский экономист, осново-

положник неоклассической школы. Его главный труд «Принципы эко-

номикс» (1890) служил основным учебником экономической теории на 

Западе на протяжении десятилетий. Построил теорию ценности на согла-

совании издержек производства и полезности, осуществил единый подход 

к анализу процессов, протекающих в рыночной экономике, с помощью 

концепции «равновесной цены».

Маскин Эрик (р. 1950) — американский экономист, лауреат Нобелевс-

кой премии по экономике 2007 года «за развитие теории механизмов рас-

пределения», занимается теорией игр и развитием математических мето-

дов в экономической науке.

Мизес Людвиг фон (1881–1973) — экономист, основатель новоавс-

трийской школы в экономической науке. Яркий представитель либера-

лизма — сторонник невмешательства государства в экономику; подверг 

критике идеи социализма и аргументировал невозможность социализ-

ма по многим причинам — в т. ч. и по причине невозможности коррект-

ного экономического расчёта. Автор работ в сфере циклов и денежного 

обращения, человеческого поведения, философии и теории познания 

(эпистемологии).

Петти Уильям (1623–1687) – английский экономист, родоначальник 

классической политэкономии, основоположник статистики, исследовал 

природу богатства, факторы его роста; выдвинул трудовую теорию цен-

ности, согласно которой в основе цен лежат затраты живого и овещест-

вленного труда.

Пигу Артур Сесил (1877–1959) – английский экономист, ученик и пос-

ледователь Альфреда Маршалла; представитель неоклассической школы; 

полагал, что государство должно содействовать развитию в стране обще-

полезной и эффективной «экономики благосостояния»; рассматривал 

проблему распределения национального дохода.

Прескотт Эдвард (р. 1940) — американский экономист, лауреат Но-

белевской премии 2004 года «за вклад в динамическую макроэкономи-

ку: согласованность во времени экономической политики и деловых 

циклов»; теория преобразила экономические исследования и глубоко 

повлияла на практику экономической политики в целом и монетарной 

в частности.



189

Рикардо Давид (1772–1823) – английский экономист, представитель 

школы классической политэкономии; общественный, политический де-

ятель; успешный биржевой финансист, рассматривал взаимоотношения 

классов только  с той точки зрения, насколько они благоприятствуют рос-

ту экономики и богатства нации.

Самуэльсон Пол (1915–2009) – американский экономист, педагог, 

публицист, инициатор концепции «кейнсианско-неоклассического 

синтеза» (1960-е годы); лауреат Нобелевской премии по экономике 

1970 года «за научную работу, развившую статистическую и динами-

ческую экономическую теорию и внесшую вклад в повышение общего 

уровня анализа в области экономической науки», автор одного из са-

мых популярных учебников «Экономикс». Дал обстоятельное изложе-

ние основных разделов теоретической экономии; внес весомый вклад 

в разработку многих проблем: теорию цен, теорию экономического 

цикла, разработку принципов прикладной экономики, теорию опти-

мального экономического роста; автор теории выделенных предпочте-

ний потребителей.

Смит Адам (1723–1790) – шотландский экономист, философ, осно-

воположник классической политэкономии, приверженец  либерализма, 

предпринял попытку представить как единое целое все многообразие эко-

номического мира. Его главное произведение – «Исследование о природе 

и причинах богатства народов» (1776), по оценке одного из британских 

историков, сделало для благоденствия человечества больше, чем все госу-

дарственные деятели, вместе взятые. 

Смит Вернон Ломакс (р. 1927) — американский экономист, лауреат Но-

белевской премии по экономике 2002 года «за лабораторные эксперимен-

ты как средство в эмпирическом экономическом анализе, в особенности 

в анализе альтернативных рыночных механизмов»; стал одним из осново-

положников и ведущим представителем экспериментальной экономичес-

кой теории, воспроизводящей реальные ситуации хозяйственной жизни 

в опытах с людьми. 

Солоу Роберт (р. 1924) – лауреат Нобелевской премии по экономи-

ке 1987 года «за вклад в теорию экономического роста»; предложенная 

им модель роста демонстрирует влияние сбережений, роста населения и 

совершенствования технологии на рост производства с учетом факторов 

времени («Вклад в теорию экономического роста», 1956). Модель роста 

Солоу послужила импульсом к проведению новых исследований в облас-

ти неоклассических моделей, отражающих различные взаимосвязи между 

трудом и капиталом.

Спенс Майкл (р. 1943) – американский экономист, один из основопо-

ложников информационной экономической теории, лауреат Нобелевской 

премии по экономике 2001 года «за анализ рынков с асимметричной ин-

формацией», занимался анализом страховых рынков, теорией промыш-

ленных организаций, экономикой электронной коммерции.
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Стиглиц Джозеф Юджин (р. 1943) – американский  экономист, лауреат  

Нобелевской премии по экономике 2001 года «за анализ рынков с асим-

метричной информацией», в экономических кругах считается ученым, 

внесшим существенный вклад в монетарную теорию.

Фелпс Эдмунд (р. 1933) — американский экономист, лауреат Нобелевской 

премии по экономике 2006 года «за анализ межвременного обмена в макро-

экономической политике», известен своими работами в области микроэко-

номики; используя в качестве основы теорию ожиданий, занимался оценкой 

занятости и изучением динамики размера заработной платы. 

Филлипс Олбан Уильям (1914–1975) — английский экономист, вывел 

корреляционную зависимость между уровнем безработицы и изменением 

прироста денежной заработной платы. «Кривые Филлипса» были положе-

ны в основу кейнсианской теории инфляции. Награжден орденом Бри-

танской империи (1946).

Фишер Ирвинг (1867–1947) – американский экономист, статистик; 

виднейший представитель неоклассической школы;  сторонник количес-

твенной теории денег, согласно которой цены товаров определяются ко-

личеством денежных средств: чем больше денег в обращении, тем цены 

выше, и наоборот.

Форд Генри (1863–1947) – американский инженер, промышленник; 

один из основателей автомобильной промышленности США, первым ввел 

на своих заводах поточно-массовое производство (конвейер), что обеспе-

чило мощный подъем производительности труда и самые низкие в мире 

цены на автомобили, в результате социологических опросов в 1999 году 

Г. Форд признан бизнесменом XX века. 

Фридмен Милтон (1912–2006) – американский экономист, сторон-

ник либерализма, последователь видоизмененного варианта количест-

венной теории денег, основатель школы монетаризма, обосновал тезис 

о приоритетном значении одного фактора – денежной массы. Основ-

ные работы: «Количественная теория денег: новая формулировка» (пер. 

1996), «Монетарная история США» (1963, совместно с А. Шварц), «Ры-

ночные механизмы и централизованное планирование» (1981). Лауреат 

Нобелевской премии по экономике 1976 года «за достижения в области 

анализа потребления, истории денежного обращения и разработки мо-

нетарной теории».

Хайек Фридрих (1899–1992) – австро-американский экономист и фи-

лософ. Идеолог ультралиберализма. Вместе с Л. Мизесом основал Авс-

трийский институт экономических исследований. Лауреат Нобелевской 

премии по экономике 1974 года (совместно с Г. Мюрдалем) «за основопо-

лагающие работы по теории денег и экономических колебаний и глубокий 

анализ взаимовлияния экономических, социальных и институциональных 

явлений».

Хекман Джеймс (р. 1944) — американский экономист, лауреат Нобе-

левской премии по экономике 2000 года «за разработку теории и методов 
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для анализа селективных выборок», работы посвящены ресурсам труда, 

народонаселению, «человеческому капиталу», государственной политике, 

методам статистического анализа микроэкономических данных, в част-

ности формирования статистической выборки.

Шаталин Станислав Сергеевич (1934–1997) – академик, экономист- 

математик. Заведовал главным отделом Центрального экономико-мате-

матического института АН России. Разрабатывал проблемы теории меж-

отраслевого баланса и его использования в плановых расчетах, системы 

оптимального функционирования экономики (СОФЭ). Неоднократно го-

товил доклады, экспертные оценки, аналитические записки («без цензу-

ры») о состоянии экономики страны, участвовал в подготовке программы 

«500 дней» (был руководителем группы).

Шеллинг Томас Кромби (р. 1921) — американский экономист, лауреат 

Нобелевской премии по экономике 2005 года «за вклад в понимание яв-

лений сотрудничества и конфликта через анализ теории игр», разработал 

концептуальную основу теории сдерживания.

Шумпетер Йозеф (1883–1950) – австрийский экономист, социолог, 

один из оригинальных и своеобразных теоретиков, создатель эволюци-

онной теории экономического развития, динамической концепции цик-

ла: пружина экономического роста – инновационные технологии, новые 

продукты, новые рынки, поэтому цикличность развития производства 

закономерна, необходимо упреждающе наращивать инвестиции в беско-

нечное обновление бизнеса, кризисы – результат панической реакции на 

естественное затухание очередного бума; предложил рассматривать пред-

принимательскую способность как фактор производства; синтезировал 

равновесный и неравновесный методы анализа рыночного хозяйства. 

Энгельс Фридрих (1820–1895) – немецкий философ, социолог, эконо-

мист; основоположник (совместно с Марксом) пролетарской политичес-

кой экономии и теории «научного социализма».

Энгл Роберт Ф. (р. 1942) — американский экономист, лауреат Нобелев-

ской премии по экономике 2003 года «за методы анализа экономических 

временных циклов методом изменчивости временной зависимости».

Эрхард Людвиг (1897–1977) — западногерманский экономист, госу-

дарственный деятель, «конструктор» нового хозяйственного порядка в 

ФРГ, первый в мире либеральный реформатор нового типа. Проведенное 

под руководством Эрхарда реформирование рассматривается как образец 

искусного использования средств и методов преобразований. 
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ГЛОССАРИЙ

Абсолютные преимущества – страны обмениваются продукцией, 

которую производят с меньшими явными издержками на единицу 

продукции, чем потенциальный торговый партнер.

Абстракция – метод познания, который заключается в отвлечении 

в процессе познания от внешних явлений, несущественных деталей 

и выделении сущности предмета или явления.

Альтернативные (неявные) издержки – издержки использования 

ресурсов, являющихся собственностью предприятия; принесенная 

в жертву следующая по порядку самая желанная покупка; выгода, упу-

щенная в результате выбора одного из вариантов использования ре-

сурсов и тем самым отказа от других возможностей; не являются рас-

ходами в бухгалтерском понимании.

Анализ – метод познания, который заключается в изучении объек-

та путем разложения его на составные части.

Аналогия – метод познания, предполагающий перенос свойств 

с известного явления или процесса на неизвестные.

Банк – финансово-кредитное учреждение, регулирующее движе-

ние денежной массы, необходимой для нормального функционирова-

ния экономики.

Банкноты (банковские билеты) – разновидность денежных знаков, 

выпускаемых в обращение Центральным банком.

Безработица – социально-экономическая ситуация, когда часть 

трудоспособного населения не может найти работу, которую способна 

выполнить.

Безработные – трудоспособные граждане, ищущие работу, заре-

гистрированные на бирже труда, не имеющие реальной возможности 

получить работу в соответствии со своим образованием, специальнос-

тью, трудовыми навыками.

Билонные монеты – разменные монеты, номинальная стоимость 

которых превышает стоимость содержащегося в них металла и расхо-

ды на их чеканку.

Биржа – основная форма регулярно функционирующего оптового 

рынка ценных бумаг, валют, товаров, продающихся по стандартам или 

образцам.

Бумажные деньги – знаки стоимости, наделенные принудительным 

курсом и заменяющие в обращении полноценные деньги.

Бюджетная линия показывает различные комбинации двух това-

ров, которые могут быть приобретены при фиксированной величине 

денежного дохода.
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Валовой внутренний продукт (ВВП) – рыночная стоимость всех ко-

нечных товаров и услуг, произведенных в стране в течение года; пока-

затель, охватывающий результаты деятельности на территории данной 

страны всех экономических субъектов, независимо от их националь-

ной принадлежности.

Валовые (общие) издержки производства – совокупность постоян-

ных и переменных издержек на весь объем выпуска продукции (работ, 

услуг).

Валовой доход – суммарный годовой доход предприятия, получен-

ный в результате производства и реализации продукции (работ, услуг).

Валовой продукт – общий выпуск продукции, полученный при ис-

пользовании всего объема применяемых факторов производства.

Валюта – денежная единица страны.

Валютный курс – относительная цена валют двух стран, т. е. цена 

одной валюты, выраженная в единицах другой валюты.

Валютный рынок – финансовый рынок, на котором осуществляет-

ся обмен иностранных валют.

Вексель – письменное долговое обязательство установленной фор-

мы, дающее бесспорное право векселедержателю требовать с должни-

ка обозначенную денежную сумму.

Величина предложения – количество товаров и услуг, которое про-

давцы готовы предложить при данном уровне цен в определенный 

промежуток времени.

Величина спроса –  количество товаров и услуг, которое покупатели 

готовы приобрести по данной цене в течение определенного времени.

Величина торгового оборота – сумма экспорта и импорта.

Взаимодополняемые блага – товары (услуги) с сильной корреля-

цией спроса, при которой увеличение цены на один товар приводит 

к уменьшению спроса на другой товар (услугу).

Взаимозаменяемые блага – товары (услуги), которые рассматрива-

ются покупателями как потребительски замещающие друг друга.

Владение – фактическое обладание вещью либо документально под-

твержденное правомочие обладать объектом собственности, право исполь-

зовать его, передавать другим лицам, продавать, дарить, наследовать.

Внешнеторговое сальдо – соотношение экспорта и импорта (поло-

жительное или отрицательное).

Воспроизводство – постоянно повторяющийся процесс производства.

Вторичные (социальные) потребности – потребности, выработан-

ные в ходе развития и обретения жизненного опыта, имеющие пси-

хосоциальную природу и зависящие от условий жизни, социальных 

норм, принятых в обществе, коллективе или группе, потребности 

в творческой деятельности. 
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Глобализация – процесс формирования в мире единого экономи-

ческого, культурного и политического пространства, процесс интегра-

ции человечества и образование мирового общества без границ.

Государственный бюджет – финансовый план деятельности госу-

дарства, отражающий все его денежные ресурсы (доходы) и их распре-

деление (расходы).

Государственный долг – сумма задолженности государства по непо-

гашенным внутренним и внешним займам; рассчитывается как сумма 

бюджетных дефицитов прошлых лет за вычетом бюджетных излишков.

Государство – совокупность официальных органов власти, дейс-

твующих в масштабе страны, регулирующих общественные отноше-

ния путем издания правовых норм. 

Грант – поощрительное денежное пособие на определенные цели. 
Девальвация – понижение официального курса национальной ва-

люты.

Дедукция – метод рассуждения от общего к частному.

Денежная единица – установленный в законодательном порядке 

денежный знак, который служит для соизмерения и выражения цен 

всех товаров.

Денежная масса – совокупность общепринятых средств платежа 

в экономике.

Денежная система – форма организации денежного обращения 

в стране, исторически сложившаяся и законодательно установленная 

государством.

Денежно-кредитная (монетарная) политика – система мероприятий, 

направленных на изменение денежной массы в обращении, объёма 

кредитов, уровня процентных ставок с целью достижения и сохране-

ния финансовой стабилизации.

Денежные агрегаты – виды денег и денежных средств, отличающи-

еся друг от друга степенью ликвидности.

Денежный мультипликатор – числовой коэффициент, показываю-

щий, во сколько раз возрастет или сократится денежное предложение 

в результате увеличения или сокращения вкладов в денежно-кредит-

ную систему на одну денежную единицу; величина мультипликатора 

обратно пропорциональна норме резервирования, используемой в де-

нежно-кредитной системе.

Денежный рынок – часть рынка ссудного капитала, где осущест-

вляются краткосрочные депозитно-ссудные операции, обслуживаю-

щие движение оборотного капитала фирм, краткосрочных ресурсов 

банков, государства и частных лиц.

Деноминация – обмен старых денежных знаков на новые в опреде-

ленной пропорции.
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Деньги – особый товар, служащий всеобщим эквивалентом и отли-

чающийся абсолютной ликвидностью.

Дефлятор ВВП – коэффициент пересчета стоимости ВВП в неиз-

менные цены, характеризует изменение общего уровня цен.

Дефляционный (рецессионный) разрыв – превышение сбережений, 

соответствующих уровню полной занятости, над потребностями в ин-

вестировании, что сопровождается спадом промышленного произ-

водства и влечет за собой сокращение доходов в экономике страны.

Дефляция – изъятие из обращения денежной массы; снижение об-

щего уровня цен.

Дисконтирование денежных потоков – приведение их разновремен-

ных (относящихся к разным шагам расчета) значений к их ценности на 

определенный момент времени, который называется моментом при-

ведения.

Добавленная стоимость – прирост стоимости, который создается 

в конкретном процессе производства товаров (работ, услуг).

Добровольная безработица – безработица, возникающая в условиях 

добровольной незанятости некоторых групп населения.

Долгосрочный период – промежуток времени, достаточно продол-

жительный для того, чтобы фирма могла успеть изменить объемы всех 

используемых ресурсов, включая производственные мощности.

Домашнее хозяйство – экономическая единица, снабжающая эко-

номику ресурсами и использующая полученные за них доходы. 

Дотация – безвозвратная и безвозмездная помощь нецелевого ха-

рактера.

Доход – приток денежных средств в единицу времени в результате 

использования факторов производства.

Единичное международное разделение труда – разделение труда, ос-

нованное на специализации стран на изготовлении отдельных узлов, 

деталей и компонентов продукции на технологических стадиях про-

мышленного производства.

Емкость товарного рынка – показатель, характеризующий потен-

циально возможный объем сбыта товаров на рынке.

Естественная безработица – безработица, включающая в себя 

структурную и фрикционную безработицу; безработица в условиях 

полной занятости.

Закон возрастающих альтернативных издержек – экономический 

закон, отражающий взаимосвязь между возрастанием производства 

одного продукта за счет сокращения другого. В условиях полного ис-

пользования ресурсов для получения каждой дополнительной едини-

цы одного товара приходится отказаться от возрастающего количества 

другого товара.
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Закон денежного обращения – экономический закон, определяющий, 

что количество денег, необходимое для обращения, прямо пропорцио-

нально количеству проданных на рынке товаров (услуг) и уровню цен то-

варов (услуг) и обратно пропорционально скорости обращения денег.

Закон замещения – закон, устанавливающий зависимость между 

двумя благами, потребление одного из которых сокращается при уве-

личении потребления другого; при полном использовании ресурсов 

увеличение производства одного продукта приводит к сокращению 

другого.

Закон предложения – экономический закон, характеризующий 

прямую зависимость между ценой и количеством выпускаемых това-

ров: повышение цены вызовет увеличение количества товаров, пред-

лагаемых к продаже, и наоборот.

Закон спроса – экономический закон, характеризующий обратную 

зависимость между ценой и величиной спроса: с увеличением цены 

величина спроса падает и наоборот.

Закон убывающей предельной полезности – закон, гласящий, что 

начиная с определенного момента каждая дополнительная единица 

этого же товара доставляет потребителю меньше удовлетворения, чем 

предыдущая.

Закон убывающей производительности (отдачи) – экономический 

закон, отражающий взаимосвязь между увеличением производства 

и затрат переменного фактора при неизменности всех других факторов: 

по мере добавления дополнительного переменного ресурса (труда) 

к постоянному объему других ресурсов (земля или капитал) количест-

во производимого в результате совокупного продукта сначала возрас-

тает, затем достигает своего максимума и начинает уменьшаться.

Занятость – деятельность граждан, связанная с удовлетворением 

личных и общественных потребностей, приносящая, как правило, им 

заработок, трудовой доход.

Заработная плата – цена труда (доход), получаемый наемным ра-

ботником за предоставление услуг труда в единицу времени (час, день, 

неделя, месяц).

Земля – природные ресурсы («даровые блага природы»), которые 

могут быть использованы для производства товаров и услуг.

Издержки – ценность израсходованных ресурсов в фактических 

ценах их приобретения.

Издержки обращения – затраты, связанные с реализацией товаров 

и услуг.

Издержки производства – сумма затрат фирмы на производство то-

варов и услуг.

Импортная квота – доля импорта в ВВП.
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Инвестиции – денежные средства, ценные бумаги, иное имущест-

во, вкладываемые в объекты предпринимательской деятельности в це-

лях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта 

(социального, экологического).

Индекс потребительских цен – отношение цены потребительской 

корзины в t-м году к ее цене в базисном году.

Индукция – метод рассуждения от частного к общему.

Инфляционный разрыв – превышение планируемых инвестиций 

над сбережениями, соответствующими уровню полной занятости, т.е. 

предложение сбережений отстает от инвестиционных потребностей, 

что ведет к росту спроса на товары и услуги при постоянном совокуп-

ном предложении, а также росту цен.

Инфляция – увеличение находящихся в обращении наличных 

и безналичных денег в размерах, превышающих реальное предложе-

ние товаров.

Инфляция открытая – инфляция, не ограниченная администра-

тивным регулированием, характеризующаяся активным ростом обще-

го уровня цен.

Инфляция подавленная – инфляция, ограниченная администра-

тивным регулированием, характеризующаяся внешней стабильностью 

цен и товарным дефицитом.

Инфляция предложения (издержек) – инфляция, обусловленная 

превышением совокупного предложения над совокупным спросом из-

за резкого повышения цен на факторы производства.

Инфляция спроса – инфляция, при которой темп роста совокупно-

го спроса превышает темп роста совокупного предложения.

Информация – сведения о лицах, предметах, фактах, событиях, яв-

лениях и процессах, независимо от формы их представления.

Казначейские билеты – бумажные деньги, выпускаемые Минис-

терством финансов или казначейством, как правило, для покрытия 

бюджетного дефицита.

Капитал – созданные человеком ресурсы, используемые в произ-

водстве товаров и услуг; инвестиционные ресурсы; ценность, прино-

сящая поток доходов.

Карта кривых безразличия – совокупность кривых безразличия, 

каждая из которых представляет разную степень полезности; пока-

зывает норму замещения двух товаров при любых уровнях потреб-

ления этих товаров; все кривые вместе характеризуют предпочтения 

потребителя.

Качество жизни – категория, с помощью которой характеризуют 

существенные обстоятельства жизни населения, определяющие сте-

пень достоинства и свободы личности каждого человека.
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Квотирование – ограничение в количественном или стоимостном 

выражении объема продукции, разрешенной к ввозу в страну (импор-

тная квота) или вывозу из страны (экспортная квота) за определенный 

период.

Командная экономика – система организации экономики, в кото-

рой главенствующую роль играет государство.

Коммерческая организация – организация, преследующая извлече-

ние прибыли в качестве основной цели своей деятельности.

Коммерческий обмен, неэквивалентный – обмен, основанный на 

произвольном назначении завышенных (заниженных) цен в зависи-

мости от интересов монополиста.

Коммерческий обмен, эквивалентный – обмен на основе закона 

стоимости в соответствии с интернациональными издержками произ-

водства.

Конкуренция – борьба за ограниченный объем платежеспособного 

спроса потребителей, ведущаяся фирмами на доступных им сегментах 

рынка.

Конъюнктура рынка – конкретная экономическая ситуация 

на рынке в данный момент времени, характеризуемая уровнями спроса 

и предложения, рыночной активностью, ценами, объемами продаж.

Косвенные блага – блага (средства производства), используемые 

в процессе производства.

Коэффициент Джинни – показатель, характеризующий  степень 

отклонения фактического распределения доходов от абсолютного ра-

венства. 

Кредит – предоставление денег (или товаров) в долг на гарантиро-

ванных условиях возвратности, платности и срочности.

Кривая безразличия – кривая, показывающая различные комбина-

ции двух продуктов, имеющих одинаковое потребительское значение 

или ту же полезность для потребителя.

Кривая Лоренца – кривая, показывающая степень неравенства рас-

пределения доходов людей или домашних хозяйств.

Кривая производственных возможностей – график, отражающий 

возможность сочетания объемов производства различных видов про-

дукции при полном использовании имеющихся ресурсов.

Кривая совокупного предложения – кривая, показывающая реаль-

ный объем ВВП, который будет произведен при различных уровнях 

цен, состоящая из трех участков: кейнсианского, промежуточного 

и классического.

Кривая совокупного спроса – кривая, отражающая обратную зави-

симость между общим уровнем цен и реальным объемом националь-

ного производства (ВВП), на который предъявляется спрос.
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Кривая Филлипса – кривая, отражающая обратную зависимость 

между инфляцией и безработицей в краткосрочном периоде. 

Ликвидность – способность активов быстро и легко превращаться 

в наличные деньги без потери или при небольшой потере их покупа-

тельной способности.

Лицензирование – регулирование внешнеэкономической деятель-

ности через разрешения на экспорт или импорт товара в установлен-

ных количествах за определенный промежуток времени.

Макроэкономика – часть экономической науки, изучающей функ-

ционирование и тенденции развития экономики страны в целом.

Макроэкономика (национальная экономика) – наука, изучающая законы 

функционирования и тенденции развития экономики страны в целом.

Макроэкономическое равновесие – такое состояние национальной 

экономики, когда использование ограниченных производственных 

ресурсов для создания товаров и услуг и их распределение между чле-

нами общества сбалансированы.

Максимизация прибыли – разность между совокупным доходом 

и валовыми издержками.

Масштаб цен – весовое количество денежного металла, принятое 

в стране в качестве денежной единицы и ее составных частей.

Международная миграция рабочей силы – перемещение трудос-

пособного населения из одних государств в другие сроком более чем 

на год, вызванное причинами экономического и иного характера.

Международная специализация производства – концентрация про-

изводства однородной продукции, создаваемой в рамках одной страны 

с наибольшей экономической эффективностью. 

Международное производственное кооперирование – координация 

хозяйственной деятельности предприятий-партнеров из различных 

стран в определенной сфере деятельности.

Международное разделение труда – устойчивая специализация от-

дельных стран на производстве определенных видов продукции, кото-

рыми страны обмениваются между собой.

Меновая стоимость – способность товара быть обмененным на 

другой товар в определенной пропорции, находящая свое выражение 

в денежной стоимости, в цене товара.

Металлические деньги – денежные знаки, изготовленные из метал-

ла, определённой формы, веса и достоинства (монеты).

Методы – способы познания, инструменты, совокупность при-

емов исследования явлений природы и общественной жизни.

Микроэкономика – наука, изучающая хозяйственную деятельность 

отдельных экономических субъектов (отраслей, фирм, домохозяйств, 

отдельных рынков).
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Мировая экономика – совокупность национальных хозяйств и не-

государственных структур, объединённых международными отноше-

ниями.

Мировое хозяйство – многоуровневая глобальная экономическая 

система, представляющая собой совокупность национальных хозяйств 

отдельных стран, участвующих в международном разделении труда 

и связанных системой международных экономических отношений.

Мировой рынок – сфера международного баланса спроса и предло-

жения на товары, экспортируемые и импортируемые странами.

Монетаризм – макроэкономическая теория, согласно которой ко-

личество денег в обращении является определяющим фактором разви-

тия экономики.

Монополия – рынок одного продавца товара, не имеющего близ-

ких заменителей.

Мультипликативный эффект (эффект множителя) – эффект, состо-

ящий в том, что инвестиционные расходы увеличивают равновесный 

объем производства на величину большую, чем сами инвестиции.

Мультипликатор автономных расходов (инвестиций) – коэффициент, 

показывающий превышение роста дохода над ростом инвестиций.

Налоги – обязательные платежи, взимаемые государством с юри-

дических и физических лиц на основе государственного налогового 

законодательства.

Налоговая система – совокупность налогов, построенных на ос-

новании чётко сформулированных принципов, правил и процедур их 

установления, введения в действие, контроля за своевременностью 

и полнотой уплаты и ответственностью за их неуплату.

Неэкономические блага – блага, предоставляемые природой без 

приложения человеком каких-либо усилий (воздух, вода, свет и т.д.), 

не имеющие ценности, так как их количество достаточно для полного 

и постоянного удовлетворения определенных потребностей человека.

Низшие блага – блага, потребление которых падает с ростом дохо-

дов потребителей, что приводит к снижению спроса на них.

Номинальная заработная плата – оплата труда, получаемая работ-

ником в денежной форме.

Номинальная процентная ставка – текущая рыночная ставка про-

цента без учета темпов инфляции.

Номинальный ВВП – ВВП, исчисленный в текущих рыночных 

ценах.

Нормальные блага – блага, потребление которых возрастает с рос-

том доходов потребителей, что приводит к увеличению спроса на них.

Нуллификация – объявление государством данных денежных зна-

ков недействительными.
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Оборотные фонды в сфере обращения – совокупные ресурсы, функ-

ционирующие в сфере обращения.

Оборотные фонды в сфере производства – предметы труда, которые 

целиком потребляются в одном производственном цикле, утрачивают 

свою натурально-вещественную форму и полностью переносят свою 

стоимость на себестоимость выпускаемой продукции (работы, услуги).

Оборотный капитал – совокупность денежных средств, авансиро-

ванных для создания оборотных производственных фондов и фондов 

обращения с целью обеспечения непрерывного процесса производс-

тва и реализации продукции.

Общая полезность – сумма полезности отдельных частей блага.

Общее международное разделение труда – разделение труда между 

странами по крупным сферам материального и нематериального про-

изводства.

Общественное производство – множество предприятий, отраслей 

производства, сфер экономики, связанных между собой в единое це-

лое разделением труда и специализацией.

Общественные блага – блага, доступные всем членам общества, не-

конкурентные, бесплатные, носят неисключающий характер.

Основные фонды – средства труда, которые сохраняют свою на-

турально-вещественную форму, многократно участвуют в производс-

твенном процессе и постепенно, по мере износа, переносят свою сто-

имость на себестоимость готовой продукции.

Парадокс Леонтьева – трудонасыщенные страны экспортируют 

капиталоемкую и импортируют трудоемкую продукцию; страны, бога-

тые капиталом, напротив, экспортируют трудоемкую и импортируют 

капиталоемкую продукцию. 

Паритет покупательной способности – уровень обменного курса ва-

лют, выравнивающий покупательную способность каждой из них. 

Первичные (витальные) потребности – потребности, обусловлен-

ные биологическим происхождением человека, физиологические, 

врожденные.

Переменные издержки – издержки, величина которых изменяет-

ся в зависимости от повышения или снижения объема производства 

(затраты на сырье, материалы, топливо, заработную плату основных 

рабочих).

Переходная экономика – промежуточное состояние экономики, воз-

никающее в результате социально-экономических преобразований.

Платежный баланс – сводный баланс сделок, заключенных в тече-

ние данного года между отдельными лицами, фирмами и правитель-

ственными ведомствами одной страны с такими же представителями 

других стран.
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Полезность – удовлетворение, которое благо приносит потребителю.

Полная занятость – использование всех пригодных и доступных 

ресурсов для производства удовлетворяющих потребности товаров 

и услуг.

Полноценные монеты – монеты, нарицательная цена которых со-

ответствует стоимости содержащегося в них металла и стоимости их 

чеканки.

Полный объем производства – использование всех ресурсов, обес-

печивающих максимально полное удовлетворение экономических 

потребностей; максимальное количество товаров и услуг, которое мо-

жет быть произведено из используемых в экономике ресурсов.

Пользование – право употребления, применения, использования 

вещи в зависимости от ее назначения на период и при условиях, уста-

навливаемых собственником.

Постоянные издержки – издержки, которые не зависят от измене-

ния объемов производства в краткосрочном периоде (аренда, процент, 

амортизационные отчисления, зарплата управленческого аппарата).

Потребительная стоимость – полезность товара, наличие у него 

свойств и качеств, позволяющих удовлетворять какую-либо челове-

ческую потребность.

Потребительская корзина – минимальный набор продуктов пита-

ния, непродовольственных товаров и услуг, необходимых для сохране-

ния здоровья человека и обеспечения его жизнедеятельности.

Потребление – общее количество товаров, купленных и потреб-

ленных в течение какого-то периода.

Потребности – объективная нужда людей в чем-либо, требующая 

удовлетворения.

Предельная полезность – полезность, которую извлекает потреби-

тель из одной дополнительной единицы товара или услуги.

Предельная склонность к потреблению – отношение изменения 

потребления к изменению дохода.

Предельная склонность к сбережению – отношение изменения сбе-

режений к изменению дохода.

Предельные издержки – прирост издержек на производство до-

полнительной единицы продукта.

Предельный доход – приращение валового дохода от реализации 

дополнительной единицы продукции.

Предельный продукт – прирост валового продукта в результате при-

менения дополнительной единицы данного переменного ресурса.

Предложение – готовность изготовителей и продавцов предоста-

вить на рынок определенное количество товаров и услуг по данной 

цене.
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Предложение труда – желание экономически активного населения 

продать свою рабочую силу за определенную цену и на определенный 

период времени.

Предпринимательская способность – способность человека исполь-

зовать ресурсы для производства товара, принимать решения, созда-

вать новшества, идти на риск.

Предприятие – самостоятельный хозяйствующий субъект с права-

ми юридического лица, занимающийся различными видами экономи-

ческой деятельности для приобретения товаров.

Предприятие – самостоятельный хозяйствующий субъект, облада-

ющий правами юридического лица, производящий продукцию, ока-

зывающий услуги с целью удовлетворения общественных потребнос-

тей и приращения капитала.

Продукт – результат человеческого труда, хозяйственной деятель-

ности, представленный в материально-вещественной форме (матери-

альный продукт), в духовной, информационной форме (интеллекту-

альный продукт) либо в виде выполненных работ и услуг.

Производительные силы (факторы производства) – совокупность 

средств производства и людей, приводящих их в движение.

Производственная функция характеризует максимальный объем вы-

пуска, которого можно достичь при любом заданном наборе ресурсов.

Производственные отношения – устойчивые связи и взаимоотно-

шения людей в процессе производства.

Производство – процесс создания материальных благ и услуг, необ-

ходимых для удовлетворения потребностей.

Протекционизм – политика защиты отечественных производите-

лей от иностранных конкурентов.

Процент – доход на ссудный капитал или цена равновесия на рын-

ке капитала.

Прямые (потребительские) блага – блага, предназначенные для не-

посредственного удовлетворения человеческих потребностей (пред-

меты потребления).

Рабочая сила – люди, которые готовы и могут работать (те, кто за-

нят, и те, кто без работы, но активно ее ищет).

Равновесная цена – цена, при которой спрос равен предложению.

Распоряжение – право передачи, продажи, сдачи в аренду, самосто-

ятельного использования имущества.

Расходы по обслуживанию внутреннего и внешнего долга – затраты 

на выпуск и размещение государственных облигаций, выплату про-

центов по государственному долгу.

Рациональное поведение – стремление индивидуума получить мак-

симальный результат при минимальных затратах в условиях ограни-

ченности используемых возможностей и ресурсов.
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Реальная заработная плата – количество товаров и услуг, которое 

можно приобрести на номинальную заработную плату.

Реальная процентная ставка – номинальная процентная ставка 

с учетом инфляции.

Реальный ВВП – ВВП, исчисленный в неизменных (базисных) це-

нах, т.е. «очищенный» от влияния инфляции.

Ревальвация – повышение золотого содержания или  валютного 

курса денежной единицы страны.

Рента – цена за использование земли и других природных ресур-

сов, количество которых ограничено.

Рентабельность – относительный показатель, характеризующий 

эффективность производства.

Рынок земли – совокупность экономических отношений по поводу 

земли и минерально-сырьевых ресурсов, предложение которых огра-

ничено.

Рынок капитала – совокупность экономических отношений по 

поводу спроса и предложения на инвестиционные товары и средства 

производства.

Рынок труда – система социально-экономических отношений 

между нуждающимися в работе по найму и собственниками средств 

производства.

Сбережение – располагаемый доход за исключением расходов на 

личное потребление; отложенное потребление.

Свободная рыночная экономика (чистая экономика) – экономика, 

которая базируется на индивидуальном принятии решений посредс-

твом инструментов рынка. 

Свободная торговля – политика невмешательства во внешнеторго-

вые отношения, предполагающая отсутствие ограничений в виде ис-

кусственных барьеров.

Синтез – метод исследования какого-либо предмета, явления, со-

стоящий в познании его как единого целого, в единстве и взаимной 

связи его частей.

Система национальных счетов – международный стандарт оценки 

основных экономических показателей национальной экономики; наци-

ональный учет, характеризующий результаты деятельности, структуру, 

важнейшие взаимосвязи хозяйственных субъектов рыночной экономи-

ки, представляющий собой систему взаимоувязанных экономических 

показателей, построенную в виде счетов и балансовых таблиц.

Скрытая безработица – безработица, вызванная содержанием 

на предприятиях и в организациях лишних работников (в интересах 

сохранения трудовых коллективов), которые могли бы быть высво-

бождены в результате спада производства.
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Смешанная экономика – система взаимодействия частного сектора 

(рынка) и государства с целью эффективного решения фундаменталь-

ных проблем рыночной экономики.

Собственность – экономическая категория, представляющая об-

щественно-производственные отношения по поводу присвоения (от-

чуждения) индивидами и коллективами средств производства и созда-

ваемых с их помощью материальных благ в процессе их производства, 

распределения, обмена и потребления.

Совокупное предложение – общее количество благ и услуг, которые 

фирмы и домашние хозяйства готовы представить на рынок при каж-

дом данном уровне цен. 

Совокупное предложение денег – фактический объем денежной 

массы в обращении.

Совокупный спрос – общий объем товаров и услуг, который может 

быть приобретен при различных уровнях цен.

Совокупный спрос на деньги – количество денег, которое население 

и фирмы хотят иметь для сделок и приобретения ценных бумаг при 

данной процентной ставке.

Сокровища – накопления драгоценных металлов в виде монет, 

слитков, ювелирных и других изделий, принадлежащих государству 

или частным лицам.

Спекулятивные сделки – сделки, совершаемые с целью получения 

спекулятивной прибыли за счет разницы между курсами ценных бумаг 

и ценами товаров на моменты заключения и исполнения сделки.

Способ воспроизводства интенсивный – увеличение производствен-

ного потенциала за счет совершенствования производственного про-

цесса, использования новой техники и новых технологий.

Способ воспроизводства экстенсивный – рост производственных 

мощностей в результате увеличения количества используемых факто-

ров производства.

Спот – вид сделки на наличный товар или валюту, предполагаю-

щий немедленные оплату и поставку.

Спрос – желание и возможность потребителя купить товар или ус-

лугу в определенном месте и в определенное время.

Спрос на труд – желание производителей купить рабочую силу по 

определенной цене и на определенный период времени.

Сравнительные преимущества – страны обмениваются продукцией, 

которую производят с меньшими внутренними альтернативными из-

держками, чем потенциальный торговый партнер.

Средний доход – валовой доход на единицу проданной продукции.

Средний продукт – выпуск продукции в расчете на единицу ресурса 

одного вида.
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Средняя склонность к потреблению – доля располагаемого дохода, 

направляемая на потребление. 

Средняя склонность к сбережению – доля располагаемого дохода, 

направляемая на сбережения. 

Ссудный капитал – денежный капитал, предоставляемый в ссуду 

его собственником на время на условиях срочности, платности и воз-

вратности.

Ссудный процент – плата, получаемая кредитором от заемщика 

в результате передачи во временное пользование кредитных средств.

Стагфляция – рост безработицы, сопровождающийся повышени-

ем темпов инфляции.

Структурная безработица – безработица, вызванная несоответстви-

ем структуры предложения рабочей силы структуре спроса на нее. 

Структурный дефицит – характеризует разность между доходами 

и расходами государственного бюджета при данном уровне налогооб-

ложения и государственных затрат и потенциальном ВВП, соответс-

твующем естественному уровню безработицы.

Субвенция – государственное денежное пособие  на конкретные 

цели и определенный срок.

Субсидия – долевое финансирование плановых целевых расходов.

Теорема о выравнивании цен факторов – международная торговля 

приводит к выравниванию абсолютных и относительных цен на соот-

ветствующие факторы производства в различных странах.

Теорема Рыбчинского – увеличивающееся предложение одного 

из факторов производства приводит к большему процентному увели-

чению производства и доходов в той отрасли, для которой этот фактор 

используется относительно более интенсивно, и к сокращению произ-

водства и доходов в отрасли, в которой этот фактор используется отно-

сительно менее интенсивно.

Теорема Самуэльсона – Столпера – международная торговля ведет 

к росту цены фактора, относительно более интенсивно используемого 

для производства товара, цена которого растет, и снижению цены фак-

тора, относительно более интенсивно используемого для производства 

товара, цена на который падает.

Теорема Хекшера – Олина – страна экспортирует товары, для произ-

водства которых интенсивно используются относительно избыточные 

факторы производства, и импортирует товары, в производстве которых 

преобладают относительно дефицитные факторы производства.

Технология – объем знаний и технологий, используемых для про-

изводства товаров и услуг.

Тип воспроизводства простой – повторение в прежних объемах про-

изводства; общественный продукт не изменяется, весь полученный 

доход потребляется.
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Тип воспроизводства расширенный – повторение в увеличенном 

объеме производства; общественный продукт увеличивается, а часть 

полученного дохода инвестируется.

Тип воспроизводства суженный – сокращение объемов производс-

тва в силу отсутствия доходов или нецелесообразности развития дан-

ного вида производства.

Товар – экономическое благо, произведенное для обмена.

Товары для будущего – средства производства, научно-технические 

исследования, образование, обеспечивающие рост и совершенствова-

ние завтрашних ресурсов экономики. 

Товары для настоящего – товары и услуги, удовлетворяющие сегод-

няшние, текущие потребности населения. 

Торговый баланс – сальдо товарного экспорта и товарного импорта.

Традиционная экономика – экономика, основанная на обычаях, 

традициях, присущих тому или иному обществу.

Труд – физические и умственные способности и усилия людей, ко-

торые могут быть использованы для производства товаров и услуг.

Трудовые ресурсы – часть населения страны, обладающая физичес-

кими и умственными способностями к участию в трудовой деятель-

ности.

Трудоспособное население в РФ – мужчины в возрасте 16–59 лет 

и женщины в возрасте 16–54 лет, за исключением инвалидов I и II 

групп, а также неработающих лиц трудоспособного возраста, получа-

ющих пенсии.

Уровень безработицы – отношение численности безработных к ра-

бочей силе. 

Учетная политика – регулирование величины учетной процентной 

ставки (ставки процента, под который Центральный банк предостав-

ляет кредиты коммерческим банкам).

Фактический дефицит – отрицательная разница между фактичес-

кими (действительными) доходами и расходами правительства.

Физический капитал (капитальные блага) – совокупность основно-

го и оборотного капитала. 

Финансовая система – совокупность финансовых отношений и со-

ответствующих им финансовых учреждений, организующих образова-

ние, распределение и использование денежных фондов.

Финансы – совокупность денежных средств общества и связанных 

с ними экономических отношений, возникающих между государс-

твом, юридическими и физическими лицами по поводу формирова-

ния и использования денежных фондов. 

Фискальная политика государства – совокупность мер по сознатель-

ному манипулированию налогами и государственными расходами.
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Фрикционная безработица – безработица, обусловленная добро-

вольным переходом работника с одной работы на другую.

Фьючерсная сделка – вид биржевой сделки на покупку или 

продажу финансовых инструментов или товаров при условии их 

оплаты по согласованной цене через определенный срок после ее 

заключения; заключается с целью страхования (хеджирования) 

сделок с наличным товаром либо с целью получения в ходе пере-

продажи или после ликвидации сделки разницы от возможного 

изменения цен.

Хеджирование — страхование, снижение риска от потерь, обуслов-

ленных неблагоприятными для продавцов или покупателей изменени-

ями рыночных цен на товары в сравнении с теми, которые учитыва-

лись при заключении договора.

Цена земли – показатель, характеризующий стоимость участка оп-

ределенного качества и местоположения.

Цикл деловой активности – повторяющиеся на протяжении ряда 

лет подъемы и спады уровней экономической активности, отличаю-

щиеся друг от друга продолжительностью и интенсивностью.

Циклическая безработица – безработица, порождаемая спадом 

производства при превышении числа претендующих на рабочие места 

над их количеством.

Циклический дефицит – разница между фактическим и структур-

ным дефицитом; вызван спадом производства, превышением факти-

ческой безработицей своего естественного уровня.

Частное международное разделение труда – межотраслевое разде-

ление труда, при котором страны специализируются в производстве 

и обмене на мировом рынке продукцией различных отраслей. 

Частные блага – блага, принадлежащие отдельным потребителям; 

предоставляемые только тем, кто за них заплатил.

Чек – письменное распоряжение владельца текущего счета банку 

о выплате указанной в нем суммы предъявителю.

Экология – совокупность природных компонентов, оказывающих 

влияние на здоровье человека и его хозяйственную активность.

Экономика – 1) общественная наука об эффективном использо-

вании редких экономических ресурсов с целью максимального удов-

летворения неограниченных материальных потребностей общества; 

2) хозяйство того или иного района, страны, группы стран или всего 

мира; 3) общественные отношения, связанные с хозяйственной де-

ятельностью людей.

 Экономико-математическое моделирование – системный метод ис-

следования, позволяющий в формализованном виде определить при-

чины изменений экономических явлений, их закономерности, воз-

можные последствия. 



211

Экономическая (хозяйственная) деятельность людей – процесс, со-

вершающийся между людьми и природой с целью производства обще-

ственного продукта и дальнейшего его распределения, обмена и пот-

ребления.

Экономическая модель – формализованное описание экономичес-

кого процесса или явления.

Экономическая политика – совокупность  мер или решений, при-

нимаемых правительством для достижения системы экономических 

целей.

Экономическая прибыль – превышение общих доходов над эконо-

мическими издержками.

Экономическая система – соединение ресурсов в рамках опреде-

ленных производственных отношений.

Экономическая ценность – единство экономической полезности 

блага и экономических затрат на его производство.

Экономические (редкие) блага – блага, полученные в результате 

экономической созидательной деятельности; значительное превыше-

ние спроса над доступным количеством обусловливает необходимость 

их производства и распределения; имеют определенную цену.

Экономические издержки – совокупность явных и неявных 

издержек.

Экономические институты – относительно устойчивые, повсемес-

тно используемые, формальные и неформальные правила и нормы 

(законы, договоры, положения, кодексы поведения, обычаи), содер-

жащие условия проведения и ограничения экономических действий, 

отношений. 

Экономические категории – логические понятия, отражающие наибо-

лее общие и существенные стороны экономической жизни общества.

Экономический закон – существенные, постоянно повторяющие-

ся, устойчивые связи в процессе производства, распределения, обмена 

и потребления материальных благ и услуг.

Экономический империализм – использование экономического 

подхода к анализу неэкономических сторон жизни людей.

Экономический рост – увеличение производственных возможностей 

в результате наращивания объема используемых факторов производства 

и (или) совершенствования техники и технологии.

Эксперимент – метод познания, воспроизведение экономического 

явления или процесса с целью его изучения в наиболее благоприятных 

условиях.

Экспортная квота – доля экспорта в ВВП.

Экспортный потенциал – доля продукции, которая может быть про-

дана данной страной без ущерба для собственной экономики.
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Эластичность спроса по цене – показатель, характеризующий сте-

пень изменения спроса под влиянием изменения цены.

Электронные деньги – денежные обязательства эмитента в элект-

ронном виде, которые находятся на электронном носителе в распоря-

жении пользователя.

Эмиссионный механизм – законодательно закрепленный порядок 

выпуска денег в обращение.

Эффект дохода – воздействие, которое изменение цены товара 

оказывает на реальный доход (покупательную способность) потреби-

теля и, соответственно, на величину спроса на данный товар.

Эффект замещения – изменение величины спроса на товар в ре-

зультате изменения его цены по отношению к ценам других товаров, 

т.е. замещение более дорогих товаров менее дорогими. 

Эффект масштаба производства – выигрыш, получаемый в резуль-

тате снижения средних издержек производства на единицу продукции 

по мере повышения ее выпуска.

Эффективное распределение – использование ресурсов для произ-

водства тех товаров и услуг, которые в наибольшей степени требуются 

обществу: производство оптимальной потребительской корзины из 

ограниченных ресурсов.

Эффективность производства – производство любых необходимых 

товаров и услуг с наименьшими издержками; использование минималь-

ного объема ресурсов для производства данного объема продукции.

Явные (бухгалтерские) издержки – затраты на производство, ко-

торые несет предприятие с целью создания товаров и последующего 

получения прибыли (затраты на заработную плату, сырье, материалы, 

амортизацию).
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